HOMMAGES A L’AUTEUR
De grands leaders américains

“PENSEZ ET DEVENEZ RICHE” est le fruit de 25
années de travail. C’est 'ouvrage le plus récendpoléon
Hill, basé sur sa fameuse philosophie du succeastr@wail et
ses écrits ont été acclamés par de grands leagléadidance,
de I'éducation, de la politique et du gouvernement.

Cour supréme des Etats-Unis, Washington, DC

Cher N. Hill : J'ai finalement terminé la lecture dos
manuels sur la Loi du succes et je souhaite expnnae
satisfaction pour le travail formidable que vousaxalisé
dans l'organisation de cette philosophie.

Il serait vraiment utile que tous les politiciensghys
assimilent et appliquent les 17 principes sur lelguos lecons
sont basées. L’ouvrage contient d'importants élémeue tout
dirigeant pourra comprendre, quel que soit I'hamidont il est
ISSu.

Je suis heureux d’avoir eu le privilege de congitdans
une moindre mesure dans l'organisation de ce cours
extraordinaire sur la philosophie du “bon sens”.

Bien a vous.

(Ancien président et ancien chef de la justicektess-
uUnis)

Roi des magasins 5 and 10 Cents Stores

“En appliquant la plupart des 17 principes fondataex
de la philosophie du succes, nous avons réussisiraoe une
grande chaine de magasins. Je pense qu’il ne pagéxageré
de dire que Woolworth Building pourrait étre comsi avec
raison, comme un monument en hommage a l'efficalgtées
principes.”

F.W.WOOLWORTH



Un grand magnat des bateaux a vapeur

“Je suis réellement redevable d’avoir eu le priydiée
lire votre livre sur la Loi du succes. Si javasnnu cette
philosophie 50 ans plus t6t, je suis certain qaerfis pu
accomplir tout ce que j'ai réalisé en moitié maiestemps.
J'espere sincerement que le monde découvrira tratveail et
VOUS recompensera pour cela.”

ROBERT DOLLAR
UN CELEBRE DIRIGEANT SYNDICAL AMERICAIN

“La maitrise de la philosophie du succes est 'égjeint
d’une police d’assurance contre I'échec.”

SAMUEL GOMPERS
UN ANCIEN PRESIDENT DES ETATS-UNIS

“Je voudrais vous féliciter pour votre persistanicsut
homme qui consacre autant de temps ... fera nécessait
des découvertes d’'une valeur inestimable pouresablables.
Je suis profondément impressionné par votre irdepon des
principes de la Maitrise de I'esprit que vous adeéerit si
clairement.”

WOODROW WILSON
Un ROI DU COMMERCE

“Je sais que vos 17 principes fondamentaux de succe
sont efficaces parce que je les applique dansnduite de mes
affaires depuis 30 ans.”

John WANAMAKER
Le plus grand fabricant au monde d’appareils photos

“Je sais que vous batissez un monde meilleur aviee v
Loi du succes. Je n’hésiterai pas a mettre uneivaienétaire
sur cette formation parce qu’elle inculque a I'étundl des
gualités dont la valeur ne se mesure pas uniqueemeigrmes
d’argent.”

GEORGE EASTMAN



UN DIRIGEANT D’AFFAIRES NATIONALEMENT
CONNU

“Tous les succes que j'ai pu obtenir, je les dois
entierement a l'application de vos 17 principesifonentaux
de la Loi du succes. Je pense avoir I'honneuredigitre
premier étudiant.”

WM. WRIGLEY, JR.



PREFACE DE L'AUTEUR

Dans tous les chapitres de ce livre, il est questio
secret qui a permis a plus de 500 personnalitégdabement
riches de faire fortune. J'ai étudié soigneusementiant de
longues années la vie de ces personnalités. Letseété porté
a ma connaissance par Andrew Carnegie. Ce vied4ai®
malin et sympathique I'a négligemment semé dansesprit,
alors que je n’étais encore qu’un gargon.

Apres l'avoir dit, il s'est installé dans sa chaisee lueur
joyeuse dans le regard, et m’a observé attentivepair voir
si j'étais assez intelligent pour réaliser I'im@orte de la
révelation qu’il venait de me faire. Lorsqu’il a gue j'avais
saisi son idée, il m’a demandé si j'étais prétsspa20 ans ou
plus & me préparer afin de révéler ce secret auenentier,
aux hommes et aux femmes dont la vie ne seraingechec
sans lui. Je lui ai dit que j'acceptais de le fagteavec la
coopération de M. Carnegie, j'ai tenu ma promesse.

Cet ouvrage contient ce secret, qui a été testdgsar
milliers de gens issus de tous les horizons. L'diéé/.
Carnegie était que la formule magique qui lui anpser
d’amasser sa fortune immense, doit &tre mise Bsjsition
de personnes qui n'ont pas le temps d’étudier carhgagner
de l'argent. Il espérait que je pourrais testaténhontrer
I'efficacité de la formule par I'expérience d’honsret de
femmes de vocations diverses.

Il croyait fermement que la formule devait étre @tée
dans toutes les écoles et les universités publigaes était
convaincu que si elle était enseignée correcteralatpouvait
révolutionner tout le systeme éducatif, réduisamgiale moitié
le temps passé a l'école.

L’expérience de M. Carnegie avec Charles M. Schwab,
avec d'autres jeunes hommes de type de M. Schiagait|
convaincu que la plupart des matiéres enseignéesles
ecoles ne sont d’aucune utilité pour ce qui egatmer sa vie



ou amasser une fortune. Il était arrivé a cettelasion apres
avoir pris successivement dans son entreprise rigirce
nombre de jeunes hommes dont la plupart étaieningawits,
pour les entrainer dans l'utilisation de cette fdemll a ainsi
réussi a développer chez ces derniers un senadership
rare. Par ailleurs, ses instructions ont permauéest les
personnes qui les ont suivies de faire fortune.

Dans le chapitre sur la Foi, vous pouvez lire this
étonnante de I'organisation de la Steel CorporaténEtats-
Unis, société développée et gérée par un des jduamesies
ayant servi d’exemple a M. Carnegie pour démormjuer sa
formule serait efficace pour tous ce qui voulaiaritliser.

Cette simple application du secret par ce jeunenh®rm
Charles M. Schwab — lui a assuré une fortune énerme
termes d’argent et ’OPPORTUNITES. Grosso moddecet
application unique de la formule a généré la sordene
600 millions de dollars. Ces faits — et il s’agat f@its bien
connus de toutes les personnes qui connaissaietiaMegie —
vous donnent une idée juste de ce que la lectuce tlere
pourrait vous apporter, a condition que vous SACHIEE
QUE VOUS VOULEZ.

Avant méme que la période d’essai pratique de 28han
se soit écoulée, le secret a été réveélé a plu@e&d0 hommes
et femmes qui I'ont utilisé a leur propre avantageyme M.
Carnegie l'avait prévu. Certains ont pu amasserfortene
grace a lui. D'autres l'ont utilisé avec succegs faite régner
I'harmonie dans leur foyer. Un ecclésiastique &taine
utilisation tellement efficace qu’il lui a rapponé revenu de
plus de 75 millions de dollars par an.

Arthur Nash, un tailleur du Cincinnati, s’est seatei son
entreprise au bord de la faillite comme “cobayelipster la
formule. Les affaires ont repris et ont assur@fteuhe des
propriétaires. Elles continuent a prospérer, méonesaque M.
Nash s’en est allé. C'était une expérience telldranigue en



son genre que les journaux et les magazines lig@tvdonné
une valeur de 1 million de dollars de publicitégiémise.

Le secret a été transmis a Stuart Austin Wier deaBau
Texas. Il était prét pour cela — tellement préil @u'enoncé a
sa profession et a étudié la loi. A-t-il réussie?livre raconte
eégalement son histoire.

J'avais réevélé le secret a Jennings Randolphpulego il a
recu son dipldme de l'université, et il I'a utileséec tellement
d’efficacité qu'il en est maintenant a son troisgemandat en
tant que Membre du Congreés, tout en ayant une lertel
occasion de continuer a l'utiliser jusqu'a ce gquillouvre la
porte de la Maison Blanche.

Alors que je travaillais comme chef de publicitéLde
Salle Extension University, qui était loin d’étreeuinstitution
célebre a I'époque, j'avais eu le privilege de JoiG.
Chapline, Président de I'université, utiliser lenfale de fagon
si efficace qu'il ait fait de La-Salle une des giemécoles de
formation a distance du pays depuis.

Le secret auquel je me réfere est mentionné passmoi
d’'une centaine de fois dans tout ce livre. Il njgss$
directement nommé, car il semble étre plus effi¢asgu’il
est simplement dévoilé et laissé en vue, la ou CEMUX
SONT PRETS et QUI LE RECHERCHENT pourront le
prendre. C'est pour cette raison que M. Carnegitavait
lancé aussi tranquillement, sans me donner sonexaict.

Si vous étes PRET a I'utiliser, vous reconnaiteesecret
au moins une fois dans chaque chapitre. Je voualvais le
privilege de vous dire comment vous saurez que @tesprét,
mais cela vous priverait d’'une bonne partie I'aagatdont
vous pourrez profiter en faisant la découvertevpalis-méme.

Alors que je rédigeais ce livre, mon propre filsi q
terminait alors sa derniere année d’études a larsité, prit le
manuscrit du chapitre 2, le lut, et découvrit lereepar lui-
méme. Il utilisa lI'information avec tellement dietcité qu'l



obtint directement un poste de responsabilité, anesalaire
initial plus élevé que celui de monsieur tout lena®. Son
histoire est narrée brievement au chapitre 2.

En la lisant, vous oublierez peut-étre le sentinogret
Vous auriez pu avoir au début du livre, savoir lguesre
semble promettre trop. Et, aussi, si vous n'aveais eté
découragé, si vous avez eu des difficultés a sulendes
épreuves qui vous ont brisé I'ame, si vous avezyéesst
échoué, si vous n'avez jamais été handicapé panatzalie ou
une affliction physique, I'histoire de la découeeet de
I'utilisation par mon fils de la formule de Carregiourrait étre
pour vous l'oasis dans le Désert du Désespoirinrg étiez
en quéte.

Ce secret a été intensivement utilisé par le Peésid
Woodrow Wilson pendant la guerre mondiale. |l atedésmis
a tous les soldats qui ont combattu pendant larguer
savamment incorporé dans la formation qu'ils remtaavant
de partir au front. Le Président Wilson m'avaitgilie c'était un
facteur crucial dans la mobilisation des fonds ieqour la
guerre.

Il'y a quelques années, I'Hon. Manuel L. Quezon (qu
était alors Commissionner résident aux iles phitipg), avait
été inspiré par le secret pour obtenir 'émancigpate son
peuple. Il a obtenu 'indépendance des Philippiees, été le
premier président de I'état libre.

Une chose étrange a propos de ce secret est (piedox
qui 'ont acquis et I'ont utilisé se trouvaientditalement
emportés vers le succes, sans faire beaucouprt'etfo
n'‘avaient plus jamais connu I'échec !

Si vous doutez de cela, notez les noms des pergésna
qui l'ont utilisé, la ils sont mentionnés, étudiears succes par
vous-méme, et vous en serez convaincus.

L’expression “QUELQUE CHOSE POUR RIEN” n’a
pas de fondement ! Vous ne pouvez pas obteniclesauquel



je me réfere sans y mettre le prix, méme si cegstxde loin
inférieur a sa valeur. Ceux qui ne le recherchastde toute
leur volonté ne pourront I'obtenir a aucun prixnd se donne
pas, il ne s’achete pas cela parce qu'’il s'acqeier2 parties.
Ceux qui sont préts pour le secret ont déja untepam leur
possession. L'utilité du secret sera la méme pows teux qui
sont préts pour l'avoir.

L'éducation n'a rien a voir avec cela. Longtem@nav
gue je sois né, Thomas A. Edison s’était trouvassession
du secret, et il I'avait utilisé de facon si intgdinte qu'il fat
devenu le premier inventeur au monde, bien quéilin’
fréquenté I'école que pendant 3 mois. Le secrdt at@a
transmis a un partenaire d'affaires de M. Edis@uici I'a
utilisé de facon si efficace que, bien qu'il nergftgalors que
seulement 12 000 dollars par an, il amassa une&lgrantune,
et se retira trés jeune du monde des affaires.

Vous trouverez son histoire au début du premiepitiea
Elle devrait vous convaincre que devenir riche tpes
impossible, que vous pouvez encore devenir la paesgue
vous révez d’étre, que l'argent, la célébrité glaaommeée et le
bonheur sont a la portée de tous ceux qui sons ptét
déterminés a jouir de ces bénédictions.

Comment est-ce que je sais ces choses ? Vous zlevrie
découvrir la réponse avant que la lecture ce hersoit
terminée. Vous pourriez le découvrir dés le toetger
chapitre ou bien a la derniere page.

Au cours des 20 ans de recherche que javais eistep
la demande de M. Carnegie, j'ai étudié des cergalimmmes
célebres, dont la plupart ont admis qu’ils avasatdumulé leur
fortune colossale grace au secret de Carnegieni pas
hommes figurent :

HENRY FORD
WILLIAM WRIGLEY JR.
JOHN WANAMAKER



JAMES J. HILL

GEORGE S. PARKER

E. M. STATLER

HENRY L. DOHERTY
CYRUS H. K. CURTIS
GEORGE EASTMAN
THEODORE ROOSEVELT
JOHN W. DAVIS

ELBERT HUBBARD
WILBUR WRIGHT

WILLIAM JENNINGS BRYAN
DR. DAVID STARR JORDAN
J. ODGEN ARMOUR
CHARLES M. SCHWAB
HARRIS F. WILLIAMS

DR. FRANK GUNSAULUS
DANIEL WILLARD

KING GILLETTE

RALPH A. WEEKS

JUDGE DANIEL T. WRIGHT
JOHN D. ROCKEFELLER
THOMAS A. EDISON
FRANK A. VANDERLIP

F. W. WOOLWORTH

COL. ROBERT A. DOLLAR
EDWARD A. FILENE
EDWIN C. BARNES
ARTHUR BRISBANE
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WOODROW WILSON

WM HOWARD TAFT
LUTHER BURBANK
EDWARD W. BOK

FRANK A. MUNSEY

ELBERT H. GARY

DR. ALEXANDRE GRAHAM BELL
JOHN H. PATTERSON
JULIUS ROSENWALD
STUART AUSTIN WIER

DR. FRANK CRANE
GEORGE M. ALEXANDER

J. G. CHAPPLINE

HON. JENNINGS RANDOLPH
ARTHUR NASH

CLARENCE DARROW

Cette liste ne représente qu'une faible partiecdetaines
de personnalités célebres d’Amérique dont les r&sss
financiéres et autres, prouvent que ceux qui conmanet et
appliquent le secret de Carnegie, atteignent desnsis élevés
dans la vie. Je n'ai jamais entendu dire qu't@mduit
guelgu'un a un échec et personne n'a jamais réudait
fortune sans l'appliquer.

J'en conclus qu'il est essentiel et plus impoqaist
n'importe quelle connaissance que I'on peut aagparice qui
est communément appelé “l'instruction”. Et qu’esgoe
I"“INSTRUCTION” au juste ? Je réponds a cette goesen
détail.

En ce qui concerne l'instruction, la plupart de kesnmes
fortunés n'avaient recu que tres peu d'instruction.
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Une fois, John Wanamaker m'avait fait part du peu
d’instruction qu’il avait regue. Son éducation erable
beaucoup a la fagcon dont une locomotive modernedpe
I'eau, “en I'écopant a mesure qu’il avance”.

Henry Ford n'avait jamais fréquenté le lycée, emcor
moins l'université. Je n'essaye pas de minimisgalaur de
I'instruction, mais j'essaye d'exprimer ma conwigtsincere
gue ceux qui maitrisent et appliquent le secretrattont les
plus hauts sommets, gagneront une fortune et négotila
vie selon leurs propres conditions, méme avec nsteuiction
minimale.

Si vous ETES PRET a le recevoir, le secret jaillira
inévitablement de votre lecture et vous apparaita visible.
Vous le reconnaitrez immédiatement. Cet instangoea le
tournant de votre vie.

Rappelez-vous également que ce livre traite ds &tihon
de fiction. Son but est de faire connaitre unet&émiverselle
qui apprendra a tous ceux qui sont PRETS CE QU'ILS
DOIVENT FAIRE et COMMENT LE FAIRE. lIs en retireron
également LE STIMULANT INDISPENSABLE A UN BON
DEPART.

Pour terminer cette entrée en matiére, j'aimerasre
vous dire afin que vous reconnaissiez plus facitéraa
passage le secret de Carnegie que : TOUT SUCCESTEO
FORTUNE DEBUTE PAR UNE IDEE ! Si vous étes préts a
recevoir le secret, vous en possédez déja uneémdibus
reconnaitrez plus facilement I'autre moitié au manoeg elle
se présentera a votre esprit.

L'AUTEUR.
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CHAPITRE 1
INTRODUCTION

L'HOMME QUI, "DANS SA PENSEE”, VOULAIT
DEVENIR L'ASSOCIE DE THOMAS A. EDISON

La pensée est VRAIMENT un fait puissant, qui poiirra
se concrétiser et se transformer en richesse relddééu
autres, lorsqu'elle est accompagnée d'un but l&eni,dd'une
persévérance et d'un désir ardent.

Il y a quelques années, Edwin C. Barnes avait dégbu
que les hommes peuvent DEVENIR RICHES GRACE A
LEUR PENSEE. Sa découverte n'était pas venue sasuiie.
Elle était venue petit & petit, en commencant paDESIR
ARDENT de devenir l'associé du grand Edison.

Le désir de Barnes était bien défini : travaideec et non
pour Edison.

Observez soigneusement comment il avait procédé pou
transformer son DESIR en réalité et vous comprenahieux
les 13 principes qui menent a la richesse.

Lorsque ce DESIR surgit pour la premiére fois dans
I'esprit de Barnes, il ne pouvait en aucune maragnesur elle.
2 obstacles se dressaient sur son chemin : D'aibos,
connaissait pas Thomas Edison et de plus, il i'av@me pas
assez d'argent pour payer le train jusqu'a Oraleges le New-
Jersey.

Ces obstacles auraient suffi a décourager la plaear
gens mais Barnes allait les surmonter. |l étaienednt
déterminé a exaucer son souhait lui-méme gu'ilddéde
voyager au moyen d'un train de marchandises.

Il se présenta au laboratoire d'Edison et annonia g
venait faire affaire avec l'inventeur.
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Quelgques années plus tard, relatant cette premiere
rencontre, Edison raconta :

“Il se tenait debout la devant moi et ressemblaih aype
ordinaire ; mais quelque chose dans l'expressi@oderisage
me donnait I'impression qu'il était tres détermangbtenir ce
gu'il venait chercher. Des années d'expérienceam’avappris
qu'un homme qui DESIRE réellement et profondémaat u
chose et qui est capable, pour I'obtenir, de jougrson avenir
sur un simple coup de dé, est sar de gagner. detunai la
chance qu'il demandait parce que je vis qu'il éamhement
décideé a reussir. Les événements qui suivirentone&rent
raison.”

Ce que le jeune Barnes déclarait a Edison a cetfsmn
était bien moins important que ce qu'il pensait.

L'apparence extérieure du jeune homme n'avait eurau
poids dans son succes mais qu'au contraire dltedésservi.

La seule chose qui compta fut sa PENSEE qui sié disa
lui.

Si la signification de cette phrase pouvait consw@rous
les lecteurs, il n'y aurait aucun besoin du restedllivre.

Cependant, Barnes n'avait pas obtenu tout de ciide!'il
voulait avec Edison lors de leur premiére entreliuaait
juste la possibilité de travailler dans les buredi&dison, pour
un salaire ordinaire. Il réalisait les taches qaient sans
importance pour Edison mais toutefois tres impdespour
Barnes car cela lui donnait I'occasion de mongsrtalents
pour que l'associé qu'il espérait puisse les renesrq

Les mois passerent. Apparemment, rien ne permattait
Barnes de se rapprocher du BUT PRINCIPAL qui coihpta
ses yeux. Cependant, quelque chose d'importamésesait en
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lui : son DESIR de devenir I'associé d'Edison etisifiait
constamment.

Les psychologues disaient que “lorsqu'on est viaime
prét a obtenir une chose, celle-ci viendra toutdese

~ Barnes était prét a cette collaboration avec Edetdh
ETAIT DECIQE A LE DEMEURER JUSQU'A CE QUE SON
DESIR SE REALISAT.

Il ne se disait pas : “A quoi bon ? Je ferais mieux
d'abandonner et de me contenter d'une place dewehd

Au contraire, il pensait : “Je suis venu ici poewdnir
I'associé d'Edison et je ferai tout pour atteindoa but, méme
s'il faut consacrer le reste de ma vie.” Et il émgait vraiment !

L'histoire deg hommes serait bien différente algient
un seul BUT PRECIS et s'y tenaient jusqu'a le foanger en
une obsession tenace !

Le jeune Barnes l'ignorait peut-étre a cette eépoapaes
sa détermination et sa persistance a réaliser E@iPallaient
avoir finalement raison de tous les obstaclesietdportaient
I'opportunité qu'il recherchait.

L'opportunité entre dans la vie sous forme de défai te
temporaire

L'opportunité qu'il attendait se présenta enfinispas du
tout comme il I'avait imaginée.

Souvent, I'opportunité entre dans la vie sous failme
malheur ou de défaite temporaire. C'est probablépur
cette raison que beaucoup de personnes ne la BEssant
pas.

Edison venait juste d'inventer une nouvelle mactme
bureau, connue a I'époque sous le nom de Macldietex
d'Edison (¢a s'appelle Ediphone maintenant). Sedewes
n'étaient pas enthousiastes et hésitaient a vertteemachine.
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lls ne croyaient pas qu'ils pourraient la vendressgrand
effort. Barnes sut que c'était une occasion arsaisi

La machine était cachée dans une machine d'apgarenc
étrange qui n'intéressait que Barnes et son inuente

Barnes sut qu'il pourrait vendre cette machinecgedi
d'Edison. Il le dit a Edison, qui le laissa cosarchance. Il la
vendit si bien qu'Edison lui en confia le marchémtout le

pays.
En plus de cette collaboration, le slogan “Inverdé
Edison et installé par Barnes” se développa.

Cette collaboration dura pendant plus de 30 ate. El
rendit Barnes riche financiérement, mais ce quirdstiment
important est qu'il prouvait que n'importe qui petdiment
“devenir riche grace a sa penseée”.

Combien ce DESIR de Barnes lui rapporta-t-il
exactement ? Lui seul le sait. Peut-étre 2 ou Bamd de
dollars, mais cette somme, aussi €levée soitaaent
insignifiante comparée a la richesse inestimab&eRBarnes
avait acquise : une penseée peut se concrétisensdit
suivant quelques principes.

Barnes désirait fortement devenir I'associé dudyran
Thomas Edison ! Il désirait faire fortune. Il n'éwgu'un seul
atout : IL SAVAIT CE QU'IL VOULAIT ET IL ETAIT PRET
A PERSEVERER JUSQU'A LA REALISATION DE SON
DESIR.

Il n‘avait pas d'argent pour démarrer. Il n‘avagir que
peu d'instruction. Il n‘avait pas de relations. daavait
I'esprit d'initiative, la confiance en lui et lalgoté de gagner.
Avec ces forces immatérielles, il avait fait deroéme le
premier associé du plus grand inventeur.

16



Voyons une autre situation. Un homme avait beaudaup
dons, mais il n'avait pas réussi parce qu'il aafagindonné la
partie juste a quelques pas du but qu'il cheréhaiteindre.

Une des causes les plus communes de I'échec est
I'habitude d'abandonner lorsque nous sommes déyERIpar
ce gue nous croyons étre un échec définitif. Neassitous
vécu cela un jour ou l'autre.

A I'époque de la ruée vers l'or, un oncle de RD&tby
eut la “fievre de I'or” et partit vers I'Ouest pdiREUSER ET
DEVENIR RICHE. Il ne savait pas que les pensées des
hommes recelent plus d'or que la terre n'en aoraiga Il
gagna une concession et s'y rendit avec une petalnee pelle.

Aprés des semaines de labeur, ses efforts se virent
récompenseés. Il avait découvert le métal tant cioévib lui
fallait maintenant du matériel pour exploiter ler. Il referma
tranquillement la mine et retourna chez lui, a \ffisburg,
dans le Maryland, pour informer ses parents et dmis
“l'affaire”. Ensemble, ils parvinrent a réunir tgnt pour
acquerir le matériel nécessaire. Darby et son aetteirnaient
travailler a la mine.

Le premier fourgon chargé d'or fut acheminé vers un
fonderie. Le rendement prouva aux heureux propréstau'ils
possédaient une des plus riches mines du Coloredodre
guelgues fourgons d'or et toutes leurs dettesesdrpayées.
Ensuite viendraient les gros bénéfices.

En avant les foreuses et voguent les espoirs!

Mais, tout a coup, le filon disparut ! Les machines
forerent désespérément, essayant de le retrouvesi.
Finalement, ils décidérent D’ABANDONNER. lIs veratit
materiel et concession pour une bouchée de pamreprirent
le train pour rentrer chez eux.

Le nouveau propriétaire consulta un ingénieur dieesn
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qui se livra a un petit calcul et attribua I'écldes Darby a une
méconnaissance des terrains et des couches gémasgiq
D'aprés lui, on retrouverait le filon A 3 PIEDS DE
L'ENDROIT OU LES DARBY AVAIENT FAIT ARRETER
LE FORAGE ! Ce qui se révéla parfaitement exact !

L'homme ramassa ainsi des millions de dollars paude
avait sollicité les conseils d'un expert.

Une grande partie de 'argent utilisé pour l'achat
matériel avait été obtenue par les efforts de RD&tby, qui
était alors tres jeune. L'argent venait de sesp&et amis car
ils avaient confiance en lui.

~ Clest bien des années plus tard, quand il compeit.d
DESIR PEUT SE TRANSFORMER EN OR, que Darby
amortit enfin cette lourde perte.

Il 'avait compris lorsqu'il avait monté sa compggn
d'assurance vie. Il appliquait la lecon qu'il aviaée de son
expérience malheureuse. Il se répétait chaqueyfms
I'occasion se présentait : “J'ai capitulé devam; je ne
capitulerai jamais devant un client qui me refuse u
assurance.”

Darby est I'un des petits groupes de moins de 50
personnes, qui vend par an pour plus d'un milleclallars
d'assurances.

Le succes vient rarement sans que I'on ait d'abord
rencontré plusieurs défaites temporaires.

Lorsque I'échec parait total, la chose la pluddaatila
plus logique a faire est D’ABANDONNER. C'est exautat
ce que font la plupart des gens. Plus de 500 Amiésgarmi
ceux qui ont le mieux réussi m'ont confié qu'ilaiant connu
leur plus grand succés immédiatement apres un éghec
semblait pourtant sans espoir.
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L'échec, comme s'il voulait jouer un bon tour, aié due
masquer la réussite qui est en fait beaucoup pachp qu'on
ne le pense.

Peu de temps apres que M. Darby avait recu soardel
de “I'Université des coups Durs” et qu'il avait idécque la
lecon n'était pas perdue, il assista a une scéanaiquouva
gue “non” ne signifie pas toujours non.

Un aprés-midi, il aidait son oncle a moudre leddés un
vieux moulin. La porte s'ouvrit lentement et unétpdille
noire rentra et demeura plantée sur le seuil.

L'oncle leva les yeux, vit I'enfant et gronda : “€xi-ce
que tu veux ?”

L'enfant répondit doucement : “Ma maman vous dereand
de lui donner 50 cents.”

“Pas guestion, rétorqua I'oncle, maintenant va:t-en

“Oui, Monsieur”, dit I'enfant, mais elle ne bougess.
L'oncle était si occupé par son travail qu'il mnsipercut pas
tout de suite.

Quand il la vit, il hurla : “Je t'ai dit de t'enlexl.
Maintenant va-t-en ou je me charge de te faire egmu”

“Oui, Monsieur”, dit la petite, mais elle ne bougea
toujours pas.

L'oncle laissa tomber le sac de grains qu'il s@iayitra
vider dans la trémie du moulin, saisit la douvendanneau
éventré et avanca vers I'enfant. Son visage lassiti
I'embarras qui résultait d'une telle situation.

Darby retint son souffle. Il était certain d'étreriidt
téemoin d'un meurtre car il savait que son onclé étderique
et qu'en plus les noirs n'étaient pas censés désidnlancs
dans cette partie du pays.
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Quand l'oncle se trouva a I'endroit ou la petiteesait,
celle-ci fit rapidement un pas en avant, le fixaiddans les
yeux et cria de toutes ses forces : “MA MAMAN A BEM
DE 50 CENTS.”

L'oncle s'arréta, la regarda pendant un momens,ipui
posa lentement la planche par terre, mit sa mais da poche
et en sortit 50 cents.

L'enfant prit I'argent et recula lentement jusda‘porte,
sans quitter des yeux I'homme qu'elle venait jdsteonquérir.
Quand elle fut sortie, I'oncle s'assit sur uneseaet regarda le
paysage par la fenétre pendant plus de 10 minltesalysa,
avec crainte, les causes de sa défaite.

M. Darby réfléchissait aussi de son cété. C'égait |
premiére fois qu'il voyait une enfant noire magris
delibérément un adulte blanc. Comment était-ceilples® De
guel pouvoir extraordinaire cette enfant disposté-donc
pour arriver a transformer I'oncle colérique eragneau
docile ? Quel était le secret qui lui avait perdesdominer la
situation ?

Darby n'avait toujours pas trouvé de réponses a ces
guestions quand, plusieurs années plus tard, facenta
I'histoire a I'endroit méme — étrangement — ou@urie connut
la défaite de sa vie.

Dans le vieux moulin sentant le moisi, M. Darby me
demanda : “Quel était ce pouvoir étrange qu'utilisette
enfant pour fouetter completement mon oncle ?”

La réponse a cette question se trouve dans lesipemn
décrits dans ce livre. Elle est compléte et contien
suffisamment de détails et d'instructions perméegiamimporte
qui de comprendre et d'utiliser ce méme pouvoixgIca
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instinctivement I'enfant. Vous en aurez un apensde
chapitre suivant.

Quelque part dans ce livre, vous trouverez unedgdée
pourrait activer vos puissances réceptives. Ellenadt venir
sous forme d'idée simple, de plan ou d'objectifud/prendrez
alors conscience de vos erreurs passees et chta auous
faire rattraper tout ce qu'elles vous auront fardpe.

Lorsque j'eus expliqué a M. Darby le pouvoir emgloy
inconsciemment par I'enfant noire, il reconnut éteament que
les succeés professionnels qu'il enregistrait depliians, en
tant que vendeur d'assurance vie, étaient dusagrlgmpartie a
la lecon qui lui avait été donnée dans sa jeunesse.

Puis il précisa : “Chaque fois qu'un client esskiane
renvoyer, sans acheter mon assurance, je revoesezgant se
tenir la dans le vieux moulin, avec ses grands yeguiets, et
je me dis “il faut que je reéalise cette vente”. loesilleures
ventes, je les fais toujours avec des gens quiai@at/signifié
leur refus.”

Rappelant également l'erreur gu'il avait commise en
abandonnant la partie a seulement 3 pieds derias il
reconnut que cette expérience l'avait beaucoup qidélle lui
avait appris a persévérer quoi qu'il arrive et matgutes les
difficultés, que c'était une lecon qu'il avait gitdsesoin pour
pouvoir entreprendre quoi que ce Soit avec succes.

Les expériences de M. Darby étaient simples etleana
pourtant, elles avaient un effet capital sur sadomc elles

étaient aussi importantes que sa vie elle-ménaeatialysé ses
2 expériences dramatiques et en a tiré une lecon.

Nombreux sont ceux qui n‘ont ni le temps, ni lerage
de méditer sur ses échecs afin de les transformer e

21



connaissances vers le succés. D'ailleurs, ou emnein
pourraient-ils apprendre que I'on peut transforfdehec en
une étape vers le succes ?

Les 13 principes étudiés dans ce livre répondemties
ces questions. Cependant, rappelez-vous que R négponse
aux questions que vous vous posez est en aduavers une
idée, un plan ou un objectif et qu'elle jaillirandasotre esprit a
la faveur de cette lecture.

Une bonne idée, c'est tout ce qu'il faut pour riéusss
principes décrits dans ce livre vous aideront aveo les
meilleures idées.

Avant d'étudier ces principes, méditez cette pensée
...Lorsque l'argent afflue, c'est si rapidememresi grande
guantité que I'on se demande toujours ou il seatbdbrant les
années de vaches maigres. Constatation d'autanéfgonante
gue la plupart des gens pensent que seuls ceuragaillent
dur et pendant longtemps méritent la richesse.

Mais dés que vous commencez A DEVENIR RICHE,
Vous vous rendrez compte que la richesse commeéaloerd
par un état d'esprit et la poursuite d'un but bi&fimi, et que
vous n'aurez pas forcément a travailler dur.

Vous devez d'abord acquérir cet état d'esprit tjue da
richesse, mais comment faire ?

J'ai cherché pendant 25 ans la réponse a cettéaqyes
analysant la vie de plus de 25 000 personnes, pakenoi
aussi je voulais savoir “comment les gens font mmwenir
riches”.

Sans cette recherche, ce livre n‘aurait pas éite écr

Observez attentivement que dés que vous maitriserez
pratiquerez les principes décrits dans ce livrérevstatut
financier commencera a s'améliorer et tout ce qQus v
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toucherez tournera a votre avantage. Impossilikes-gous ?
Pas du tout !

Une des faiblesses principales de 'homme est de se
familiariser avec le mot “impossible”. Il connadutes les
regles qui ne fonctionnent pas. Il connait toutsschoses qui
NE PEUVENT PAS étre faites...

Ce livre a été écrit pour ceux qui veulent conedis
regles suivies par les personnes qui ont réussaatez que
“tout est possible”.

~ Le succes vient aux OPTIMISTES comme I'€chec va aux
DEFAITISTES. L'objet de ce livre est d'aider le$ailéstes a
devenir optimistes.

Une autre faiblesse de trop de gens est de jugéties et
les choses par leurs propres impressions et crega@ertains
croient que personne ne peut DEVENIR RICHE par LA
PENSEE. Ils sont incapables de penser en termestdss car
leurs pensées sont habituées a la pauvreté, laenigehec et
la défaite.

Ces personnes malheureuses me rappellent I'higtame
Chinois venu en Amérique pour avoir une éducation a
I'américaine. Il était a I'université de Chicagm jour, le
Président Harper le rencontra dans le campusyiEsa et
causa avec lui pendant quelques minutes, il luiadeta ce qui
I'avait le plus impressionné chez les Américains.

“Et bien,” dit le jeune chinois “la forme bizarre gos
yeux. lls sont si drélement bien dessinés !”

Nous refusons de croire a ce que Nous ne COMpPreAENs
Nous croyons bétement que nos propres limitescias de
tout le monde et trouvons les yeux des autres fiegaparce
gu'ils sont différents des notres.
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Des millions de personnes voient le succes d'HEarg
et I'envient, en raison de sa bonne fortune, sacghaon génie
et tout ce qui pouvait l'aider a faire fortune. P&we qu'une
personne sur 100 000 connait le secret du sucdésrdemais
iIs sont trop modestes ou peu disposés pour earpbihe
simple transaction illustrera parfaitement son fegc

Un jour, Ford décida de produire son moteur V-8. I
voulut un moteur dans lequel les 8 cylindres naiést qu'un
seul bloc. Il demanda a ses ingénieurs de desseneroteur
sur papier. Apres cette conception sur papielingsnieurs
conclurent qu'il était simplement impossible de faoun bloc
de moteur de gaz de 8 cylindres en une seule piéce.

Ford leur dit : “Faites-le quand méme”
“Mais c'est impossible !”, répondirent-ils.

“Allez-y”, commanda Ford, “et mettez-y le tempsigu’
faudra jusqu'a ce que vous y arriviez.”

lls se mirent au travail. C'était la seule chofara s'ils
voulaient conserver leur emploi chez Ford.

6 mois passerent, puis 6 autres. Les ingénieuayesnt
tous les plans imaginables mais cela leur semtleren
“impossible”.

A la fin de I'année, Ford fit le point avec sesénigurs et
encore une fois ils ne purent que lui informer'ohedossibilité
de cette mission.

“Continuez,” leur dit Ford, “je le veux, et je lia.”

lls reprirent leur étude et comme par magie, ils
découvrirent le secret de la construction.

La DETERMINATION de Ford avait gagné une fois de
plus !

Réfléchissez a cette histoire de Ford, vous quiaitez
DEVENIR RICHE, car les secrets sont la et vousazZgpas a
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chercher loin.

Henry Ford a réussi, parce qu'il comprenait etigpplt
les principes du succes. L'un d'eux consiste a RERI
guelgue chose de précis : en sachant exactementdén
veut.

Relisez cette histoire de Ford et soulignez lesa@ess qui
deécrivent les secrets de son succes extraordir&gix@us
pouvez faire cela, si vous arrivez a comprendreilggipes
gue Henry Ford appliquait pour atteindre le suceess
pourrez devenir riche comme lui et réussir tougjue vous
voulez entreprendre.

Nous avons le pouvoir d'hypnotiser nos pensees par
le désir ardent de richesses

Quand Henley écrivit ces vers prophétiques, “Jg lsui
maitre de mon destin, le capitaine de mon ame{yrait dd
préciser que nous sommes maitres et capitaines gaecnous
avons le pouvoir de contréler nos penseées.

[l aurait d nous dire que I'atmosphéere dans leceitd
petite terre flotte, dans lequel nous sommes et @aEyuel nous
nous déplacons, est une forme d'énergie qui sac2plun
taux de vibration inconcevablement élevé et gstirempli de
forme de puissance universelle qui SSADAPTE a revspes
dominantes ; il NOUS INFLUENCE afin de transmutesn
pensées en leurs équivalents physiques.

Si le poete nous avait parlé de cette grande yéoids
saurions POURQUOI nous sommes les maitres de testa,
les capitaines de nos ames.

Il aurait dG nous dire que cette puissance ne Gbpaa la
différence entre pensées destructives et penséssuttives
et qu'elle transforme tout simplement ces penseéésues
equivalents physiques dont pauvreté ou richesse.

Il aurait d nous dire aussi que notre cerveaerest
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guelque sorte hypnotisé par nos pensées domineinges|
attire, comme le ferait un aimant, les forcesgess et les
circonstances qui s'accordent a ces pensees.

Il aurait d nous préciser qu'avant de pouvoir aedar
des richesses, nous devons hypnotiser notre @spri¢
DESIR INTENSE de richesses et d'argent jusqu'aueecq
DESIR nous améne a des plans définis pour les gcqué

Mais Henley était un poete et non un philosophg'elt
juste contenté de nous livrer une grande vérité soe forme
poétique, laissant ceux qui l'ont suivi le soimt@rpréter ses
Vers.

Peu a peu, cette vérité s'imposera pour finalermun
persuader que les principes décrits dans ce lnméennent le
secret qui vous permet de contréler votre destim@aique.

Nous sommes maintenant préts a examiner le prelaier
ces principes. Rappelez-vous que plus de 500 peesant
expérimenté ces principes et ont accumulé réelleden
grandes richesses. Ces gens étaient d'abord paiwesaient
recu que peu d'éducation. lls ont tiré profit de pencipes.
Vous pouvez donc vous en servir vous-méme, averesiet
sans aucune difficulté.

Avant de lire le chapitre suivant, je vous sigrgie
celui-ci contient une information effective qui prait
facilement changer votre destin financier. Cetfermation a
déja apporté des changements extraordinaires da#es tles 2
personnes décrites.

Il y a quelques années, je prononcai le discours
d'ouverture a l'université de Salem, en Virginid'Geest. Je
parlai avec tant d'enthousiasme du principe ddans le
chapitre suivant, qu'un des éleves de dernierecathdgda de

26



I'adopter comme sa propre philosophie. Ce jeunentm
devint membre du congres et fit partie de I'adniaisn. Il
m'envoya une lettre dans laquelle il donnait clagat son
opinion sur ce principe que j'ai choisi de la peibfous forme
d'introduction au prochain chapitre. Elle vous doane idée
des avantages que I'on peut en retirer.

Voici cette lettre :
Mon cher Napoleon,

Ma situation en tant que membre du Congres m'ayant
donné l'occasion d'étudier de trés prés les pradddmmains,
je vous écris pour vous faire une suggestion quinadt aider
des milliers de braves gens.

En 1922, j'assistai a votre discours d'ouverture a
I'université de Salem. J'en retins une idée qupereet
aujourd'hui de servir mon pays et a laquelle je@elans une
large mesure tous mes succes futurs.

Je me rappelle parfaitement de la merveilleuserigdsn
gue vous avez donnée a la méthode qu'utilisa Heomy pour
devenir riche alors qu'au départ il était sangulsion, sans
argent et sans relations. Avant méme la fin deavdiscours,
j'étais décidé a réussir malgré les difficultés gupgourrais
rencontrer.

Des milliers de jeunes terminent leurs études egltee
et dans les années a venir. lls auront besoinatisaignement
pratique tel que celui que vous m'avez donné.diglvont
savoir comment affronter la vie. Vous pouvez leuprandre,
parce que vous avez déja aidé beaucoup de gessuré
leurs problémes.

Il y a actuellement des milliers de personnes ergue
qui voudraient savoir comment transformer leurgsden
argent, des gens qui débutent dans la vie, sapatagtqui
couvrent a peine leurs dépenses. Si quelqu'unigeaider,
c'est bien vous.
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Si vous décidez un jour de publier un livre danbut je
serais tres heureux d'en recevoir le premier exangphvec
votre dédicace.

Cordialement
JENNINGS RANDOLPH
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CHAPITRE 2
Premiere étape vers la richesse :
LE DESIR
C'est le point de départ de tout accomplissement.

Il y a quelques années, lorsque Edwin C. Barnesetelt
du train & East Orange, dans le New Jersey, iitdaement
pu passer pour un vagabond, mais ses penséed étdies
d'un roi ! Pendant son trajet entre le chemin detdée bureau
de Thomas A. Edison, son esprit travaillait. IVsgait parlant
a Edison, lui demandant de lui donner I'occasioredéser son
DESIR ARDENT qui est de devenir I'associé du grand
inventeur.

Le desir de Barnes n'était pas un espoir ! Ceinfeda
non plus un souhait ! C'était un DESIR ARDENT, qui
surpassait tout le reste et qui était bien DEFINI.

Son désir n'était pas nouveau quand il s'approchait
d'Edison. C'était un désir dominant depuis long&emp

Quelques années plus tard, Edwin C. Barnes seditouv
devant Edison, dans le méme bureau ou il 'avadaetré pour
la premiére fois. Cette fois, son DESIR était devesalité. Il
était 'associé d'Edison. Le REVE qui dominait SKE \était
devenu une réalite.

Des gens enviaient Barnes, en raison de sa vie plus
“relaxe”. lls voyaient seulement son triomphe niéssprenaient
pas la peine d'étudier les causes de son succes.

Barnes avait réussi parce qu'il s'était fixé unkien
précis et gu'il avait consacré toute son énergieust ses
efforts pour atteindre ce but.

Il n'était pas tout de suite devenu l'associé ditle
premier jour. 5 ans passerent avant que l'occaaidrattendue
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se présentat.

Pour tout le monde, Barnes n'était qu'un rouagaue
dans l'affaire d'Edison. Mais dans son propre €SprETAIT
L'ASSOCIE D'EDISON depuis le premier jour ou iliéentré
dans la maison.

C'est une illustration remarquable de la puissalce
DESIR DEFINI. Barnes avait atteint son but parcé désirait
plus que tout au monde étre I'associé de M. EdEbpour
cela, il élabora un plan et COUPA LES PONTS DERREER
LUI. Son désir, qui était d'abord une obsessiouindein fait
reel.

Lors de son voyage a East Orange, il ne se diaait e
vais demander a Edison de me trouver un travanporte
lequel”, mais : “Je verrai Edison et préciserai gpisuis venu
pour faire affaire avec lui.”

Il ne se disait pas davantage : “Je travaillerpdadant
guelgues mois et si je ne recois aucun encouragemen
j'arréterai et chercherai un autre travail ailléunsais : “Je
ferai tout ce qu'Edison me demande de faire, cguege
désire c'est d'étre son associé.”

Il ne se disait pas : “J'essayerai de trouver whe a
occasion au cas ou je n‘aurais pas ce que je weaxedison”,
mais : “La seule chose que je désire c'est éssdtaé de
Thomas A. Edison. Et pour cela, je couperai tosptmnts
derriere moi. Mon AVENIR dépend de mon aptituddogenir
ce que je veux.”

Il ne se ménagea aucune porte de sortie. Il dgagiter
ou mourir !

Tout le secret du succes de Barnes est la.

Il y a longtemps, un grand guerrier dut prendre une
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décision pour gagner une bataille avec une arméesmarte
numeériquement que celle de I'ennemi. Il fit morsies soldats
sur des bateaux et navigua vers le pays de I'enhanifit
débarquer hommes et armes, puis donna l'ordre tteerteefeu
aux embarcations. S'adressant a ses soldats avaneinhiere
bataille, il leur dit :

“Comme vous pouvez le constater, nous n‘avonsdaus
bateaux. Cela signifie que nous ne pourrons gu#sirivages
vivants que si nous gagnons la bataille ! Nousamaplus le
choix : il nous faut vaincre ou mourir !”

lls remporterent la victoire.

Celui qui veut réussir dans n'importe quelle emtsepdoit
brller ses bateaux et couper toutes sources @gteetC'est le
seul moyen pour maintenir dans l'esprit le DESIRDERIT
DE GAGNER, qui est la clé du succes.

Le lendemain du grand incendie de Chicago, des
commercants de State Street contemplaient lesrealeinés
de leurs magasins. lIs tinrent une conférence géaider s'il
fallait reconstruire ou quitter Chicago et ouvisdnagasins
dans un endroit plus rentable.

lls prirent tous la décision de quitter la villen Seul
décida de rester. Celui-ci pointa du doigt leseside son
magasin et dit : “Messieurs, c'est ici-méme quepjestruirai le
plus grand magasin du monde, et 'y arriverai méfthdevait
braler plusieurs fois.”

Un siécle s'est écoulé depuis. Le magasin avait éeté
construit. Il est toujours la. C'est un monumess tnaut
témoignant la puissance de cet état d'esprit que&ESIR
ARDENT. Pour Marshal Field, la solution la plusifaeit été
de suivre ses camarades commercants qui trouvgiera
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situation était difficile et que I'avenir semblaibrne et qu'il
valait mieux chercher un bonheur plus accessilikugs.

Notez bien cette différence entre Marshal Fielget
autres commercants car c'est la méme qui avaimhghst
Edwin C. Barnes des milliers d'autres jeunes gaieat
travaillé dans I'organisation d'Edison.

C'est la méme différence qui distingue ceux qui
réussissent de ceux qui échouent.

Tout étre humain, a un moment donné, souhaite aeoir
I'argent. Or, il ne suffit pas de “souhaiter” pa@venir riche, il
faut DESIRER LA RICHESSE jusqu'a I'obsession, joidiinir
un plan précis pour acquérir cette richesse, gtegie plan
avec perséverance.

Voici les 6 instructions precises et pratiqueswuis
permettront de changer vos DESIRS en argent comptan

1. Fixez dans votre esprit le montant exact demhanse
gue vous désirez. Il ne suffit pas de dire : “Jexvieeaucoup
d'argent” mais il faut en préciser la quantité. fisgchologie
de la précision sera décrite dans un autre chgpitre

2. Déterminez exactement ce que vous avez l'iioie ke
donner en échange de l'argent que vous désiren'édren
pour rien.)

3. Fixez la date a laquelle vous voulez étre esgrxson
de cet argent que vous désirez.

4. Définissez un plan précis qui vous aidera dgeal
votre désir, et commencez-en immediatement |'agipdic,
méme si vous pensez ne pas étre encore prét.

5. Ecrivez clairement sur un papier la somme quesvo
voulez acqueérir, le délai que vous vous étes fixdr gon
acquisition, ce que vous avez l'intention de dommer
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contrepartie et le plan précis que vous avez éapour
reéaliser tout cela.

6. Lisez vos obijectifs écrits a haute voix, 2 foés jour, le
soir avant de vous coucher et le matin en vousliagve
Pendant cette lecture, il faut que VOUS VOUS VOY/|EZ
SENTIEZ et CROYIEZ EN POSSESSION DE CET
ARGENT.

Il est important que vous appliquiez a la lettre 6e
instructions, surtout la 6e.

Vous vous dites peut-étre qu'il est impossible paws
de “vous voir en possession de cet argent” avahiadeir
réellement. N'oubliez pas qu'il vous faut un DESIRDENT
pour vous aider. Si vous DESIREZ vraiment et prdament
cet argent et que cela devient une obsession,vausez
aucune difficulté de vous convaincre que vous @ riche.
Ce qu'il faut c'est vouloir de l'argent et étredéierminé a en
avoir qu'il est facile alors de se convaincre séim qu'on le
possede déja.

Seuls ceux qui sont devenus “argent conscient”
accumuleront de grandes richesses. Avoir une “cense
d'argent” signifie avoir I'esprit complétement satpar le
DESIR d'argent. Ceux-ci sont préts a devenir riehese voient
facilement étre en possession de la richesse.

Ces instructions sembleront impraticables pour epux
ne sont pas initiés aux principes de fonctionnerdarterveau
humain.

Il est bon que les sceptiques sachent que graes @ c
instructions, Andrew Carnegie, ouvrier dans uneérasi fit
fortune.

Il faut savoir aussi que feu Thomas A. Edison dilatces
6 étapes recommandées et considéra que ce neasont p
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seulement des étapes essentielles pour I'accuponubdzi
I'argent, mais elles sont aussi nécessaires pour
I'accomplissement de n'importe quel but défini.

Pour suivre ces instructions, vous n'‘aurez pasieso
travailler dur ou de faire des sacrifices, vousitgéa pas besoin
de paraitre ridicule, naif ou trés instruit. Maas pontre, il
vous faudra assez d'imagination pour comprendrd'quae
fait pas fortune par hasard ou par chance, et\quui faut
d'abord réver, espérer, vouloir, DESIRER et ELABGREN
PLAN avant de réussir.

Sachez eégalement que vous n‘accumulerez pas umiegra
richesse si vous n‘avez pas le DESIR ARDENT dereve
riche et si vous ne le croyez pas possible.

Vous devez savoir aussi que tous les grands leadats
des réveurs.

Aujourd'hui, le christianisme est la plus grandesgance
potentielle dans le monde parce que son fondataitrué
grand réveur, qui avait la capacité de voir et @jmer les
réalités sous leur forme mentale et spirituell@rad'étre
transformées en vraies réalités.

Si, dans votre imagination, vous étes incapabhods
voir acquérir beaucoup d'argent, vous n'en vemem|s autant
sur votre compte bancaire.

Pour nous qui sommes engagés dans la course a la
richesse, sachons que le monde moderne dans leauel
vivons a changé et a besoin de nouvelles idéasueeaux
chefs, de nouvelles inventions, de nouvelles mékod
d'enseignement, de nouvelles méthodes de markeing,
nouveaux livres, d'une nouvelle littérature, deveauwx
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dispositifs pour la radio, de nouvelles idées gauélévision et
le cinéma.

Pour réussir, il faut avoir un BUT BIEN DEFINI, sziv
exactement ce que I'on veut et avoir un DESIR ARDEM le
posséder.

Ce monde changé a besoin de réveurs pratiques qui
mettront en action leurs réves. Les réveurs prasiaqunt
toujours été, et seront toujours, les modeleuls devilisation.

Nous qui désirons accumuler des richesses, nousdsv
nous rappeler que les vrais chefs de I'humanité gai ont
toujours dominé le monde, ont converti leurs pesg&egratte-
ciel, en villes, en usines, en avions, en autoreslsl en
beaucoup d'autres choses qui rendent la vie phisapite.

La tolérance et I'esprit ouvert sont les qualitésassaires
pour les réveurs d'aujourd’'hui. Ceux qui ont peunduvelles
idées sont condamnés avant méme de commencer.

Lorsque vous aurez décidé d'acquérir votre part de
richesse, ne vous laissez pas influencer, ménmnssé moque
de votre réve. Essayez de retrouver I'esprit desdgrpionniers
dont leurs réves ont donné a notre civilisatiort tmuqu'elle a
de plus valable ainsi que I'occasion de développde lancer
nos talents.

Si ce que vous désirez faire est juste, honné&aet/ous
y croyez, alors, allez-y, faites-le ! Qu'importeqeee “les
autres” diront si vous rencontrez la défaite teraper lls ne
savent pas que TOUT ECHEC PORTE LE GERME DU
SUCCES.

Thomas Edison réva d'une lampe électrique et lssaéa
apres plus de 10 000 échecs, il persévéra jusmuaalisation
de son réve. Les réveurs pratiques NNABANDONNENT
JAMAIS !
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Whelan réva d'une chaine de magasins de cigdrengt i
son réve en action. Maintenant, United Cigar Stooesipe les
meilleurs coins en Amérique.

Lincoln réva de la liberté des esclaves noirs,itlson
réve en action et son réve devint réalité.

Les freres Wright réverent d'une machine qui si&rient
dans les airs. Maintenant on peut voir la réabisatie leur réve
partout dans le monde.

Marconi réva d'un systéme qui maitriserait lesderc
intangibles de lI'atmosphere. Chaque radio et cheg@easion
dans le monde est une preuve qu'il ne réva paaianyes
“amis” le firent surveiller et le contraignirent mé a un
examen psychiatrique quand il leur annonga quéltav
découvert le moyen d'envoyer des messages a travers
I'atmosphere, sans l'aide de fils, ni d'aucun aatrgen de
communication.

De nos jours, les réveurs sont mieux accueillismonde
s'habitue a de nouvelles découvertes. || montrebonae
volonté de récompenser le réveur qui donne au monee
nouvelle idée.

Le monde est rempli dOCCASIONS que les réveurs du
passeé n'ont jamais connues. Le point de départréuaur doit
étre le DESIR ARDENT D'ETRE ET DE FAIRE. Si voug#t
paresseux ou peu ambitieux, vous ne réaliserezgarotie
réve.

Rappelez-vous que tous ceux qui ont réussi onoriab
connu des moments difficiles avant d'avoir attknts buts.
Souvent, ces moments difficiles leur ont fait découeur étre
véritable.

John Bunyan écrivit “Le voyage du pélerin”, un dbsfs-
d'ceuvre de la littérature anglaise, apres avoiegigrisonné
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pour ses idées religieuses.

O. Henry découvrit son génie apres qu'il eut retréde
grand malheur et fut emprisonné, a Columbus, déxmd. Il
fut OBLIGE de découvrir son “étre véritable” etrdigloyer
son IMAGINATION, il devint un grand écrivain au liede
rester un miserable criminel.

Les circonstances de la vie sont souvent étrammss
sommes parfois obligés de subir toutes sortes digiqguu avant
de découvrir “ce que nous sommes veéritablementi gjue les
idées utiles que nous sommes capables de créeofar
imagination.

Edison, le plus grand inventeur du monde et sdigu8,
fut opérateur de télégraphe de “bruit”, il échonragitemps
avant de découvrir le génie en lui.

Charles Dickens débuta en collant des étiquetiedes
flacons noircis. Le drame de son premier amounueha
profondément qu'il devint I'un des véritables gsaadteurs du
monde. Cette tragédie produisit David Copperfisldyi
d'autres chefs-d'ceuvre. Il sut transformer sesiénsfortes
en un réve constructif.

Helen Keller devint sourde, muette et aveugle peu d
temps apres sa naissance. Malgré son grand ma#ftgunom
est gravé dans les pages de l'histoire des gr8adge entiére
nous montre que la défaite n'existe que lorsqus nou
I'acceptons comme réalité.

Robert Burns, un jeune homme illettré, était proania
pauvreté et a I'alcoolisme. Mais son oeuvre poétgj@panouit
comme une rose qu'il aurait fait pousser dans g bo

Booker T. Washington était né esclave, il étaitcdon
handicapé par sa race et sa couleur. Mais cométaitl
tolérant, avait un esprit ouvert a tout moment,tsus les
sujets, et qu'il était un REVEUR, il laissa une h@n
impression a toute une race entiére.
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Beethoven était sourd, Milton était aveugle, migis i
resteront toujours célebres, parce qu'ils révesent
concrétiserent leurs réves.

Avant de passer au chapitre suivant, allumez aesmuv
dans votre esprit le feu de I'espoir, de la foicdurage et de la
tolérance. Si vous avez ces états d'esprit et que somprenez
le fonctionnement des principes décrits dans ¢e,lious vos
réves se réaliseront quand vous serez PRET.

Il y a une différence entre DESIRER une chose &ET
PRET a la recevoir. Vous étes prét lorsque vougeargouvoir
I'acquérir. Il faut y CROIRE et non seulement saignau
espérer. Avoir I'esprit ouvert est essentiel poarojre. L'esprit
borné ne donne ni foi, ni courage.

Rappelez-vous que viser haut, vouloir 'abondantz e
prospérité n'exigent pas plus d'efforts qu'il &t pour
accepter la misere et la pauvreté.

Un grand poete a exprimé cette vérité éternelle :

J'ai demandé a la Vie un sou,

Et elle ne m'en a pas donné beaucoup,
Bien que j'aie prié le soir

Derriere mon misérable comptoir.

Car la Vie est la plus juste des patronnes,
Elle vous donne ce que vous demandez,
Mais une fois votre salaire fixé,

Vous devez vous en contenter.

J'ai travaillé pour un salaire de laquais
Seulement pour apprendre, consterné,
Que la Vie aurait volontairement payé
Tout ce que je lui aurais demandeé.

38



J'aimerais vous présenter I'étre le plus extraandirgque
j'ai connu. Je I'ai vu pour la premiére fois quelkgiminutes
apres sa naissance. Sa petite téte ne portaitguasdoreilles.
Le médecin déclara que I'enfant était sourd-muwet.a

Je refusai ce diagnostic. J'en avais le droit'éti$ le
pere de l'enfant, mais je ne dis rien. Je gardai apenion pour
moi. Je décidai qu'un jour mon fils entendraitatgrait. Dans
mon esprit, je savais que mon fils pourrait devanimal.
J'étais sUr qu'il y avait une solution et je sagais je la
trouverais.

Je pensai aux phrases d'Emerson : “L'évolutiorcbeses
nous enseignera la foi. Nous devrions seulement.dbg a
des conseils pour chacun de nous, et en écoutapkesnent,
nous entendrons le mot juste.”

_ Le mot juste ? DESIR ! Plus que tout au monde, je
DESIRAIS que mon fils fat normal. Je n‘ai jamaisuie,
méme pas une seconde, grace a ce DESIR.

Quelgues années auparavant, javais écrit : “Noese
limitations sont celles que nous nous nous somiréss dans
nos propres esprits.” Pour la premiére fois, jedemandai si
cette phrase était vraie car le mensonge sur, ideltant moi,
était un enfant qui venait de naitre, et n'avatuawequipement
d'audition. Méme s'il pourrait entendre et pariejaur, il
serait évidemment défiguré toute sa vie.

Mais cet enfant n'avait sGrement pas installé cette
limitation dans son propre esprit.

Qu'est-ce que je pourrais faire ?

D'une fagon ou d'une autre, je devais trouver uaeiéne
de faire passer mon propre DESIR ARDENT dans liedpr
cet enfant et de lui faire entendre un bruit sadd des
oreilles.

Lorsqu'il fut un peu plus grand pour coopérer et son
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esprit fut rempli par le DESIR ARDENT d'entendre,désir se
transformait en réalité physique.

Toutes ces penseées furent dans mon propre esprg jen
n'‘en parlai a personne. Tous les jours, je me aépét
I'engagement que j'avais pris vis-a-vis de moi-méfage de
mon fils un étre normal.

Lorsqu'il fut un peu plus grand et commenca aé&'asser
aux objets qui I'entouraient, nous remarquameksentendait
trés faiblement. A I'age ol les enfants commencent
habituellement a parler, il n'essayait méme pdsre@ouiller,
mais nous savions par ses actions qu'il entendgitament
guelques sons. C'était tout ce que je voulais s&Jdi@tais
convaincu que s'il pouvait entendre, méme faiblémkn
pourrait développer son ouie. Et un jour cet esgwirouva
confirmé d'une maniére entierement inattendue.

Nous achetames un phonographe. Quand I'enfantdinten
de la musique pour la premiére fois, il fut toutetveillé et
accapara rapidement I'appareil. Un jour, il fitrtoer le méme
morceau pendant presque 2 heures, debout devant le
phonographe, les dents soudées au bord du colfietd?d,
nous apprimes que I'os est bon conducteur du sétait la
raison de cette attitude.

Peu de temps apres, j'ai découvert gu'il m'enténdai
parfaitement lorsque je parlais en appuyant leg&esur I'os
mastoide a la base de son crane. C'était le maeanansférer
dans son esprit mon désir ardent. Comme il ainggtiboup
gu'on lui racontat des histoires, j'en inventaidgraient
développer sa confiance en lui, son imaginatiamedesir
ardent d'entendre et d'étre normal.

A son histoire préférée, je donnais, chaque foesjqua
contais, une nouvelle intensité dramatique. Ellgtgwour but
de lui faire comprendre que son infirmité n'étais pn boulet
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mais un atout de grande valeur. Malgré le fait tpukes les
philosophies m'aient enseigné clairement que TOUT
MALHEUR PORTE LE GERME DE LA REUSSITE, je dois
avouer que je ne voyais absolument pas commentrdaes
pourrait se transformer en atout.

Pourtant, je continuai a inclure cette philosoplaes les
histoires que je lui racontais, en espérant quedment
viendrait ou je trouverais de quelle maniére sdinnnité lui
permettrait d'atteindre un objectif utile. L'espetila foi
m'avaient permis de continuer.

En repensant a cette expérience, je me rends cajupte
I'étonnant résultat que nous obtinmes était avantdu a la foi
gue mon fils mettait en moi. Il ne remit jamaiscanise ce que
je lui disais. Je le persuadais qu'il avait un ag@ sur son
frere ainé, et que cet avantage jouerait en safaleplusieurs
manieres.

Par exemple, a I'école, ses professeurs s'occaeperai
davantage de lui et seraient tres gentils. Et tfyours le
cas. Je lui dis également que lorsqu'il seraitzagssnd pour
vendre des journaux (son frere plus ageé étaitvEndeur de
journaux), les gens lui donneraient de plus grasipmres
parce gu'ils verraient qu'il était un garcon ingelht et
courageux malgré sa surdité.

Nous remarquames petit a petit que I'ouie de M¢nfa
s'améliorait. Il n'avait jamais tenté de s'apitoy@rlui-méme a
cause de son handicap.

Il avait environ 7 ans lorsqu'il nous prouva paur |
premiere fois que notre fagcon de stimuler son eppriait ses
fruits. Pendant plusieurs mois, il voulait vendes gburnaux
mais sa mere s'y opposait. Elle avait peur quéahgme soit
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pas en securité en allant seul dans les rues,s& ciusa
surdité.

Il décida finalement d'agir seul. Un aprées-midilagtait
seul a la maison avec les domestiques, il sautipganétre de
la cuisine, roula par terre et s'échappa. Il empréreents au
cordonnier, notre voisin, pour acheter des journdues
revendit, puis en racheta avec son gain et conams jusqu'a
tard le soir.

Apres avoir fait ses comptes et avoir rembourseé les
6 cents qu'il avait empruntés a son banquier, héfige net
était de 42 cents.

Lorsque nous rentrames a la maison ce soir-layihdit
dans son lit, serrant son argent dans sa main.

Sa mere ouvrit sa main, enleva les pieces de memhai
pleura. Pleurer a la premiére victoire de sonstmblait si
inapproprié ! Ma réaction fut l'inverse : J'éclatairire parce
gue je voyais que j'avais enfin réussi a inculgueron enfant
la confiance en soi.

Sa mere voyait, dans cette premiere aventure, tiln pe
garcon sourd qui errait seul dans les rues etisguait sa vie
pour gagner de l'argent.

Moi je voyais un petit homme d'affaires courageux,
ambitieux et indépendant qui, en agissant airdgis'
moralement enrichi, parce qu'il avait tout faitsdepropre
initiative, et avait gagne.

J'étais satisfait par cette aventure parce gétais'montré
débrouillard et je pensais gqu'il avait besoin déeogualité
toute sa vie. La suite des événements nous le arduavsque
son frere ainé voulut quelque chose, il se coushées
plancher, donna des coups de pied dans le videwiapour
I'obtenir. Mais lorsque le “petit garcon sourd” Watuguelque
chose, il trouva un plan pour gagner de l'argehaeteta lui-
méme. Et il agit toujours ainsi !
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Mon propre fils m'avait vraiment enseigné qu'undieap
n'est pas un obstacle mais une étape pour attaindoat.

Le petit garcon sourd fit toutes ses classesolééc
primaire, le colleége, le lycée et l'université spoavoir
entendre ses professeurs, sauf quand ceux-cirdriar pres
de lui. Nous ne voulimes pas qu'il allat dans ablé&tsement
pour sourds ou qu'il apprit le langage des soungistsn Nous
préférions qu'il véclt une vie normale avec lesemuenfants
normaux et nous persistames dans notre décisiomoie nous
dimes nous battre plusieurs fois avec les aut@télires qui
n'étaient pas de notre avis.

A I'époque de ses études secondaires, il essagppaneil
électrique pour sourds, mais sans résultat. Quelgueées
plus tard, durant sa derniere semaine a l'uniégrisién recut
un autre mais il hésita longtemps avant de le telsgtgeur
d'étre décu a nouveau. Finalement, il prit I'apibageplus ou
moins négligemment le plaga sur sa téte, le mmarche et
MIRACLE ! Comme par magie, son REVE D'ENTENDRE
NORMALEMENT SE REALISA ! Pour la premiére fois da s
vie, il entendait pratiquement aussi bien que lgsea.

Fou de joie, il se précipita au téléphone et apgalmeéere.
Il entendit parfaitement sa voix. Le lendemairentendait
clairement les voix de ses professeurs, pour lajere fois de
sa vie ! Il entendit les émissions a la radio da @lévision.
Pour la premiére fois de sa vie, il pouvait congefibrement
sans que ses interlocuteurs dussent parler foaimént, un
monde nouveau s'ouvrait a lui.

Notre désir commenca a devenir une realité mais la
victoire ne fut pas encore complete ! Le garconethaiore
trouver une maniére définie et pratique pour tramsér son
handicap en un atout.
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Réalisant encore difficilement tout ce qui avajgd&é
accompli, mais fou de joie de découvrir ce nouveande de
bruit, il écrivit une lettre au fabricant de I'apgi&lui décrivant
avec enthousiasme son expérience.

Quelque chose dans sa lettre plut aux dirigeants de
I'entreprise et il fut invité & New York. A son iaée, il fut
escorté jusqu'a l'usine de fabrication. Il rencatiitngénieur en
chef et lui raconta le changement dans sa vie. dament-1a,
une idée lui traversa l'esprit. Cette idée allarivertir son
handicap en atout et le rendre riche et heureaxXaid.

Il se rendit compte tout a coup qu'il pourrait vem aide
a des millions de malentendants qui ignoraienidterce de
ces appareils. A cet instant, il prit la décisienadnsacrer le
reste de sa vie a rendre service aux gens ayaproleiemes
d'audition.

Durant un mois entier, il fit des recherches integs dans
ce sens. Il analysa le marché du fabricant et in@agn moyen
d'entrer en contact avec les malentendants du memtcer afin
de leur parler de sa nouvelle découverte qui paLEUSSI
changer leur vie.

Puis, il élabora un plan d'action pour les 2 prowa
années. Lorsqu'il présenta son plan a la compagmikei
proposa immeédiatement un poste qui lui permettaingner a
bien son ambition. Il pensa qu'il était destingpaater I'espoir
et le soulagement aux milliers de personnes maidatges
qui, sans son aide, auraient été condamnés ameniendre
toute leur vie.

Peu de temps apres, il m'invita a suivre une faonat
donnée par sa société pour apprendre aux sourds-gnue
entendre et a parler. Je n‘avais jamais entender pkune telle
formation, j'y participai, je fus sceptique maisipk d'espoir
de ne pas du tout gaspiller mon temps. C'est tinque
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montra une méthode complete qui me rappela ce'ansg
fait pour aider mon fils a désirer une auditionmale.

Rien n'est impossible a celui qui désire avec FOI

Sans aucun doute, Blair serait resté sourd-muét &au
vie si sa mere et moi ne nous étions pas arrivésdeler son
esprit comme nous le fimes. Lors de sa naissamceétiecin
nous dit, confidentiellement, que I'enfant ne pamijamais ni
entendre ni parler. Mais il y a quelques tempsdoe le Dr
Irving Voorhees, spécialiste connu en la matiéteif examen
minutieux de Blair, il fut étonné de constater coamtnmon fils
entendait et parlait correctement. Il déclara giegprés son
examen, théoriqguement, mon fils ne devrait pasneinéedu
tout, mais le jeune homme entend.

Je désirais tres fort que cet enfant pat entertdvaréer
normalement que cela dut influencer la nature. &belit le
silence qui l'isolait du monde extérieur. Tout aelste
inexplicable pour les spécialistes scientifiques.

Aprés cette expérience, je pense que c'est monrdivo
vous dire que rien n'est impossible a celui qui RBSavec
FOI. Un DESIR ARDENT est sOr de se réaliser. Blair
DESIRAIT entendre et il entend. Il est pourtanenéc un
handicap qui aurait pu facilement transformer quiely d'autre
en un mendiant dans les rues. Lorsque vous aveEare
temps la FOI et le DESIR ARDENT, vous pourrez tout
réaliser. Ces qualités sont a votre portée graeite.

Pour obtenir ce résultat incroyable

La puissance de I'esprit humain est étrange et
impondérable. Nous ne comprenons pas la méthoie qu'
emploie pour transformer le désir en son équivateateriel.
La science finira-t-elle peut-étre par découvriseeret.
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Je plantai dans I'esprit de mon fils le DESIR de
transformer son plus grand handicap en un meideaut. Ce
DESIR se réalisa. Pour obtenir ce résultat incrigyabfallut :

- Premiérement, conjuguer la FOI et le DESIR
d'entendre normalement.

- Deuxié’me,ment, lui transmettre ce désir, avec
PERSEVERANCE ET EFFORTS CONTINUS,
pendant de longues années.

- Troisiemement, il ME CRUT.

Ce que le désir d'une chanteuse fit en sa faveur

Un bref communiqué de presse concernant Mme
Schuman-Heink, chanteuse, nous explique sa réussite
professionnelle. Je cite le paragraphe car laddefette
réussite n'est autre que le DESIR.

Au début de sa carriere, Mme Schuman-Heink rendit
visite au directeur de I'Opéra de Vienne pour &mdnder une
audition de sa voix. Le directeur refusa. Apréesirgedé un
coup d'ceil a la fille maladroite et pauvrement gétllui dit
sans facons : “Avec une telle mine et sans persiténa
comment osez-vous espérer réussir a I'Opéra ? Maga
enfant, renoncez donc a ce projet. Achetez plutétrnachine
a coudre et allez travailler. VOUS NE SEREZ JAMAIS
CANTATRICE.” Jamais, c'est un long bail.

Le directeur de I'Opéra de Vienne connaissait laen
technique du chant mais il ignorait le pouvoir dsid
obsessionnel. S'il connaissait cette puissano&urait pas
commis l'erreur de condamner un génie sans lui@omme
chance.

Le pouvoir du désir conjugué avec la foi

Il y a quelques années, un de mes associés tonmbdana
Comme son état empira, il fut finalement transpart@dpital
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pour y étre opéré. Le médecin me prevint qu'il eives peu,
voire pas de chance, de guérir. Mais c'était 'OBNMDU
MEDECIN et non celle du patient. Juste avant d'ébreduit en
salle d'opération, il chuchota faiblement : “Ne s@n faites
pas, chef, je serai sorti d'ici dans quelques jblurmfirmiére
me regarda avec pitié, mais le patient s'en sodémne.
Apreés son rétablissement, son chirurgien décldtea :qui I'a
sauvé, c'est son désir de vivre. Il a survécu pautka refusé
de mourir.”

Je crois au pouvoir du DESIR conjugué avec la FOI,
parce que je l'ai vu élever des gens connaissardé@muts
difficiles a une situation de pouvoir et de san&liai vu
arracher des victimes a la tombe ; je I'ai vu dgieer un
nouvel essai apres des centaines de défaite'®i yel ldonner a
mon propre fils une vie heureuse et pleine de sucwdgre
son handicap initial.

~ Comment dompter et utiliser a nos fins le pouvair d
DESIR ? Ce chapitre et les suivants répondentta gaestion.

Toute réalisation, quelle que soit sa nature oubsmndoit
naitre d'un intense DESIR ARDENT pour quelque cluese
bien défini.

Par un étrange et puissant processus de “chimi¢aie&n
gue la Nature ne nous a jamais dévoilé, nous paivon
découvrir qu'un DESIR ARDENT abolit l'impossiblel'@tée
méme de I'échec.
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CHAPITRE 3
Deuxiéme étape vers la richesse :
LA FOI

VISUALISATION ET CROYANCE DANS
L'ACCOMPLISSEMENT DU DESIR

La FOI est le chimiste en chef de notre espritshae la
FOI est mélangée avec la pensée, l'esprit sub@rismpte
immédiatement les vibrations et les transformeren u
équivalent spirituel qui agit comme la priére sintélligence
Infinie.

Les eémotions qui relévent de la FOI, de TAMOURIet
SEXE sont les plus puissantes des émotions pasiiyeand
les 3 sont mélanges, ils influencent intensémeptdeessus du
subconscient qui dirige la réponse concrete.

L'amour et la foi sont psychiques et sont relies@e
spirituel de 'homme. Le sexe est purement biologiet est
relié seulement au physique. Le mélange de ceso8@m
provoque l'ouverture d'une ligne directe de comicaiion
entre I'esprit conscient de 'homme et I'Intelligemnfinie.

Comment développer la foi ?

La FOI est un état d'esprit que I'on acquiert éimadnt
ou en répétant des instructions au subconscienpugiun
grand réle dans la concrétisation du désir, parilecipe de
I'autosuggestion.

Prenez en exemple votre propre cas, pourquoi lises-
ce livre ? Parce que vous voulez savoir commenstoamer
votre intangible DESIR en son équivalent physigqest-a-dire
en argent. En suivant les instructions qui voug données
dans les chapitres sur |'autosuggestion et le sisloent, ainsi
que celles qui sont réesumeées dans celui-ci, vous@o
CONVAINCRE votre subconscient que vous croyez a la
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realisation de ce que vous demandez, et il agiraette
croyance.

La foi est un état d'esprit que vous pourrez déymedo a
volonté lorsque vous aurez maitrisé les 13 prirscqeerits
dans ce livre, parce que c'est un état d'esprgejdéveloppe
volontairement par I'application et I'utilisatioa des principes.

La seule méthode connue pour développer volontainém
la foi est de répéter a son subconscient des oaffiematifs.

Toutes pensées, positives ou négatives, stimulées
par la foi influencent le subconscient

Peut-étre que vous comprendrez mieux a la lumiére d
I'exemple suivant comment certains hommes devidriden
criminels.

En effet, voici ce que dit le célébre criminologist
“Lorsque les hommes affrontent le crime pour lapese fois,
ils le détestent. S'ils restent en contact avecifiee pendant un
certain temps, ils s'y habituent et le support8lis restent en
contact avec lui assez longtemps, ils I'assimiieaiement a
leur facon de vivre.”

Ce qui revient a dire que n'importe quelle penégétee a
plusieurs reprises au subconscient est finalenwepdce, puis
le subconscient transforme cette pensée en sovadeyuli
physique.

Considérez encore la remarque suivante : TOUTES LES
PENSEES QUI ONT ETE RESSENTIES ET PETRIES DE
FOI se transforment d'elles-mémes en leur équivalen
physique.

Les émotions animent les pensées et nous poussent a
I'action. La foi, I'amour et le sexe donnent adagee une
grande puissance.

Toutes pensées, positives ou négatives, stimubada p
foi, atteignent et influencent le subconscient.
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Vous avez compris que le subconscient traduit an so
équivalent physique une pensée aussi bien négatst;a-dire
destructrice, que positive et constructrice. Dieldange
phénomene dont sont victimes des millions de géss :
pensent qu'ils n‘ont pas de chance.

Il y a des millions de gens qui SE CROIENT
“condamnés” a la pauvreté et a I'échec, par ureeféirange
sur laquelle ils CROIENT n'avoir aucun controleuRant, ils
sont eux-mémes les créateurs de leurs propres émath:
leurs PENSEES négatives sont captées par le sutienhgui
les transforme en leurs équivalents physiques.

Le subconscient est I'endroit approprié ou vousneau
suggeérer que vous puissiez transformer, gracera vot
subconscient, tous vos DESIRS en leurs équivagnytsiques
ou monétaires, tout en croyant vraiment que lastcamation
aura lieu réellement.

Votre FOI est I'élément qui détermine 'action d&'e
subconscient. Rien ne vous empéche de I'abuser darinant
des instructions par l'autosuggestion, commeijéaittavec le
subconscient de mon fils. Pour que votre désiéakse en
faisant appel a votre subconscient, faites commels étiez
DEJA EN POSSESSION DE CE QUE VOUS DESIREZ.

Le subconscient transformera en son équivalentiqigs
n'importe quel ordre donné par celui qui CROIT &n s
réalisation.

Il n'est sGrement pas facile de croire profondénraeaunt
ordre donné a son subconscient. La foi ne s'adquasren
lisant des instructions. Il y faut une certaineégnce et
pratique.
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Vous pourrez développer votre FOI en suggérant
volontairement a votre subconscient que vous ayéa.l Puis,
votre subconscient influence la nature.

Si vous comprenez cette vérité, vous saurez pouilquo
est essentiel que vous encouragiez vos émotiolis/psgour
dominer votre pensée et chasser les idées négatives

Une pensée dominée par des émotions positivesmest u
demeure favorable pour la foi. Votre esprit donradoas a
volonté des instructions au subconscient qui lesatera et
travaillera immédiatement a leur réalisation.

La FOI EST UN ETAT D'ESPRIT QUI SE CREE PAR
L'AUTOSUGGESTION. De tout temps, les religions ont
exhorté I'homme a la FOI, mais ils n‘ont jamaiseerse
COMMENT ACQUERIR la foi. lls n'ont jamais expliqugie
“la foi est un état d'esprit qui peut étre acqpae
I'autosuggestion.”

Ayez foi en vous-méme ; foi en l'Infini.

Rappelez-vous que : La FOI est “I'éternel élixidi q
donne a la pensée la vie, la puissance et l'impulsiéatrice !

Relisez la phrase précédente pour la deuxiemegois,
la troisieme fois et pour la quatrieme fois. Lisez haute
VOIx !

La FOI est le premier pas vers la richesse.

La FOI est la base de tous les “miracles” et ds tes
mystéres qui ne peuvent étre expliqués par la seien

La FOI est le seul antidote connu de I'échec.

La FOI est I'élément, le “produit chimique”, quart la
priere, permet de communiquer en direct avec lligence
Infinie.

La FOI est I'élément qui transforme la pensée aithn
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créée par le cerveau de I'homme en son équivgleritusl.

La FOI est la seule qui permet aux hommes de cépter
force cosmique de I'Intelligence Infinie et deiliseér.

Qu'est-ce que l'autosuggestion et quel est songnov

Il est bien connu que l'on finit par CROIRE ce tjar
s'est répété maintes fois, méme si c'est faux.i Gelse répete
un mensonge a plusieurs reprises finit par en taigeveérité
personnelle. Les pensées dominantes d'un homme le
différencient d'un autre et le font ce qu'il esirdqu'elles sont
pétries d'émotions, elles constituent des forcesvarttes qui
controlent les faits et gestes de 'homme.

La vérité est que : LES PENSEES QUI SONT
ACCOMPAGNEES D'UN SENTIMENT EMOTIONNEL
CONSTITUENT UNE FORCE MAGNETIQUE QUI ATTIRE
DES PENSEES SIMILAIRES OU RELATIVES.

Ces pensées “magnétisées” avec émotion peuvent étre
comparées a des graines qui, une fois plantéesutiesd
fertile, germent, grandissent et se multiplientusigurs
reprises jusqu'a ce qu'elles deviennent des nsllcengraines
de la MEME MARQUE !

L'atmosphére est une grande masse cosmique ds force
éternelles de vibrations. Il se compose de vibnatio
destructives et de vibrations constructives. Is&xa tout
moment des vibrations de la crainte, de la pauyvdetéa
maladie, de I'échec, de la misere ; et des vibratite la
prospérite, de la santé, du succes et du bonheur.

L'esprit humain attire constamment des vibratiams q
s'accordent avec ses pensées dominantes. Toutepensge
idée, tout plan ou but qui occupe notre espritegté travers les
vibrations de I'atmosphere, une armée de penséss qu
développent jusqu'a ce gqu'elles deviennent deepsns
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dominantes qui font agir l'individu.

Voyons maintenant comment planter dans notre dsprit
graine originelle d'une idée, d'un plan ou d'un but

C'est tres simple : toute idée, tout plan ou but p&e
placé dans l'esprit par la répétition de la penS&sst pourquoi,
il vous est recommandé d'écrire sur papier vottgobocipal
bien défini, de I'apprendre par cceur et de le eg@ehaute
VOoix tous les jours, jusqu'a ce que votre subcenms@n aient
capté les vibrations.

Nous sommes ce que nous sommes en raison des
vibrations de la pensée que nous prenons et etiEEs
travers les stimulus de notre environnement quartidi

Prenez la résolution de ne vous laisser influeaneien
et de batir votre propre vie COMME VOUS L'AVEZ
DECIDE. En faisant l'inventaire de vos possibiligésle vos
gualités, vous découvrirez peut-étre votre poiitiéa vous
manquez peut-étre confiance en vous. Vous pouvezosier
ce handicap et transformer votre timidité en coernaay
I'autosuggestion. L'application de ce principe [ite faite par
la répétition intensive de simples pensées positeites et
apprises par ceeur.

1. Je sais que je suis capable d'atteindre I'objgatfje
me suis fixé dans la vie. Pour cela, j'exige de-méime une
action inlassable et continue dans ce sens, ebieqgis de
commencer tout de suite cette action.

2. Je réalise que mes pensées dominantes pagsaront
plusieurs stades avant de se transformer gradueiieemn
réalité physique, c'est pourquoi, je concentreies pensées
tous les jours, pendant 30 minutes, sur |'étrej'quBintention
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de devenir, en créant dans mon esprit une imagispré

3. Je sais que, grace aux principes de l'autostigges
n'importe quel désir que je garde constamment ohemsesprit
se manifestera bientbt par des signes extériearst av
d'atteindre enfin le but fixé. C'est pour cela ppeonsacrerai
10 minutes par jour a développer la confiance en mo

4. J'ai décrit clairement, sur papier, mon BUT
PRINCIPAL dans la vie, et je ne cesserai d'essdgde
réaliser jusqu'a ce que j'aie développé une cardignffisante
en moi pour son accomplissement.

5. Je réalise parfaitement qu'une richesse — aumngu’
situation — ne peut durer longtemps que si elle@sstruite sur
la vérité et la justice. Donc, je n‘engagerai aednansaction
gui, ne bénéficiant qu'a moi-méme, leéserait unplosieurs
personnes. Je réussirai en attirant les forcesja@abbesoin et
la coopération des autres. Je suis toujours leiprenrendre
service et je donnerai aux autres l'envie de nraildechasserai
la haine, I'envie, la jalousie, I'égoisme et toutieme et je
développerai en moi 'amour de I'humanité, pareejgsais
gu'une attitude négative envers les autres ne ggamais
m'apporter le succes. lls croiront en moi parcejgumontrerai
gue je crois en eux et en moi-méme.

Je signerai cette déclaration, je I'apprendracpawr et la
répéterai a haute voix une fois par jour, en CROYAj'elle
influencera peu & peu mes PENSEES et mes ACTIONGeet
j'atteindrai alors la confiance en moi et le suqge&rsonnel que
je vise.

Derriére cette formule, on trouve une loi de laurague
personne n'a jamais pu expliquer. Elle a dérowté le
scientifiques de tous les ages. Les psychologomeistbut
simplement appelée “autosuggestion”. Son nom inegaew.
Ce qui est important, c'est que, si elle est glidans un but
constructif, elle méne a la gloire et a la reussgd’humanité,
tandis qu'utilisée dans un but négatif, elle détrui
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Toutes pensées se transforment d'elles-mémes en
leurs équivalents physiques

Nous pouvons donc en déduire que ceux qui abandbnne
a la suite d'une défaite et finissent leurs vigssda pauvreté,
la misere et la détresse, ont appliqué le prindgpe
I'autosuggestion dans un état d'esprit négatifrqRmu ? Parce
que TOUTES LES PENSEES ONT TENDANCE A SE
TRANSFORMER D'ELLES-MEMES EN LEUR
EQUIVALENT PHYSIQUE.

Le subconscient ne fait pas la différence entrpésées
constructives et les pensées destructives. Il immae avec les
matériaux qu'on lui donne et transforme aussi birenpensée
de PEUR qu'une autre de COURAGE ou de FOI.

Suicide par l'autosuggestion

Il existe beaucoup de cas de “suicide par
I'autosuggestion”. Un homme pourrait se suicideplantant
dans sa pensée une suggestion négative. Celasssedicace
que les autres moyens.

Joseph Grant, un employé de banque, emprunta a la
banque une grosse somme d'argent, sans l'accord des
directeurs. Il perdit I'argent au jeu. Un jour,des
responsables vérifia les comptes. Grant partitietipe
chambre dans un hétel local. Lorsqu'on le trouy@u8s plus
tard, dans un lit, il était en train de pleuredetrépéter a
plusieurs reprises ces mots : “Mon Dieu, ceci negal Je ne
peux pas supporter le déshonneur.” Peu de temps,abr
mourut. Les médecins avaient conclu qu'il s'agisban
“suicide mental”.

La loi de l'autosuggestion

L'autosuggestion peut étre comparée a I'électmgitést
une arme a double tranchant : elle fait tournerdegss de
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I'industrie et rend des services utiles mais edlermit aussi
provoquer la mort.

L'autosuggestion pourrait nous apporter la pala et
prospérité si elle est utilisée de maniere constreicmais elle
pourrait également nous conduire a la miserechd@et a la
mort si nous ne savons pas vraiment comment eligitimne.

Si votre pensée est remplie de CRAINTE, de doutke et
maigre confiance en votre capacité a saisir efliaartles
forces de I'Intelligence Infinie, la loi de l'autmgestion
s'emparera de ces sentiments qui seront traduite pa
subconscient en leur équivalent physique. CELA BEESI
VRAIQUE 2 ET 2 FONT 4!

De méme que le vent pousse un bateau vers l'est et
autre vers l'ouest, la loi de l'autosuggestion \@easgera ou
vous abaissera, selon l'inclination de vos PENSEES.

Voici comment un poeéte décrit cette loi de
I'autosuggestion :

Si vous pensez que vous étes battu, vous I'étes.

Si vous pensez que vous n'osez pas, Vous n'osEsez p
Si vous voulez gagner, en pensant ne pas pouvoir,

Il est presque certain que vous ne le pourrez pas.

Si vous pensez que vous allez perdre, vous perdrez.

Les batailles de la vie

Ce ne sont pas toujours les plus forts ni les Ep&les
qui la gagnent

Mais tot ou tard, celui qui remporte la victoire

Est celui qui PENSE QU'IL EN EST CAPABLE.

Quelque part dans votre esprit stagne la grairla de
reussite qui, une fois activée, vous fera atteigdesommets
dont vous n'aviez jamais espére.

Abraham Lincoln rata tout ce qu'il entreprit jusgses 40
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ans et méme plus. Il fit les frais d'une certax@géeience qui
devait éveiller en lui le génie et donner au mohdede ses
grands hommes. Cette expérience tissée de chagrin e
d'AMOUR, il la dut a Anne Rutledge, la seule femaqusl
aimait vraiment.

Il est bien connu que le sentiment d'AMOUR creetat
d'esprit trés proche de celui qu'engendre la F&ll'@mour lui
aussi peut transformer la pensée en son équivahgsique.

Lorsqu'il étudia les réussites extraordinairesaelgaines
d'individus, I'auteur découvrit que lI'amour y jdyaesque
toujours un réle primordial.

S'il vous faut une preuve du pouvoir de la FOIdin les
accomplissements des hommes et des femmes quiftilisée,
dont Jésus de Nazareth. Le christianisme est tagsghnde
force simple qui influence I'esprit des hommesbhae du
christianisme est la FOI, bien que beaucoup de geriaient
pas compris ou aient faussé le sens de cette gfarode

Les actes du Christ, que I'on a qualifiés de “nésic
n'étaient rien d'autre que des phénomenes qubskeligaient
grace a certain état d'esprit connu sous le noRr(lé

Des professeurs de religion et beaucoup de gersepen
gu'ils sont chrétiens, et pourtant ils ne comprahne&me pas
le sens de la FOI et ils n'en ont pas.

Un autre exemple donné par un homme connu de tous,
Mahatma Gandhi de I'Inde, nous démontre la puigsdada
FOI. Ce fut 'homme le plus puissant de son épafy®urtant
il ne possédait aucun des attributs habituels dwgiotels que
I'argent, un bateau, des soldats et un matérigbdere. Gandhi
n‘avait pas d'argent, pas de maison, il ne poss&@ane pas
un costume, mais IL ETAIT PUISSANT. Comment était-c
possible ?
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IL AVAIT COMPRIS LE PRINCIPE DE LA FOI ET IL
AVAIT LA CAPACITE DE TRANSPLANTER SA FOI
DANS LES PENSEES DE 200 MILLIONS DE PERSONNES.

Gandhi réussit a unir 200 millions d'ames pour fede
plus qu'une. Seule la foi peut réussir un parelaik

Parce que la foi et la coopération sont indispeesadu
commerce et a l'industrie, il serait a la fois iagsant et
fructueux d'analyser la méthode qu'utilisent lekistriels et
les hommes d'affaires et qui consiste a donnerntaassayer
de gagner.

L'événement que nous relatons remonte a I'annéedi®0
se créa la United Steel Corporation. Vous étes-@eatde
ceux qui se demandent comment transformer des IDHES
grosses fortunes. L'histoire de cette compagnis vou
I'apprendra.

1. La United Steel Corporation fut d'abord une
IMAGINATION créée dans I'esprit de Charles M. Schywa
sous forme d'IDEE.

2. Il mélangea la FOI & son IDEE.

3. Il élabora un PLAN pour transformer son IDEE en
son equivalent physique et financier.

4, Il mit en action son plan avec son discours célébre
a I'University Club.

5. Il suivit son PLAN avec PERSEVERANCE et

resta ferme dans sa décision, jusqu'a ce que sayination se
réalise.

6. Il eut un DESIR ARDENT de réussir.

Si vous doutez du fait que vous pouvez aussi PENSER
DEVENIR RICHE, cette histoire devrait dissiper caute.

Cet étonnant ttmoignage nous a éte rapporté par Joh
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Lowell dans le New York World Telegram qui nous a
aimablement autorisé a le reproduire.

Un JOLI DISCOURS de fin de banquet POUR UN
BILLION DE DOLLARS

Lorsque le soir du 12 septembre 1900, 80 des pargdg
financiers de la nation se réunirent dans la skifebanquets
de I'University Club de la®avenue pour y féter un homme de
38 ans, originaire de I'Ouest, aucun d'eux ne pregi qu'il
allait étre le témoin de I'épisode le plus sigmifitde I'histoire
industrielle de I'Amérique.

J. Edwards Simmons et Charles Stewart Smith, encore
pleins de gratitude pour I'hospitalité généreusd duoait fait
preuve a leur égard Charles M. Schwab au coursute |
derniére visite a Pittsburgh, avaient organiséinercour
introduire dans la société des banquiers de I&seprésentant
de l'acier. lls ne s'attendaient certes pas aiteoutrepasser
leurs conventions car ils I'avaient averti queckesirs qui
battaient sous les chemises des New-yorkais étasensibles
a I'éloquence et que s'il ne voulait pas ennuyestdiman,
Harriman, Vanderbilt et Cie, il ferait bien de lteri son propos
a une vingtaine de minutes.

Les 2 hotes et leurs distingués invités absorbgmesigue
en silence leurs 7 ou 8 plats habituels. Peu namé#taient
les banquiers et les courtiers qui avaient déjaaeiné Schwab
et aucun d'eux ne le connaissait bien. Cependeantf & fin
de la soirée, tous, y compris Morgan, le détendeua plus
grosse fortune, allaient se réveiller et un béba dillion de
dollars, I'United States Steel Corporation, aBdie congu.

Il est dommage, pour l'histoire, qu'aucun compieuedu
discours de Schwab ne nous soit resté. Mais ilqroa
certainement une tirade a sa fagon, farcie de daddesyntaxe
(elles ne I'embarrassaient guere), d'épigramme'egatrit. Sa
force galvanisante agit sur les invités dont lauioe globale a
été estimée a 5 billions de dollars. A la fin dscdiurs de 90
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minutes, l'assistance était encore sous le chavimgan
entraina Schwab a I'écart et, inconfortablemerns asss
I'embrasure d'une fenétre, ils discuterent tousrzipnt plus
d'une heure.

La personnalité de Schwab s'imposait, mais plusveay
encore fut le programme détaillé et clair qu'ilgsa pour le
développement d'un trust de l'acier. Beaucoupré'sut
personnes s'étaient efforcées d'intéresser Morgartraust
semblable. Aucune n'y avait jamais réussi.

Le magnétisme de la finance qui, il y a une géemarat
attira des milliers de petites compagnies, commeagagir
dans le domaine de l'acier, en partie, grace apg&d&nts de
ce jovial pirate des affaires qu'était John Gajasavait créé
I'’American Steel and Wire Company et avec Morgan, |
Federal Steel Company.

Mais a c6té du gigantesque trust d'Andrew Carnggjié
par 53 associés, les autres affaires paraissenoonés. Méme
en se coalisant, elles n‘auraient pu contrer dell€arnegie. Et
Morgan le savait.

Le vieil écossais excentrique le savait aussi. izegeurs
splendides de son chateau, il avait vu d'abord arecsement,
puis avec colere les petites compagnies de Morgsayer
d'empiéter sur son domaine.

Lorsque les tentatives devinrent plus audacielses,
moutarde lui monta au nez et, en guise de replkEsaildécida
gue pour chaque aciérie appartenant a ses rivarx, i
construirait 2. Avec Schwab comme lieutenant, djgtait
d'acculer ses ennemis au pied du mur.

Dans le discours de Charles M. Schwab, Morgaravit |
solution de ses problemes et la vaste entrepriseeG passer
sous sa tutelle, car un trust sans Carnegie, lat géa serait
pas un trust, ce serait une tarte aux pommes £nses !

Charles Schwab parla de I'avenir de I'acier, d'une
réorganisation plus efficace, de spécialisationadermeture
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des aciéries peu rentables pour concentrer touesflass sur

celles qui étaient florissantes, d'économie sahéminement
du minerai, d'économie dans les départements ashnaitiis et
sur les frais généraux, de mainmise sur les maingsgers.

Mieux encore, il révéla aux financiers abasoureliss
erreurs : ils avaient voulu créer, s'il avait boempris, des
monopoles, hausser les prix et s'offrir de grogldivdes.
condamna le systéme avec sa franchise habitued&iCleur
dit-il, peu politique de limiter le marché au lida I'élargir en
fonction des besoins de la région. En baissargrigson
créerait un marché susceptible de progresser gboverait de
nouveaux débouchés mondiaux.

Le diner prit fin ; Morgan rentra chez lui pourlé&hir
aux suggestions de Schwab. Celui-ci retourna alitgh
diriger l'affaire d'acier de Carnegie pendant esedutres
reprenaient leurs occupations en attendant lese@évémts qui
ne tardérent guere.

Il fallut une semaine a Morgan pour donner raison a
Schwab qu'il convoqua. Schwab hésita. M. Carnggesait-
il, pourrait ne pas apprécier que le présidentotieadfaire et
flirté avec I'empereur de Wall Street, une ruel glétait jurée
de ne plus jamais emprunter.

John Gates, l'intermédiaire, suggéra une entreVhétal
Bellevue de Philadelphie, les 2 hommes pouvarit@yer en
méme temps “par hasard”. Cependant, lorsque Schwada,
Morgan était malade et n‘avait pu quitter New Y@&@#ur sa
pressante invitation, Schwab s'y rendit.

Certains historiens de I'économie ameéricaine dotta
prétendu que toute l'affaire avait été montée pairéw
Carnegie, que le diner en I'nonneur de Schwalyhedix
discours, I'entretien entre Schwab et le roi dgd'at, tout avait
été arrangé. Lorsque Schwab fut mandaté pour eatrdge les
négociations, il ignorait absolument si le “pettion”, comme
on surnommait Carnegie, préterait l'oreille a ufieae vente
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émanant d'hommes qu'il n‘aimait pas. De sa mamy&ic
couvrit 6 pages de chiffres représentant les n&rievaleur
physique et financiere de toutes les compagniegerss qu'il
considérait importantes.

4 hommes étudierent ces chiffres toute une nuibrgen,
qui croyait fermement au droit divin de I'argesbn associe,
I'aristocrate Robert Bacon, un savant et un gertendohn W.
Gates, un joueur dont Morgan ne faisait pas plagjoa d'un
outil ; Schwab, mieux renseigné que tout autrdasur
fabrication et la vente de l'acier.

Au cours de la conférence, les chiffres ne furamtgis
remis en question. Dans la combinaison ne devaignér que
les compagnies soigneusement sélectionnées.

A l'aube, Morgan attaqua le dernier point :
“Persuaderez-vous Carnegie de vendre ?”

“Je peux toujours essayer”, répondit Schwab.

“Si vous y arrivez, je suis votre homme”, dit Monga

Mais Carnegie voudrait-il vendre ? Si oui, combien
demanderait-il ? Schwab penchait pour 320 millideslollars.
Exigerait-il d'étre payé en titres, en actionspbligations ? En
espéeces ? Mais qui pourrait payer en especesrsrdaebillion
de dollars ?

Le mois suivant, Carnegie et Schwab se retrouvémunt
une partie de golf dans la lande givrée de Westeheasais ils
ne parlerent affaires que le soir, confortablenmestallés dans
la villa de Carnegie. Avec son éloquence coutumigchwab
fit miroiter un avenir des plus tentants et lesoimibrables
millions qui permettraient au vieil homme de saiiisf tous ses
caprices.

Carnegie capitula, écrivit un chiffre sur un morcea
papier et le tendit & son interlocuteur en préctisavioici mon
prix”.
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Il s'élevait a 400 millions de dollars qui représent les
320 millions mentionnés par Schwab comme chiffréakse
plus 80 millions, soit I'accroissement de capitalmples 2
années précédentes.

Plus tard, sur le pont d'un transatlantique, I'Baissdit
tristement a Morgan : “Je regrette de ne pas veos a
demandé 100 millions de dollars de plus.”

“Si vous les aviez exigés, vous les auriez eusdrogeia
joyeusement Morgan. La nouvelle fit du bruit. Un
correspondant anglais cabla qu'a I'étranger le ended'acier
était “épouvanté” par la gigantesque combinais@nptésident
de Yale, Hadley, déclara que si les trusts n'étgpes
réglementés, le pays pouvait s'attendre a voirs ten25
prochaines années, en empereur tréner a Washington.

Le jeune Schwab, n‘oublions pas qu'il n‘avait cgiarss,
fut nommeé président de la nouvelle société et deanen
fonction jusqu'en 1930.

L'exemple que vous venez de lire illustre parfagatia
méthode qu'utilise le désir pour se concreétiser.

Une organisation géante fut crée par I'esprit daui
homme. Le plan voulait que I'organisation fOt aln@ par les
aciéries qui lui donneraient ainsi sa stabilit@fiaiere. Ce plan
était concu par un seul homme. Sa FOI, son DESIR, s
IMAGINATION, son OBSTINATION ont été les élémentsiq
créerent la United States Steel Corporation.

Des sondages révélerent que la valeur des acedroes
I'équipement mécanique acquis par I'organisatigalé&nent
reconnue augmenta de 600 millions de dollars pselé fait
gue celle-ci était gérée par une administratioriraé En
d'autres termes, l'idée de Charles M. Schwab, jpaintéa FOI
gu'il communigua a Morgan et aux autres, rapporta
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approximativement 600 millions de dollars. Ce guiur une
seule idée, n'est pas mal !

La United States Steel Corporation prospéra etndevi
I'une des entreprises les plus puissantes d'An&riqu

La richesse commence par une pensée.

L'ampleur en est fixée par la personne qui a engdad
pensée.

Rappelez-vous que : LA PAUVRETE ET LA RICHESSE
SONT TOUTES 2 FILLES DE LA PENSEE.
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CHAPITRE 4
Troisieme étape vers la richesse :

L'AUTOSUGGESTION, MOYEN POUR INFLUENCER
L'ESPRIT SUBCONSCIENT

On appelle autosuggestion toute suggestion que I'on
s'adresse a soi-méme et qui, par l'intermédiasebdsens,
atteint notre cerveau. Elle fait communiquer lesment et
I'inconscient.

Nourrissez votre subconscient de pensées
constructives

Chargée de nos pensées dominantes (pensées [sogsitive
négatives), l'autosuggestion touche volontairergent
subconscient et l'influence a agir en accord aeeszci. La
nature a donné a 'homme le pouvoir de contrélesea 5 sens
tout ce qui touche le subconscient. Mais 'hommeeneend
pas toujours compte qu'il peut exercer ce contidéms la
majorité des cas, il ne I'exerce pas, ce qui eMpligourquoi
tant de gens restent pauvres toute leur vie.

Rappelez-vous que le subconscient est pareil ardmj
fertile ou les mauvaises herbes poussent a foidmnséglige
d'y ensemencer quoi que ce soit. Par l'autosuggestn
individu peut nourrir son subconscient de penséastouctives
ou au contraire, permettre a des pensees destasicies
s'épanouir dans le riche jardin de son esprit.
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Pour agir sur votre subconscient, pensez avec
émotion

La derniére des 6 instructions qui figurent au din@gsur
le désir du bien-étre financier vous incite a LIREIAUTE
VOIX, 2 fois par jour, I'expression ECRITE de ceSIR et &
IMAGINER QUE VOUS ETES DEJA EN POSSESSION de
votre richesse.

En suivant ces instructions, vous communiquerez
directement & votre SUBCONSCIENT l'objet de votieSIR
et la FOI qui I'anime. En renouvelant ce processoiss
établirez une routine qui favorisera la concréitisatie votre
désir.

Sachez qu'il ne suffit pas de lire a haute voitelde.
Semblable exercice demeurerait lettre-morte. il &la fois
LIRE et RESSENTIR. Votre subconscient. Votre sulsctnt
ne peut agir que s'il est animé par des penseeeengs
d'émotion. Cette condition est de toute premiengoirance et
justifie nos nombreuses redites.

De plus, vous devez CROIRE a ce que vous dites.

La premiere fois que vous le tenterez, il n'estgiasjue
vous controlerez et dirigerez vos émotions. Ne vous
découragez pas. C'est avec la PERSEVERANCE que vous
acquerrez I'habileté. Vous ne pouvez, a meilleonpe,
reussir a influencer votre subconscient. Vous satgz a
décider si le but que vous poursuivez vaut le gu& vous
devrez payer.

Si vous savez vous CONCENTRER sur un DESIR,
jusqu'a ce qu'il devienne une RAYONNANTE OBSESSI®N,
est probable que vous saurez utiliser l'autosumupest

Regardez-vous faire fortune

La concentration vous sera tres utile lorsque vous
appliquerez les régles dfi éhapitre.
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Voici quelques éclaircissements a cet égard. Lersquis
aurez fixé le montant exact de la somme dont veag a
besoin, concentrez-vous sur elle, les yeux ferviegez
vraiment ce que matériellement elle représentbstvez les
instructions du chapitre qui traite de la foi emssentant déja
en possession de votre bien. Le subconscienegtla'un fait
des plus significatifs, accepte tout ordre quiglsi donné, mais
il faut le lui répéter souvent. Influencez-le. EaHui croire,
parce que vous y croyez consciemment, qu'il esbdelevoir
de dresser les plans d'une action qui vous perméttplus tot
possible, d'entrer en possession de votre bien.

NE VOUS ATTENDEZ PAS a recevoir le message du
subconscient tel un plan précis qu'il vous appaditie de
réaliser, mais gardez l'esprit alerte sans crantdoute sous-
jacent. Restez EVEILLE et SATISFAIT comme si votis2
en possession de votre bien.

Le plan du subconscient vous atteindra probablesumrg
forme d"“inspiration”. Sachez la reconnaitre, emegarous-en
et APPLIQUEZ-LA IMMEDIATEMENT. Lorsque vous
décidez de réaliser une idée, celle d'influencéevo
subconscient par autosuggestion ou celle que \otes|d
subconscient, n'attendez pas et, dans une centaisere,
soustrayez-la au raisonnement systématique.

Alors que, les yeux fermés, vous “visualisez” l&argque
vous désirez, imaginez que, dans le méme temps, renidez
service a autrui et qu'il n'y a pas simple acgoisibu avantage
personnel, mais échange. Ceci est de toute premiere
importance.

Le fait que vous lisiez ce livre prouve que vousigi
vraiment connaitre les secrets de la réussite. #aenir des
résultats satisfaisants, vous devez suivre atle [EOUTES
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LES INSTRUCTIONS décrites dans ce livre et CROIRE
profondément que votre DESIR se concrétisera.

Les instructions qui vous ont été données au second
chapitre vont maintenant étre résumées et amalgaawbe
principes qui font I'objet de ce chapitre-ci :

1. Le soir dans votre lit ou retiré dans un endroit
tranquille ou vous ne serez ni distrait ni dérarfigémez les
yeux et repétez a haute voix (de facon a enterasg@ropres
mots) la déclaration que vous avez écrite et geil® montant
de la somme que vous désirez acquérir, le délavgus vous
donnerez en échange. En méme temps, imaginez-¢jasial
possession de l'argent.

Exemple : vous décidez que dans 5 ans! ladvier 20...,
Vous aurez en votre possession 50 000 dollarsi'ein g
échange, vous avez l'intention de travailler cormeredeur.
Votre déclaration écrite pourrait étre celle-ci :

“Le 1% janvier 20..., j'aurai en ma possession
50 000 dollars accumulés peu a peu en 5 ans. Emgehje
ferai tout mon possible pour rendre de bons seswbez...
comme vendeur. (Décrivez exactement le servicerque
allez rendre ou la marchandise que vous vendrez.)

Je crois fermement que j'aurai cet argent. Ma @biovi
est si forte que je peux déja le voir devant neopgux le
toucher. Il attend que je le prenne. Pour l'instgnsuis dans
I'expectative d'un plan qui me permettra de l'adgeédés que
mon subconscient me l'aura donné, je I'appliquerai.

2. Répétez ce programme nuit et jour jusqu'a ce que vo
puissiez voir dans votre imagination l'argent qaesvdésirez
ardemment.

3. Placez-en une copie la ou elle sera bien visible et
jusqu'a ce que vous la sachiez par cceur, lisezalat @e vous
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endormir et en vous réveillant.

Souvenez-vous que vous appliquez ainsi le prindge
I'autosuggestion dans le but de donner des ordres&
subconscient. Rappelez-vous aussi que celui-cra‘gge si
VoS instructions sont empreintes d'émotion. Lae#ila plus
forte et la plus productive des émotions.

Suivez les instructions données dans le chapitrasu
FOI. Peut-étre au début trouverez-vous ces ingbnst
difficiles a suivre et abstraites. Suivez-les quaréne, ne
vous laissez pas troubler. Le temps viendra oipss faites ce
gue lI'on vous a conseillé de faire, en esprit eiaes, la
puissance sera a votre portée.

Les idées nouvelles entrainent toujours un certain
scepticisme. Mais si vous suivez nos instructioose
scepticisme cédera vite la place a une foi absolue.

De nombreux philosophes ont constaté que I'hnomirle es
MAITRE de son destin terrestre, mais la pluparmnfms pu
nous dire pourquoi il en est ainsi. L'homme pewedé& maitre
de lui-méme et de tout ce qui I'entoure, parcd gassede LE
POUVOIR D'INFLUENCER SON PROPRE
SUBCONSCIENT.

Les instructions décrites dans ce chapitre doigenet
comprises et APPLIQUEES AVEC PERSEVERANCE Si vous
voulez transformer votre DESIR en son équivaleysjgue.

La concrétisation du désir nécessite I'autosugyedille
est l'argent par lequel on peut atteindre et imibee le
subconscient. Ne la confondez pas avec les simpkds qui
permettent son application et demeurez conscienbldu
gu'elle joue dans la méthode d'enrichissement geeppise ce
livre.

Appliquez ces instructions comme si vous étieznfard.
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Apres avoir terminé la lecture de cet ouvrage,aegz
I'étude de ce chapitre. RELISEZ-LE A HAUTE VOIX TGQU
LES SOIRS JUSQU'A CE QUE VOUS SOYEZ
PLEINEMENT CONVAINCU DE L'IMPORTANCE DE
L'AUTOSUGGESTION ET DE SON POUVOIR CREATEUR
A VOTRE EGARD.

Suivez toutes ces instructions a la lettre et vous
comprendrez et maitriserez parfaitement les prascgu
succes.
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CHAPITRE 5
Quatrieme étape vers la richesse :

LA SPECIALISATION, EXPERIENCES
PERSONNELLES OU OBSERVATIONS

Il y a 2 sortes de culture : la culture générala et
spécialisation.

La culture générale, qu'elle soit vaste ou pawestde
peu d'utilité dans la course a l'argent. Les usites
enseignent toutes les disciplines connues. La pidies
professeurs ont peu d'argent. Leur but est dertrattie des
connaissances et non la matiere de les utiliser.

L'INSTRUCTION n'attire I'argent que si elle est
intelligemment dirigée dans ce sens au moyen deNS_A
D'ACTION simples a mettre en pratique. Des millialesgens
ne I'ont pas compris. Pour eux, “l'instructionlagporte du
pouvoir”. Il n'en est rien ! Elle peut étre unedey en effet,
mais a condition d'étre organisée selon des plactah précis
et d'étre dirigée vers un but défini.

Le point faible de tout systeme éducatif résideétne
dans I'impossibilité des écoles d'apprendre a &erses
L'ORGANISATION ET L'UTILISATION DU SAVOIR.

C'est une erreur de croire qu'Henry Ford, paraéerggut
une formation scolaire limitée, ne fut pas un honmséruit.

Etre instruit ne veut pas forcément dire possédemaste
culture. Un homme instruit est celui qui a développs
facultés de telle sorte qu'il peut, sans violerdiests d'autrui,
obtenir ce gqu'il veut.

Pendant la premiere guerre mondiale, Henry Ford fut
traité de “pacifiste ignorant” par un journal dei€ztgo qu'il
attaqua en diffamation.
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Lorsque l'affaire passa en jugement, les avocajsudnal
essayerent de prouver qu'il était un esprit incudiessi, pour le
mettre en difficulté, ils lui posérent de nombresgaestions
sur des sujets variés et inattendus, telles : &pait Benedict
Arnold ?” ou “Combien de soldats les Anglais enveyg-ils
en Amérique pour mater la rébellion de 1776 ?”

C'est alors que Ford répligua : “Je ne connaideas
nombre des soldats anglais qui vinrent en corps
expeditionnaire, mais j'ai entendu dire qu'ils&taplus
nombreux que ceux qui retournérent chez eux.”

Finalement, excédé par ces questions, il lancaarkse
adverse :

“Permettez-moi de vous rappeler que j'ai dans moadu
une rangée de boutons électriques. Il me suffipalger sur
I'un d'eux pour appeler un homme capable de répaindr
n'importe quelle question relative a I'affaire dgni'occupe
personnellement et a laquelle je consacre touseffiass.
Maintenant, voulez-vous étre assez aimable powpigier
pourquoi, dans le seul but de répondre a vos quesstje
devrais avoir la cervelle farcie de culture géereedbrs que je
suis entouré de collaborateurs qui suppléent & taatine ou
defaillance de ma part ?”

La logique de cette riposte désarconna l'avodat miblic
dans la salle. Tout le monde reconnut que le prdpdsord
était celui d'un homme INSTRUIT.

L'hnomme qui sait ou trouver les connaissances itlant
besoin et comment les utiliser selon des plangidiaacelui-la
est un homme instruit.

Grace a son groupe d™“esprit maitre”, Henry Foraiter
sa disposition les connaissances indispensabledgoeide
lui un des hommes les plus riches d'’Amérique éliait pas
nécessaire qu'il les rassemblat dans son propreaer
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Avant de pouvoir transformer votre DESIR en son
équivalent monétaire, il faut d'abord que vous vous
SPECIALISIEZ dans un domaine précis. La
CONNAISSANCE du service, des marchandises ou de la
profession que vous avez l'intention d'offrir, ehange de la
fortune, est indispensable. Dans ce cas, utilisegraupe
d"“esprit maitre”. L'accumulation de grandes quastd'argent
exige une connaissance spécialisée qui ne doit pas
nécessairement étre monopolisée par celui quiel&sne
fortune.

Le paragraphe qui précede devrait encourager ogiuxeq
possédent pas ces connaissances. Beaucoup deajeestt
toute leur vie un complexe d'infériorité du a lemanque
d'instruction. Or, celui qui est capable d'organetede diriger
un groupe d*“esprit maitre”, reunissant les corszises
nécessaires a lI'accumulation des richesses, estistsuit que
n'importe quel membre de ce groupe.

Si vous souffrez d'un complexe d'infériorité, rdppe
vous que Thomas A. Edison n'alla a I'école que 3, mo
pourtant il ne manquait pas d'instruction et ihmeurut pas
dans la misere ; et que Henry Ford ne fut écolier@ans, ce
gui ne I'empécha pas de réussir parfaitement slake
financier.

Choisissez d'abord une spécialisation et décidee dpie
vous allez en faire. En principe, le but qui vaestta cceur,
celui vers lequel tendent tous vos efforts, la chéteera sans
erreur possible.

Cette question résolue, cherchez les sources tie cet
spécialisation. Voici les plus importantes :

1. Votre instruction et votre propre expérience.
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2. L'instruction et I'expérience des autres membres de
votre groupe desprit maitre”.

3. Les colleges et les universités.

4. Les bibliotheques municipales (livres et revuessdan
lesquels nous pouvons trouver un condensé du savoir
de notre civilisation).

5. Des cours spéciaux (cours du soir et cours par
correspondance).

Lorsque de nouvelles connaissances sont acquifast, i
les ordonner et les utiliser dans un but précisnsaes plans
faciles a suivre. Les connaissances n'ont de vgleaidans
leur utilisation.

Si vous décidez de suivre un enseignement
complémentaire, sachez d'abord dans quel but sised
I'acquérir et ou vous pourrez le suivre.

Les hommes qui réussissent, et cela dans toutes les
sphéres d'activités, ne cessent jamais d'enriehis |
connaissances spécialisées. Ceux qui échouergdauént
I'erreur de croire que le temps d'apprendre seineravec
I'école. En Vérité, I'école ne fait qu'essayer aasmpprendre
comment nous pouvons acquérir des connaissandeguesa

A notre époque, la SPECIALISATION est trés
recherchée, comme I'écrivit Robert P. Moore, andiegcteur
du bureau de placement de l'université de Colunalaias un
article :

ON DEMANDE DES SPECIALISTES :

Sont surtout recherchés les candidats qui se sont
spécialisés dans une branche, les diplomés ercssien
eéconomiques qui ont fait de la comptabilité etalstatistique,
les ingénieurs, les journalistes, les architedésschimistes
ainsi que les cadres administratifs et autres hawiaetion.
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Celui qui s'est montré trés actif a I'universitgi, slentend
avec tout le monde et qui a assumeé un travail persies
etudes, possede une longueur d'avance sur I'étudian
strictement académique. Il recevra plusieurs ofdsn ses
nombreuses qualifications et pourra faire son choix

Le directeur d'une des plus grandes compagnies
industrielles écrivait a M. Moore au sujet des deib@s qui
s'offrent aux étudiants nouvellement dipldmés : fDenous
intéresse premiérement, c'est de trouver des jeqngmurront
faire des progrés exceptionnels pour devenir deesale
premiere force plus tard. C'est pourquoi, a uneébion
purement académique, nous préférons l'intelligencme forte
personnalité.”

Proposition d'apprentissage. M. Moore préconisagaet
les vacances d'été, un “apprentissage” dans lesabxyles
magasins, les usines et déclara qu'apres les mnideres
anneées d'université, un étudiant devrait étre aerdarnchoisir
définitivement une carriére et de stopper ses étailes'est
laissé entrainer, sans but précis, dans une famati
académique non spécialisée.

“Les universités doivent pouvoir faire face aux detes
des spécialistes de plus en plus nombreux dandasus
domaines”, dit-il, insistant sur le fait que lestitutions qui
dispensent I'enseignement devraient aider davafgage
étudiants a découvrir leur voie.

Pour acquérir une spécialisation, les cours dussmit,
dans les grandes villes, des moyens d'enseignestienét
pratiques. Les cours par correspondance ont unagargage :
iIs nous atteignent partout et nous pouvons y illava
tranquillement chez nous a notre rythme.

Généralement, ce qui est obtenu sans effort etfs#Bs
est peu apprécié et méme discrédité. Ne seraigsdaaison
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pour laquelle nous ne savons pas profiter plein¢éehetiécole
? L'autodiscipline post-scolaire, qui découle gguvgramme
spécialisé precis, supplée, dans une certaine measur
I'occasion que nous avons négligée lorsque leegtue
codtaient pas un sou.

Les cours par correspondance sont des entreprises
commerciales parfaitement organisées. La cotisasbisi peu
élevée gu'elles sont forcées d'en exiger le paiemenédiat.
Contraint de s'exécuter, I'étudiant sera moingtent
d'abandonner le cours prématurément. L'école par
correspondance entraine AUX DECISIONS RAPIDES ET
DEFINITIVES ET DONNE L'HABITUDE DE TERMINER
CE QU'ON A COMMENCE.

C'est du moins ce que m'a appris mon expérience
personnelle. Je m'étais inscrit a un cours de @itdliApres 8
ou 10 lecons, je m'en désintéressai, mais I'éaolérua a
m'envoyer les factures, exigeant leur paiemerdédaai,
puisque je devais payer I'ensemble des cours oeige
m'étais engagé), que je ferais tout aussi bieeslsuivre et
d'en avoir pour mon argent. Il me sembla a cettgép que le
systeme de paiement était trop bien organisé. dpie plus
tard qu'il faisait partie de I'enseignement : fadeépayer, je
repris mes études jusqu'a la fin des cours. Jagiavan
souvenir et bénir la méthode car c'est a elle gulrig mes
gains de publiciste.

L'étre humain a une particularité étrange : il narte de
valeur qu'a ce qu'il paie. Les écoles ou les Hidiques
municipales n'impressionnent personne parce gsi'stiet
gratuites. C'est la raison pour laquelle la pludag gens se
croient obligés d'acquérir un enseignement compiéame
lorsqu'ils sortent de I'école et commencent a ilava

Les employeurs apprécient davantage leurs empkiyes
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suivent des cours par correspondance, car |'exéerie
démontre que celui qui est capable de consacrepantie de
ses loisirs a I'étude a en lui I'étoffe d'un chef.

Les gens ont une faiblesse a laquelle on ne pmédier.
C'est le manque d'ambition. Les salariés qui thavaipendant
leurs loisirs demeurent rarement a des postestsubes. Ils
grimpent peu a peu, renversant tous les obstaddes'p ce
gu'ils obtiennent I'amitié de ceux qui leur donmedeur
chance.

La méthode des cours par correspondance convient
spécialement aux employés, qui, apres I'école etbi@cquérir
des connaissances spécialisées et ne peuveninsetjperde
perdre du temps en y retournant.

Stuart Austin Wier apprit seul son métier d'ingénides
travaux publics et resta sur la bréche jusqu'auedajcrise
limitat ses activités et ne lui permit plus de gagsa vie.
Apreés inventaire de ses possibilités, il décidaltenger de
métier et choisit le droit. Il retourna a l'univiéésy suivit des
cours, obtint sa licence et, rapidement, se fithmene
clientéle.

Pour parer aux remarques de certains ou aux excuses
d'autres qui diront : “Moi, je ne peux pas retouradéécole, j'ai
une famille & nourrir” ou “Moi, je suis trop vieux'ajouterai
gue M. Wier avait plus de 40 ans et était marigdatil
retourna a l'université. De plus, en choisissaataoin les
cours hautement spécialisés des meilleures faaldtésoit, M.
Wier fit en 2 ans le travail que la majorité daesdénts font en
4.

Sachez que CA PAIE D'ACHETER LA
CONNAISSANCE ! La personne qui cesse d'étudier,
simplement parce qu'elle pense gu'elle a termis€igles, est
désespéerément condamnée a la médiocrité. Pourchtide
succes, il faut continuer a acquérir des connatesan
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Prenons un autre exemple. Un vendeur qui traviadlieez
un grossiste se trouva brusquement sans emplont/Alges
notions de comptabilité, il suivit n cours pour menter ses
connaissances et se mettre au courant des derméthedes
et des nouvelles machines. Puis il offrit ses ses/au
grossiste chez qui il avait travaillé, ainsi quigspd'une
centaine de petits commercants, pour la tenue/gsslen
retour d'un salaire mensuel fixe.

L'idée était si bonne qu'il ft bientdt obligé diaéer
comme bureau une petite camionnette de livraisGhéquipa
de machines a calculer modernes. Il posséede athouiche
“armada” de ces bureaux ambulants ou de nombreploggas
travaillent pour lui.

Des connaissances specialisées et son imaginationtl
permis de monter une affaire florissante, uniqgus@ngenre.
Quelgues années apres, il paya un imp6t sur lewel@ fois
plus élevé que celui du commergant qui l'avait eyl

A l'origine de cette bonne affaire, il y avait udée.

En voici une autre qui peut rapporter davantage.ala
été suggérée par la conduite de ce vendeur quitaipas a
lacher son métier pour repartir a zéro. Lorsqoiiqut le plan
qui devait lui permettre d'échapper au chdmagpresaiere
réflexion fut : “L'idée me plait, mais comment [doiter ?” En
d'autres termes, il avait peur de ne pas savdisarti quand il
les aurait acquises, ses connaissances en contptabil

Ce qui I'amena a résoudre un autre probleme detaf
suivante : avec l'aide d'une jeune femme dactyjgrail
écrivit un ouvrage tres intéressant et facile@suir les
avantages de son nouveau systeme de comptabigtéfit un
album qui présentait si bien le but de sa noueiteeprise
gu'il recut bientét plus d'offres qu'il ne pouveit contenter.
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La naissance d'une nouvelle profession

Des milliers de personnes souhaiteraient les ss\dtun
spécialiste, capable de préparer un dossier atirgyaur
d'éventuels employeurs ou clients.

La femme qui créa l'idée avait une IMAGINATION vive
Elle créa une nouvelle profession, pour aider ¢heeche
d'emploi des gens qui n‘ont a offrir que leurs pesfservices.
Encouragée par un succées immediat, elle s'attagalugionner
le probléme de son fils diplémé qui était incapatdese
trouver un emploi. Le plan qu'elle imagina, puis@xa,
mérite d'étre mentionné. Elle fit une monographime
cinqguantaine de pages qui résumait I'histoire defits
insistant sur la qualité de ses études, la richdsses
expériences personnelles et rassemblant en oudrgitgu
d'informations qu'il est inutile de rapporter ici.

Suivait une description minutieuse de I'emploilqu’
sollicitait et de I'activité qu'il y dépenseraita préparation de
ce travail demanda plusieurs années. Pendant s téen
jeune homme, toujours dirigé par sa mere, fréqitdata
bibliotheque municipale en quéte d'une documemtatio la
maniere la plus efficace de faire rémunérer sesces. ||
rendit visite aux concurrents de I'employeur cgoiihaitait et
obtint ainsi des renseignements précieux sur lmgthodes de
travail.

La monographie achevée, on pouvait y trouver phused
demi-douzaine d'excellentes suggestions a 'udaae e
bénéfice de I'employeur éventuel.

Il s'épargna 10 ans d'attente

Pourguoi se donner tant de mal pour trouver une
situation ?

PARCE QUE CE N'EST JAMAIS PERDRE SON
TEMPS QUE DE FAIRE UNE CHOSE A FOND. LE
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TRAVAIL DE SA MERE ET LES PROSPECTIONS
AUXQUELLES IL SE LIVRA AIDERENT CE JEUNE
HOMME A OBTENIR LA SITUATION QU'IL DESIRAIT
ET CE, DES LA PREMIERE ENTREVUE ET AVEC LE
SALAIRE QU'IL AVAIT LUI-MEME FIXE.

De plus, et ceci est tres important, IL N'EUT PAS A
SUIVRE LA FILIERE NORMALE. D'emblée, on le gratifia
D'UNE PLACE ET D'UN TRAITEMENT DE DIRECTEUR.

L'idée de commencer au bas de I'échelle pour sef@u
a peu semble au premier abord tout a fait logiQependant,
trop de personnes n'arrivent jamais a s'élever dsa#t pour se
faire remarquer et avoir I'opportunité de tenter lghance.
Cela les décourage et tue en elles toute ambFioalement,
elles acceptent leur sort et font de leur traviaé toutine
journaliére si puissante gu'elles ne peuvent parsaffranchir.

Voila pourquoi il vaut mieux débuter en ayant déja
guelgues longueurs d'avance. On prend ainsi L'HABRIE de
regarder autour de soi, d'observer comment fordaué®s pour
obtenir de I'avancement, de guetter L'OCCASIONeetad
saisir sans hésitation.

Dan Halpin est un magnifigue exemple de ce qusgles
de démontrer. Etudiant a l'université, il étaititzipe de la
célebre équipe de football Notre-Dame, champiorat®mnale
en 1930 sous la direction du regretté Knute Rocke.

Peut-étre qu'il fut inspiré par le grand entrairair
football, de toujours viser haut et de NE PAS CONIBRE
LA DEFAITE PROVISOIRE AVEC L'ECHEC, comme
Andrew Carnegie, le grand leader de l'industriejrmgpirait
ses jeunes lieutenants d'affaires de toujourscee dies
objectifs élevés.

En tout cas, Halpin termina ses études au momelat ou
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crise réduisait tout le monde au chémage. Aussgsagvoir
taté de la Bourse et du cinéma, il sauta sur lnjgre situation
qui lui parut d'avenir : vendre des appareils éigaes pour
sourds. Il était payé a la commission.

N'IMPORTE QUI POUVAIT COMMENCER PAR CE
GENRE DE TRAVAIL, ET HALPIN LE SAVAIT, mais il
savait aussi que cela suffisait pour lui créer apgortunité.

Il travailla 2 ans sans plaisir. Il n‘aurait proleatent
jamais eu d'avancement s'il n‘avait voulu vainore s
insatisfaction. Pour ce faire, il visa le postessistant directeur
des ventes et l'obtint. Bien placé pour saisiccksmon de
s'élever davantage, il réalisa un tel chiffre detes qu'il ne
passa pas inapercu. A. M. Andrews, président deaibn
d'administration de la Dictograph Products Company]ut
connaitre ce champion d'une firme concurrenteséue de
leur entrevue, Halpin devenait directeur commerciez
Dictograph Products.

Pour le mettre a I'épreuve, Andrews partit poufltaide,
pendant 3 mois, le laissant se débrouiller danscegelles
fonctions.

Les mots de Knute Rocke : “Le monde a besoin de
vainqueurs et n'a pas le temps pour les vaindaspiraient,
Halpin se donna tellement a son travail qu'il fut\éce-
président de la compagnie, situation a laquelletaap
d'hommes seraient fiers de prétendre apres 10ealoyalux
services. Halpin, lui, I'eut en 6 mois.

Je voudrais surtout souligner le fait qu'atteini#e postes
tres élevés ou rester au bas de I'échelle depefd DE
CIRCONSTANCES QUE NOUS POUVONS CONTROLER
SI NOUS LE DESIRONS et que le succeés et I'échettsos
2, pour une tres large part, les résultats de L'HABE !

Je suis persuadé que I'étroite association de RiyirH
avec la meilleure équipe de football que I'Amériglaat
jamais connue a implanté dans son cerveau ce D&SHg
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surpasser qui rendit I'équipe de Notre-Dame céléans le
monde entier. La foule adule le héros, elle aimkiele
VAINQUEUR.

Le guide “Plan Personnel de Vente de Services cgite
femme écrivit a l'intention de son fils eut tantsdeces que de
tous les coins du pays on lui en commanda, sucEuwx qui
désiraient améliorer leur situation.

Cela laisserait-il supposer que sa méthode avait ipat
de favoriser les employés aux dépens de leurs geyle ?
Non, bien sdr, car ces derniers sont préts a aeantage
leurs employés en retour d'une rentabilité acdelle.servait
donc les intéréts des 2 parties, c'est pourquoiinode fut
aussi populaire que la précédente, destinée agqreux
cherchaient un emploi.

La réussite de cette personne était due entierednems
bonne idée. Or, derriere toutes les bonnes idéagchent des
connaissances spécialisées. Celles-ci sont facaesjuérir, les
écoles qui les dispensent étant multiples. Maibteses
idées, elles, ne courent pas les rues. Aussi, galien a a
vendre, est-il assuré de faire fortune.

Il n'y a pas de prix fixe pour les bonnes idéesj gbus
avez assez D'IMAGINATION, la lecture de ce chapjteeit
vous aider a en trouver.

Rappelez-vous que L'IDEE est la chose principade. L
spécialisation, vous pouvez la trouver autour desyo
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CHAPITRE 6
Cinquieme étape vers la richesse :
L'IMAGINATION, L'ATELIER DE L'ESPRIT

L'imagination est véritablement I'atelier ou s'@liamnt
tous les plans de I'nomme. Le DESIR est forme pséul
alimenté par les facultés imaginatives de l'esprit.

On dit que I'hnomme peut créer tout ce qu'il pewtgimer.

Ainsi, depuis quelques années, il a découvert &ris@
plus de forces naturelles que pendant toute lineste
I'numanité. Il a conquis le ciel. Il a mesuré latdhce qui nous
sépare du soleil, déterminé ses composantes. diggoglus
vite que le son. Il a découvert son IMAGINATION ktin d'en
exploiter toutes les ressources, il s'en sert enderfacon
élémentaire.

Je définirai ainsi les 2 formes de notre imagimatio

— L'IMAGINATION SYNTHETIQUE. Elle nous
permet de maquiller en de nouvelles combinaisangifix
concepts, les vieilles idées et les vieux planie i crée rien.
Elle s'appuie sur I'expérience, l'instruction @bdervation.
C'est a elle que fait appel I'inventeur. Quand rdigarvient
pas a résoudre son probleme, il est obligé de re@son
génie créateur.

— L'IMAGINATION CREATRICE. Grace a elle,
I'esprit de 'homme ne connait pas de limites. Noudevons
nos “inspirations”, nos idées neuves et c'est par s
intermédiaire que nous communiquons avec I'Intetiae
Infinie. Nous décrirons dans les pages suivantasmoent
travaille I'imagination créatrice. Elle fonctionBEULEMENT
lorsque le conscient travaille trés rapidement,gxample,
lorsqu'il est stimulé par I'émotion d'un DESIR ARDE

Plus cette faculté est utilisée, plus elle reste.vi
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Les grands hommes de l'industrie, des affaireg de
finance et des arts sont devenus célebres paiiteant' mis a
contribution leur imagination créatrice.

Les 2 formes d'imagination se développent a lI'usage
comme n'importe quel muscle se développe soustl@fine
gymnastique appropriée.

Le désir n'est qu'une penseée. Il est nébuleuxretrapre,
abstrait et sans valeur jusqu'a ce qu'il soit frang en son
équivalent physique. Bien que l'imagination syrithét soit
celle que I'on utilise le plus couramment dansolaccétisation
du désir, il ne faut pas oublier que tres souvest |
circonstances et la situation exigent que 'oreseesde
I'imagination créatrice.

Dans l'inaction, I'imagination s'appauvrit. Endastint
travailler, on la rend plus vive et on la dévelopgpke ne meurt
jamais, mais peut rester en veilleuse chez celungg'en sert
pas.

En premier, occupons-nous de l'imagination synjaéti
et de son développement puisque c'est elle queutdiserez
le plus souvent en concrétisant votre désir enrdr@ette
transformation requiert un ou plusieurs plans aquvent étre
élaborés a l'aide de cette imagination.

Lisez tout le livre, puis revenez a ce chapitre et
commencez immeédiatement a faire travailler votragimation
afin qu'elle vous batisse un ou plusieurs plans qui
transformeront votre DESIR en ARGENT.

Dans presque tous les chapitres, vous reléverez des
instructions qui vous permettront de concevoirglass.
Suivez celles qui conviennent le mieux a vos beseinsi ce
n'est deja fait, resumez votre plan par écrit. AvVEUS
donnerez une forme concréte a votre DESIR intaagibl
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Relisez la phrase précédente a haute voix, trésnemt
et souvenez-vous qu'en exprimant par écrit votr8IBE/ous
avez fait le premier pas vers la fortune.

Notre monde actuel et les étres qui le peuplerttison
résultat d'une lente évolution au cours de lagukdkeparticules
microscopigues de matiere se sont groupées damsite
parfait.

En outre, et ceci est d'une importance primordizdée
terre, les cellules qui composent notre corps atjeh atome
de matiére ne furent au début qu'une FORME INTANGB
D'ENERGIE.

Le DESIR est un élan de la pensée. Les élanspnisée
sont des formes d'énergie. Déja avec votre DESIRS v
commencez a accumuler de l'argent, vous utilises &
méme processus que la nature a utilisé en créagtielforme
matéerielle de l'univers.

Vous pouvez amasser une fortune a l'aide de lois
immuables. Mais il faut d'abord apprendre a les GBNRE
et a les UTILISER. Par la répétition et la desanipde
certains principes, l'auteur espere vous révélsedeet des
grandes fortunes. Aussi étrange et paradoxal dagoesse
paraitre, ce “secret” n'en est pas un : les millme merveilles
de la nature l'affichent, sur les étoiles, les gtas, les éléments
gui nous entourent, chaque brin d'herbe et toutadale vie
perceptible.

Les paragraphes suivants vous expliqueront 'insdin.
Méme si vous n'en saisissez pas tout de suitetiessne
cessez cependant pas de vous en imprégner endeswte au
moins 3 fois. Alors, parvenu a ce point de votreléf vous ne
voudrez plus arréter.
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A la source de toute fortune, il y a une idée. Glas
produit de l'imagination. Dans l'espoir qu'a vdtner vous en
tirerez profit, voici quelques idées qui furentaigine
d'immenses fortunes.

Il y a quelques années, un vieux médecin de cangpsgn
rendit a la ville. 1l attacha son cheval devardregstore ety
entra par la porte de derriére, silencieusemenbid basse, il
parla ensuite au jeune employé.

Pendant plus d'une heure, ils discuterent derdere
comptoir, puis le docteur sortit, se dirigea vexrgarriole, en
retira une grande bouilloire démodée, un long newade bois
destiné a en remuer le contenu et remit tout cééargloyé
gui examina la bouilloire, la renifla, tira de sache intérieure
un rouleau de billets de banque, soit toutes sasofgies, et le
tendit au vieil homme. Il y avait 500 dollars. Lé&decin lui
remit aussi une petite feuille de papier sur lalguétait inscrite
une formule secréte. Ni I'un ni l'autre ne pouviagandouter
gue des fortunes fabuleuses allassent sortir de weille
bouilloire.

Le médecin était enchanté de sa vente. L'emplogréagr
un gros risque en décidant de jouer ainsi toute®senomies.
Jamais il n‘aurait pu supposer que son investisselme
vaudrait des ruissellements d'or et que la boudlse
transformerait en une super lampe d'Aladin ! Celgyeune
homme cherchait avant tout, c'était une idée. Lalloaoe, le
morceau de bois et le message secret qui n'étaient
gu'accessoires. Ce ne fut que plus tard, quandueeau
propriétaire eut I'idée d'ajouter un nouvel ingeadj que
I'ensemble prit toute sa valeur.

Essayez de découvrir quel est cet ingrédient gui fi
deborder I'or de la bouilloire et voyons enseméegefbrtunes
iImmenses que cette idée engendra.

Métamorphosée, la vieille bouilloire est actuellatiaine
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des plus grandes consommatrices de sucre, founhsisesi a
des milliers d'hommes et de femmes du travail teslture
de la canne a sucre, les raffineries et le maralsudre.

Elle remplit annuellement des millions de boutsille
procurant ainsi du travail aux verriers.

Elle utilise dans le monde entier une armée d'eyéglode
secrétaires, de rédacteurs et de publicistesabBibdu
renommeée et fortune aux artistes qui ont créefiiebes.

Elle a transformé une petite ville du sud en urmnde
cité ou toutes les affaires sont reliées a ellefigtratiguement
tous les habitants en vivent. L'influence de celiée s'étend
maintenant a tous les pays du monde qu'elle ne cissrichir.

L'or qui provient de cette bouilloire a construifiaancé
I'une des facultés les plus importantes du sudestnlliers de
jeunes gens recoivent I'enseignement qui les peémasucces.

Si cet or pouvait parler, il conterait des histsire
passionnantes dans toutes les langues.

Qui que vous soyez, ou que Vous Viviez, quoi quesvo
fassiez, souvenez-vous dorénavant, chaque foisajuse
verrez le mot “Coca-cola”, que ce vaste et richpiegrest né
d'une seule idée et que le mystérieux ingrédieat'gmployé,
Asa Candler, ajouta a la formule secrete était
L'IMAGINATION.

Arrétez votre lecture et réfléchissez-y un instant.

Rappelez-vous ceci : les étapes vers la richessdate
dans ce livre déterminerent le succés du Coca-Sala.
popularité s'affirme dans les villages et les sillier monde
entier. Or, sachez que n'importe laquelle de véssdsi elle
est valable et percutante, peut vous rendre Jfasriche que
le producteur de cette boisson mondialement rdfisSante.

L'histoire qui suit m'a été racontée par ce chetqua
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Frank W. Gunsaulus, aujourd’'hui décédée, qui débuta
Chicago dans sa carriere de prédicateur. Profeaseur
I'université, il se rendit compte des nombreusesras de
notre systeme d'enseignement, lacunes qu'il pesaibler en
devenant recteur d'une faculté.

Il décida que la meilleure fagon d'atteindre sonébait de
créer une université ou il ne serait pas génégzamiethodes
traditionnelles.

Pour mener a bien son projet, il lui fallait 1 maifi de
dollars, mais ou les trouver ?

Cette question hantait I'esprit du jeune prédicageune
pouvait y répondre.

Il s'endormait et se réveillait avec elle. Ellesigvait
partout ou il allait. Il la tourna et la retournarnd sa téte jusqu'a
ce qu'elle devint une obsession dévorante.

Philosophe en méme temps que prédicateur, le Dr
Gunsaulus savait qu'UN BUT BIEN DEFINI est le paiet
départ de toute chose, mais il ne voyait pas ducmmment il
pourrait se procurer 1 million de dollars.

L'issue la plus classique aurait été I'abandaadit pu
dire : “Mon idée est bonne, mais je ne peux riefa@e, car
jamais je ne trouverai le million qu'il me faut.”’eSt ainsi
gu'auraient agi la plupart des gens. Ce gu'iltdieequ'il fit
sont 2 choses si importantes que je lui laissdedasapporter :

Un samedi apres-midi, j'étais assis dans ma chambre
réflechissant une fois de plus au moyen d'obt&argént dont
j'avais besoin. J'y réfléchissais depuis 2 anss foagu'ici c'est
tout ce que j'avais pu faire.

Je décidai d'avoir ce million avant une semaine.
Comment ? Je ne le savais pas. L'important eétibtt’pris
cette décision et fixé un délai ; et des que jsslfait, je fus
envahi par un nouveau et délicieux sentiment déace.

Quelque chose en moi semblait me dire : “Pourqlas-n
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tu pas pris cette décision plus tét ? L'argent &alil
t'attendait.”

Les événements se précipiterent. J'avertis lesgouxrque
je précherais le lendemain matin sur le theme stiiv&Ce que
je ferais si j'avais 1 million de dollars.”

Je me mis immédiatement a travailler mon sermois ma
je dois vous avouer que la tache fut facile ca2 ans j'avais
eu largement le temps de m'y préparer.

Bien avant minuit, je me couchai et m'endormis fieon
en l'avenir car je me voyais déja en possessianitiion.

Le lendemain matin, je me levai t6t, relus mon serm
puis m'agenouillai et demandai a Dieu d'étre entgrzot
guelgu'un qui serait en mesure de me donner cehtrg

Tandis que je priais, je sentis a nouveau la cnoéia
m'envahir. Dans mon euphorie, je partis en oubhagd notes
et ne m'en rendis compte gu'en chaire au momeneno@m
j'allais commencer a parler.

Finalement, ce fut beaucoup mieux ainsi ; mon
subconscient me tint lieu d'aide-mémoire. Je fetegyeux et
parlai de tout mon cceur et de toute mon ame. Je Eoovoir
dire que je m'adressai autant a Dieu qu'a mon @ielit

J'exposai ce que je ferai d'1 million de dollaesddcrivis
le plan que j'avais imaginé pour organiser un giardre
d'enseignement ou les jeunes développeraientogsléeir sens
pratique et leur esprit.

Ayant terminé, je m'assis et vis alors un homme, au
troisieme rang, se lever lentement et se diriges kaechaire.
gravit les escaliers, me tendit la main et me thion
révérend, j'ai aimé votre sermon, je crois en \&ien votre
idée. Pour vous le prouver, si vous venez dematmraanon
bureau, je vous donnerai ce million. Je m'appédiidip D.
Armour.”

Le jeune Gunsaulus se rendit au bureau de M. Armabur
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recut lI'argent avec lequel il fonda I'Institut Aranale
Technologie, connu actuellement sous le nom dtutdtiinois
de Technologie.

DANS LES 36 HEURES QUI SUIVIRENT SA
DECISION ARRETEE, IL ETAIT EN POSSESSION DE CET
ARGENT. Ceci est tres important.

Penser vaguement a 1 million et espérer mollemg&onhq
I'obtiendra un jour n'a rien d'original, d'autredifent avant et
apres F. W. Gunsaulus. Ce qui sort de 'ordinalest la
décision arrétée qu'il prit, ce fameux samedi,atason argent
avant 8 jours.

Le principe qui permit au Dr Gunsaulus d'acquémir s
million est toujours valable et il est a votre gertLa loi
universelle est toujours aussi efficace qu'a I'épaap le jeune
prédicateur l'utilisa avec tant de bonheur.

Asa Candler et le Dr Frank Gunsaulus avaient geelqu
chose en commun : ils savaient que LES IDEES PEUVEN
SE TRANSFORMER EN ARGENT GRACE AU POUVOIR
QUI DECOULE D'UN BUT ET DE PLANS PRECIS.

Si vous étes de ceux qui croient que seuls unathaur et
une honnéteté fonciere menent a la richesse, dgéoivous, il
n'‘en est rien ! La grosse fortune ne vient jamaiguement a
la suite d'un dur labeur. Elle vient en réponsesdémandes
précises, basées sur l'application de lois et aoripance ou
par hasard.

Tous les vendeurs passés maitres dans leur pafessi
savent qu'une idée peut se vendre la ou les matidesmne le
peuvent pas. Les mauvais vendeurs l'ignorent, p&squoi ils
resteront mauvais vendeurs !

Un éditeur de livres bon marché fit une découverte
valable pour I'ensemble de la corporation. Il selitecompte
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que beaucoup de gens achetent un livre pour seretinon
pour son contenu. En changeant uniguement ledtiirelivre
gui ne se vendait pas, il en écoula plus d'1 millio
d'exemplaires.

Aussi simple que cela puisse paraitre, voila umanbo
idée ! Une idée jaillie de l'imagination.
Pour les idées, il n'existe pas de prix standaeccreateur

d'idées fait son prix et s'il sait s'y prendrgabnera beaucoup
d'argent.

L'histoire de presque toutes les grosses fortunes a
commencé le jour ou un créateur d'idées et un werdlielées
se sont rencontrés et ont travaillé de concernétpe
s'entourait d'hommes chargés d'accomplir ce qéidhappait,
d'hommes qui forgeaient des idées, les réalisadéehgfaudant
ainsi sa fortune et celle de ses collaborateurs.

Des millions de gens attendent toute leur vie wufxde
chance”, une occasion. Or il est plus sOr de nelppsndre de
la chance. C'est a elle que je dois I'événemguitikeimportant
de ma vie, ma rencontre avec Andrew Carnegie, iinais
fallut 25 ans d'efforts précis pour faire de cetr@ment un
atout.

Un simple désir aurait-il résisté a 25 ans de démepde
découragement, de défaites temporaires, de criigua
I'impression constante de “perdre mon temps” ?

Mon désir de constituer une philosophie du suctait un
deésir ardent, une obsession. Cette idée étaiing jpe&ie en moi
gue je la cajolai, la bercai et la flattai pouradje’ demeure en
vie.

Peu a peu, elle devint un géant puissant qui neacane
berca et me mena par le bout du nez. Les idéesaswit Vous
les faites vivre, agir, vous les guidez jusqu'@celles
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deviennent puissantes et balaient toute opposition.

Les idées sont des forces intangibles, mais elieplas
de pouvoir que le cerveau qui leur donna naissdtitas ont le
pouvoir de lui survivre.
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CHAPITRE 7
Sixieme étape vers la richesse :

L'ELABORATION DES PLANS, LA
CRISTALLISATION DU DESIR EN ACTION

Tout ce que I'on crée ou que I'on acquiert commepare
le DESIR. Dans l'atelier de I'IMAGINATION ou des RINS
sont créés et organises, le désir entame son voglage
I'abstrait au concret.

L'élaboration d’un ou de plusieurs plans DEFINIS et
pratiques pour réaliser cette transformation estphase tres
importante.

Vous allez maintenant apprendre a élaborer des plan
pratiques :

A. Réunissez toutes les personnes qui seront re8eEss
la création et au développement de votre ou d@lars pour
I'accumulation de I'argent — en utilisant le pripei“d’esprit
maitre”. (La conformité a cette consigne est abselut
essentielle. Ne la négligez pas.)

B. Avant de constituer votre alliance “d’esprit tna,
décidez des avantages et des bénéfices que vouspofirir
aux différents membres de votre groupe en échaadeud
coopération. Personne ne travaillera indéfinimansaune
certaine forme de compensation. Aucune persongdigante
ne demandera ni n'attendra a ce que d’autres tiavigpour
elle sans compensation adéquate, méme si ce @est p
forcément sous forme d’argent.

C. Organisez des réunions avec les membres de votre
groupe “d’esprit maitre”, au moins 2 fois par samaet plus
souvent si possible, jusqu’a ce que vous ayez igariant
perfectionné le ou les plans nécessaires pourdiaatation de
I'argent.

D. Soyez en PARFAITE HARMONIE avec chaque
membre de votre groupe “d’esprit maitre”. Si voilappliquez
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pas cette instruction a la lettre, vous irez awadéd’un échec.
Le principe “d’esprit maitre” ne pourra pas réeussim’y a
pas 'HARMONIE PARFAITE.

N’oubliez pas que:

— D’abord, vous étes engagé dans une entreprised’u
importance majeure pour vous. Pour étre sir desireus/ous
faut des plans parfaits.

— En second lieu, vous devez avoir un atout :
I'expérience, I'éducation, les talents et I'imagdina des
autres. C’est ce qu’ont fait tous ceux qui ont atglé une
grande fortune.

Aucun étre humain n’a assez d’expérience, d’édocati
de talents personnels et de connaissances poeifdainne
sans l'aide des autres. Chaque plan que vous axquter
accumuler la richesse, devrait étre a la fois votéation et
celle de chaque membre de votre groupe “d’espifitraia

Vous pouvez lancer vos propres plans, entierement o
partiellement mais ASSUREZ-VOUS QUE CES PLANS
SONT VERIFIES ET APPROUVES PAR LES MEMBRES
DE VOTRE ALLIANCE “d’ESPRIT MAITRE”.

Si le premier plan que vous adoptez échoue, remplic
par un nouveau plan. Si celui-ci ne réussit pasixjie
remplacez-le encore par un nouveau et ainsi de gisfu’a ce
gue vous trouviez celui qui FONCTIONNE. C’est exacént
la que la majorité des gens se découragent et iszend
I'échec, a cause de leur manque de PERSEVERANCE.

L’homme le plus intelligent échouera dans son
accumulation de I'argent et dans toutes ses eme=sps’il n'a
pas de plans pratiques et réalisables. N’'oubliezspaos plans
échouent que la défaite temporaire n’est pas uecéch
permanent. Elle peut seulement signifier que vaagbnt été
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mal congus. Etablissez d’autres plans. Recommencéz
depuis le début.

Thomas A. Edison a “échoué” 10 000 fois avant citil
perfectionné I'ampoule électrique. C’est a direilgutrencontré
la défaite temporaire 10 000 fois, avant que sestefaient éte
couronnés de succes.

Un plan cohérent

La défaite temporaire veut seulement dire qu’ilcestain
gu’il y a quelgue chose qui ne va pas bien daneywan. Des
millions d’hommes passent leur vie dans la miséfa e
pauvreté parce qu’ils n’ont pas un plan solide gmuvoir
faire fortune.

Henry Ford a amassé une fortune, non pas en rdeon
son esprit supérieur, mais parce qu’il a adopstiei un
PLAN cohérent. 1000 hommes pourraient étre observes
chacun avec une meilleure éducation que Ford, aoturt
chacun d’entre eux vit dans la pauvreté parce ga’tbossede
pas le BON plan pour amasser de l'argent.

Votre exploit ne peut étre plus grand que ne sont
cohérents vos PLANS. Ceci peut apparaitre comme une
affirmation sans fondement, mais c’est vrai. Sanmmlll a
perdu sa fortune de plus de 100 millions de dallaasfortune
d’'Insull a été établie sur des plans qui étaiehécents.

La baisse d’activité a obligé M. Insull a CHANGEES
PLANS, et le CHANGEMENT a causé la “défaite tempa’a
parce que ses nouveaux plans n’étaient pas COHEREMT
Insull est maintenant un vieil homme. |l peut, panséquent,
accepter I’ échec” au lieu de la “défaite tempogai Mais si
son expérience a abouti a I'échec, c’est parce opEnquait de
la flamme de la PERSEVERANCE pour reconstruirepbass.
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Personne n’est jamais battu, jusqu’a ce qu'il
ABANDONNE - au fond de son esprit —. Ce fait s&pété
plusieurs fois, parce gu'il est si facile d’abandenau premier
signe de la défaite.

James J. Hill a connu la défaite temporaire la pFBm
fois qu’il a essayé de réunir le capital nécessaiee
construction d’un chemin de fer, de I'est a I'oy@sais en
établissant de nouveaux plans il a transformé fiaitééen
victoire.

Henry Ford a connu la défaite temporaire, non seeid
au début de sa carriere dans l'industrie automplniés apres
gu’il a atteint le sommet. Il a créé de nouveawanp| et a gravi
les sommets de la victoire financiere.

Les hommes qui ont accumulé de grandes fortunes, no
ne connaissons souvent que leurs triomphes etignosOns
les défaites temporaires gu’ils ont di surmontanade
réussir.

PERSONNE NE PEUT ESPERER AMASSER UNE
FORTUNE SANS RENCONTRER LA “DEFAITE
TEMPORAIRE”.

Quand la défaite surgit, acceptez-la comme le biguna
vos plans ne sont pas cohérents, reconstruisqanes et
reprenez la voile une fois de plus vers vos aspirat Si vous
abandonnez avant d’avoir atteint votre but, voas é@n
“lacheur”.

UN LACHEUR NE GAGNE JAMAIS ET UN
GAGNEUR NE LACHE JAMAIS.

Notez bien cette phrase, écrivez-la en lettres soajes
sur une feuille de papier, et placez-la ou vouselaez chaque
soir avant d’aller vous coucher et chaque matimiagaller au
travail.
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Quand vous commencerez a sélectionner les meméres d
votre groupe “d’esprit maitre”, essayez de chaisirx qui ne
prennent pas la défaite au sérieux.

Certains croient bétement que seul TARGENT appelle
'argent. C'est faux ! L’argent s’obtient par I'etmediaire de
CE DESIR changé en son équivalent monétaire.

L’'argent, en lui-méme, n’est que de la matieretadt ne
se deplace pas, ne pense pas et ne parle pas| featend”
I'appel de I'hnomme qui LE DESIRE !

La suite de ce livre est consacrée a une descrigés
moyens et des méthodes de commercialisation deseer
personnels. Les informations données ici seromealaide
pratique pour toute personne ayant une forme decssr
personnels a vendre, mais elle sera d’un profgtimable a
ceux qui aspirent au leadership dans les métiéils gut
choisis.

Il est indispensable de dresser des plans intatigeour
le succés dans toute entreprise fondée pour andsser
richesses.

Ceux qui doivent commencer leur accumulation de
richesses par la vente de services personnelsatranivici des
directives détaillees.

Il est tres encourageant de savoir que touteséarlgs
fortunes ont pratiquement débuté sous forme demération
pour des services personnels ou de vente d'IDEES. &t-il
d’autre que les idées et les services personngls) geut tous
avoir et échanger contre des richesses ?

Il'y a 2 catégories de personnes dans le mondex Q&
dirigent qui sont des leaders, et ceux qui somg&srqui sont
des suiveurs. Décidez deés le départ a laguellesli@ ¢
catégories vous désirez appartenir.
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La différence dans la recompense est vaste. Ceil@g]
dirigé ne peut pas espérer obtenir autant que geluirige,
bien que certains fassent I'erreur de le croire.

Il N’y a aucune honte a étre un suiveur, mais ogagne
rien a y rester. La plupart des grands chefs aminocencé en
gualité de suiveurs. lls sont devenus de grands gagce
qu'ils étaient des suiveurs INTELLIGENTS. A peu
d’exceptions, I'homme qui est incapable de suivre
intelligemment son chef ne sera jamais un bon ¢hlebmme
gui suit son chef le plus efficacement possibledédsibitude
I’'homme qui évolue le plus rapidement. Un suivedeliigent
a plusieurs avantages, parmi eux 'OPPORTUNITE
D’ACQUERIR LE SAVOIR de SON CHEF.

Ce qui suit sont des facteurs importants du lehders

1. COURAGE INFAILLIBLE basé sur la connaissance de
soi-méme et de son action. Personne ne tient éesuivchef
qui manque de courage et de confiance en lui. Gns ak sera
tres éphémere.

2. CONTROLE DE SOI. Celui qui n’est pas capableele
contrdler ne pourra jamais contréler les autressdrgg-froid
est un stimulant puissant pour les autres, etnspration pour
les plus intelligents d’entre eux.

3. UN SENS REEL DE LA JUSTICE. Sans un sens réel
de I'honnéteté et de la justice, aucun chef ne pemtmander
et garder le respect des autres.

4. FERMETE DANS LES DECISIONS. Celui qui hésite
a prendre une décision montre qu'’il n’est pas sdud Il ne
pourra jamais diriger les autres avec succes.
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5. PRECISION DES PLANS. Le bon chef doit planifier
son travalil et travailler son plan. Un chef quirsaa
I'aveuglette, sans plan concret et défini, est camraple a un
bateau sans gouvernail. Tot ou tard, il s’échouera.

6. L'HABITUDE D’EN FAIRE PLUS QUE LES
AUTRES. Un bon chef désire toujours en faire plud g’en
exige a ses subordonneés.

7. UNE PERSONNALITE AGREABLE. Aucune
personne négligée et négligente ne peut deveripaorchef.
Le vrai leadership attire le respect. Les subordeme
respecteront pas un chef dont la personnalité past
agréable.

8. SYMPATHIE ET COMPREHENSION. Un bon chef
doit attirer la sympathie de ses subordonnés.it] de plus,
essayer de les comprendre ainsi que leurs problemes

9. MAITRISE DES DETAILS. Un bon chef ne devra
négliger aucun des détails.

10. VOLONTE D’ASSUMER LA PLEINE
RESPONSABILITE. Un chef est responsable des erretugs
manquements de ses subordonnés. Si l'un d’entre@urnet
une erreur et se montre incompétent, c’est aulahaiéme de
reconnaitre son propre échec.

11. COOPERATION. Un bon chef doit comprendre et
appliquer le principe de I'effort commun et induaet état
d’esprit a ses subordonnés.

Le leadership implique le POUVOIR, et le pouvoir
implique la COOPERATION.

Iy a 2 formes de leadership. La premiere, ebdela
plus efficace, est LE LEADERSHIP PAR CONSENTEMENT
et la sympathie des partisans. La seconde est LE
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LEADERSHIP PAR LA FORCE, sans consentement ni
sympathie des partisans.

L’histoire a prouvé que la conduite par la Forcepaet
pas durer. La chute et la disparition des “dicteseat des rois
signifient que les gens ne suivront pas indéfinimegmpouvoir
pris par la force.

Le monde vient d’entrer dans une nouvelle ere gpod
entre les chefs et les suiveurs. Il réclame traéisezhent de
nouveaux chefs et un nouveau type de leadershipldan
affaires et I'industrie. Ceux qui appartiennena &ieille école
du leadership par la force doivent acquérir unepgréimension
du nouveau type de leadership (coopération) ourélitgués a
la troupe des suiveurs. Il N’y a aucune autre ipEUE eux.

Le rapport de 'employeur et de 'employé ou dufate
du partisan, a I'avenir, sera un rapport de codfméranutuelle
basé sur un partage équitable des bénéfices. Anligves
relations entre 'employeur et 'employé serontgpb@mme un
partenariat que ce qu’elles ont été dans le passe.

Napoléon, le Kaiser Wilhelm d’Allemagne, le Tzar de
Russie, et le roi d’Espagne étaient des exemplés cienduite
par la contrainte. Cette conduite est depassée.

On pourrait sans trop de difficulté, prendre exeargulr
ces anciens prototypes de leaders dans le domesnaffdires,
des finances et des syndicats de ’Amérique quétit
détrébnés ou congédiés. Le leadership par consentatas
suiveurs est le seul qui peut durer !

Les hommes peuvent suivre le leadership sous la
contrainte temporairement mais ils ne le ferontywasnent de
bon cceur.

Le nouveau type de LEADERSHIP inclura les 11 fagteu
du leadership décrits dans ce livre, ainsi quettesifacteurs.
L’homme qui en fait la base de son leadership woade
nombreuses opportunités de diriger dans n’impareg q
secteur.
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La crise a été prolongée, en grande partie, paredeq
monde a manqué de bons chefs. A la fin de la dasgemande
en chefs qui soient compétents pour appliquerdeselles
méthodes de leadership a été bien plus importargd affre.

Une partie des anciens type de dirigeants se reyet
s’adaptera au nouveau type de leadership, mai aghamiere
génerale, le monde devra rechercher un nouveaulenpder
son leadership. Cette nécessité peut étre votre
OPPORTUNITE!

Voyons maintenant les principaux défauts des |eageir
échouent, car savoir CE QU’IL NE FAUT PAS FAIRE tsit
aussi essentiel que de savoir ce qu'il faut faire.

1. NEGLIGENCE DES DETAILS. Un chef efficace doit
avoir la capacité d’organiser et de maitriser ddaits. Un
véritable leader n’est jamais “trop occupé” pourefauelque
chose qui peut étre exigée de lui en sa qualitéatter.

Quand un homme, qu’il soit un leader ou un
“subordonné”, admet qu'il est “trop occupé” pouranber ses
plans ou pour accorder de I'attention a une urgahadmet
son inefficacité. Le bon leader doit étre le maieeous les
deétails liés a sa position. Cela implique, nateraknt, qu’il
doit acquérir I'nabitude de déléguer des détadssa
collaborateurs efficaces.

2. RETICENCE A RENDRE UN SERVICE HUMBLE.
Les vrais grands leaders sont disposés, quandtdasans le
demandent, a exécuter n’importe quelle sorte dailrgu’ils
pourraient demander a d’autres. “Le plus grand ptarus sera
le serviteur” est une vérité que tous les leadensp&tents
observent et respectent.
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3. VOULOIR UN SALAIRE POUR CE QU'ILS
“SAVENT” ET NON POUR CE QU’ILS FONT AVEC CE
QU’ILS SAVENT. Le monde ne paye pas des hommes peur
gu’ils “savent” mais pour ce qu’ils FONT ou foniraaux
autres.

4. PEUR DE LA CONCURRENCE DES
SUBORDONNES. Le leader qui craint qu’un de ses
subordonnés puisse prendre sa place est pratigtisirete
voir cette crainte se justifier tot ou tard. Un beader forme
des “apprentis” capables de le seconder efficacerselon son
deésir, sur n'importe quel détail de sa position.

C’est seulement de cette facon gqu’il peut rempleca
succes les nombreux devoirs de sa charge. C’'estéariié
eternelle que les hommes recoivent un plus graatesgour
leur CAPACITE A OBTENIR DES AUTRES QU'ILS
EXECUTENT, qu’ils ne pourraient probablement eniapar
leurs propres efforts. Un leader efficace peutcgi@sa
connaissance de son travail et le magnétisme de sa
personnalité, considérablement augmenter I'efftéade ses
subordonnés et les pousser a travailler davantageax
gu’ils ne le feraient sans son aide.

5. MANQUE D’IMAGINATION. Sans imagination, le
leader est incapable de pallier les urgences etéir des plans
pour guider efficacement ses subordonnés.

6. EGOISME. Le leader qui réclame tout ’honneuapo
le travail de ses subordonnés, est sOr de provaguer
ressentiment. Le leader vraiment digne de ce nom NE
RECLAME AUCUN HONNEUR. Il se contente de voir ses
subordonnés a I'honneur, parce gu’il sait que Ugait des
hommes travailleront plus dur pour la recompenga et
reconnaissance gu’ils ne le feraient juste pougéat.

7. INTEMPERANCE. Les subordonnés ne respectent pas
un leader immodéré. D’ailleurs, I'intempérance,sstmutes ses
formes, détruit la résistance et la vitalite.
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8. DELOYAUTE. Cela aurait peut-étre du venir eretée
la liste. Le leader qui n’est pas fidele aux pers@en qui il a
confiance, a ses associés, a ceux au-dessus deduwieux au-
dessous de lui, ne peut pas maintenir longtempgeetion.
La déloyauté n’appelle que le mépris. Le manquieykeuté
est 'une des principales causes d’échec danddsumaines
de la vie.

9. MISE EN AVANT DE L AUTORITE” DE LA
DIRECTION. Un bon leader méne en encourageantrepas
en essayant d’instiller la crainte au sein de gbsrglonnés. Le
leader qui abuse de son “autorité” tombe danstigoaie des
DICTATEURS. Si un leader est un VRAI LEADER, il niaa
aucun besoin de l'afficher, si ce n’est par sa agrgdsa
sympathie, sa compréhension, son équité, et laatssance
gu’il montrera de son travail.

10. MISE EN AVANT DU TITRE. Le leader compétent
n'a pas besoin de “titre” pour obtenir le respexstds
subordonnés. Celui qui ne cesse d’afficher som &itr
généralement peu d’autres choses a mettre en aemnportes
du bureau du vrai leader sont toujours ouvertesia teux qui
souhaitent entrer, et ce lieu de travail doit d&sué de toutes
formalités ou d’ostentation.

Chacune de ces 10 erreurs de comportement est
susceptible de provoquer I'échec dans la directidim. de les
éviter, étudiez cette liste soigneusement si vbesohez a
obtenir un poste de direction.

Quelques domaines importants dans lesquels un
nouveau leadership sera exigé

Avant de passer a un autre sujet, nous attirons vot
attention sur quelques-uns des domaines importzms
lesquels il y a eu un déclin de la conduite, esdasquels le
nouveau type de dirigeants peut trouver un grameone
d’opportunités.
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1. Dans le domaine de la politique. Il y a une deteade
plus en plus importante de nouveaux dirigeants;demeande
gui n’indigue rien d’autre qu’'une urgence. La magdes
politiciens sont, apparemment, devenus des rackstte
leégalisés de haut niveau. lls ont augmenté les isngtbont
détragué la machine de l'industrie et des affgiregu’a ce que
le peuple ne puisse plus supporter le poids.

2. Le domaine bancaire subit une réforme. Les emngs
dans ce domaine ont presque entierement perdunfeacoe du
public. Les banquiers ont déja senti le besoiradéforme, et
iIs 'ont commence.

3. Les industries de nouveaux dirigeants. Ceux qui
appartiennent a la vieille école de dirigeants erespnt qu’aux
dividendes et sous-estiment la relation humainefubgr chef
dans l'industrie, pour durer a son poste, doits&wen relations
publiqgues malgré les critiques. L’exploitation desriers
reléve du passé. L’homme qui aspire étre dirigdans le
domaine des affaires, de I'industrie et du tragtait I'avoir a
I'esprit.

4. Le futur chef religieux devra étre plus atteatik
besoins temporels de ses fidéles, dans la résoldédeurs
problémes économiques et personnels du momerd¢cestcer
moins d’attention a un passé — mort — et a un fyuin’est pas
encore né.

5. Dans les professions de la loi, de la médeeinge
I’éducation, une nouvelle catégorie de dirigeastanécessaire.
C’est particulierement vrai dans le domaine dedt&dion ou
le chef doit, a I'avenir, trouver la maniere et tegyens
d’apprendre aux gens COMMENT APPLIQUER la
connaissance qu’ils recoivent a I'école. |l dodgcEuper
davantage de la PRATIQUE et moins de la THEORIE.

6. De nouveaux dirigeants sont eégalement nécessaire
dans le domaine du journalisme. Pour que les jaxrda futur
soient dirigés avec succes, ceux-ci doivent seregpa
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“privilege spécial” et se débarrasser de la subopre la
publicité. lls doivent cesser d’étre des outilgpdepagande
avec leurs colonnes de publicité.

Les journaux a scandale avec des images obscenes
suivront éventuellement le chemin de ces forceslgpravent
I'esprit humain.

Les domaines précités sont ceux parmi lesquelfaiuf
de nouvelles perspectives pour les nouveaux dinigeae
monde change rapidement. Ceci signifie que les aséaglii
font changer les habitudes humaines doivent s’adajpix
changements. Les médias décrits ici sont ceuxldent
programmes ont, plus que tout autre, déterminéndance de
la civilisation.

L’information décrite ici est le résultat de plusie années
d’expérience, durant lesquelles des milliers d’hasrat de
femmes ont lancé efficacement leurs services.dellg¢ donc
étre considérée comme saine et pratique.

L’expérience a montré que les méthodes suivantes so
directes et efficaces, susceptibles de trouvectetentre
I'acheteur et le vendeur de services personnels.

1. AGENCES DE RECRUTEMENT. Il faut avoir soin de
choisir uniqguement les agences de bonne réputafiormnt un
succes satisfaisant grace a leur bonne gestieristie
apparemment peu d’agences similaires.

2. ANNONCES dans les journaux, revues commerciales,
les magazines et sur internet. Ceux qui postulexpastes
d’employé de bureau ou de salarié ordinaire dentdiagre
confiance aux petites annonces. Ceux qui cherahrepbste a
responsabilités devraient mettre une publicitégpaionce,
dans la section qui lui est réservée, pour attaention des
responsables. Une telle annonce devrait étre régigéun
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expert qui sait comment mettre en valeur les cemties
services proposeés et recevoir une réponse.

3. LETTRES PERSONNELLES DE DEMANDE. Elles
doivent étre adressées aux sociétés particuliéeas<e
personnes susceptibles d’avoir besoin des sergigesous
offrez. Ces lettres devraient toujours étre impblaraent
dactylographiées et signées de la main du postulanettre
doit étre envoyée avec un curriculum vitae du detean La
lettre et le curriculum vitae devraient étre présgrar un
expert. (Voir les instructions quant aux informasa fournir.)

4. DEMANDE PAR L'INTERMEDIAIRE D'UNE
CONNAISSANCE PERSONNELLE. Si cela s’avere possible,
le demandeur devrait trouver le moyen d’'approcéer |
employeurs éventuels liant une connaissance matugdtte
méthode d’approche est particulierement avantagesuse
ceux qui recherchent un poste a responsabilités, g aitre se
“vendre” eux-mémes.

5. PRESENTATION EN PERSONNE. Parfois, cette
méthode peut étre plus efficace si le demandeug off
personnellement ses services aux éventuels empkyR@ans
ce cas, un exposé complet et écrit des qualificatiequises
pour le poste devrait étre présenté car les femmsloyeurs
souhaitent souvent en discuter avec leurs associes.

Ce dossier devrait étre préparé aussi prudemméunt qu
dossier d’'un cas qu’un avocat prépare pour pladarcour. Si
le demandeur n’a pas une certaine expériencereatiare, il
vaut mieux s'adresser a un spécialiste pour le fair

Vous pouvez essayer :
http://www.emploi.lycos.fr/infos/aide_redaction.jsp
http://www.curriculum-vitae.com/infos/aide_redactisp
http://www.e-go.fr/inners/consprat/framcv.htm

106



http://francais.sympatico.workopolis.com/servietisée
ssources/20010000/resumetips

Les commercants avisés emploient des hommes et des
femmes qui maitrisent I'art et la psychologie dpualicité
pour présenter les mérites de leurs marchandisdsi qui a
des services personnels a vendre devrait fairétaerchose.
Les informations suivantes devraient apparaitre tadossier

1. Le Niveau d'instruction. Enoncez briévement mais
clairement les études que vous avez faites, vpeeialisation
tout en donnant les raisons de votre choix.

2. L’Expérience. Si vous avez déja occupé des poste
semblables a celui que vous cherchez, décrivearAgdement,
donnez les noms et les adresses des anciens emmgloye
Tachez de mettre en évidence toute expérienceadpérie
VOuS avez acquise et qui peut étre un atout pawupes le
poste que vous cherchez.

3. Les Références. Pratiguement toutes les ergespri
désirent connaitre les archives antérieures etrigcédents
des employés éventuels qui cherchent des postes de
responsabilité. Joignez a vos dossiers des copgeketires
des:

a. Anciens employeurs
b. Professeurs dont vous avez suivi 'enseignement
c. Personnes influentes dont le jugement est degdib

4. 1 Photo d’identité. Mettez sur votre CV une phot
récente et non truquée de vous-méme.

5. Postulez pour un poste précis. Evitez de dermande
emploi sans indiquer EXACTEMENT quel poste parieul
vous recherchez. Ne postulez jamais pour “un poste
guelconque”, on en déduirait que vous manquez de
qualifications spécifiques.
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6. Enoncez vos qualifications pour ce poste. Détail
amplement la raison pour laquelle vous vous créyez
gualifié pour ce poste particulier que vous deman@é&est ce
gu’on appelle POSTULER. Ceci déterminera, plustquée
autre chose, la considération que vous allez reécevo

7. Offrez de travailler a I'essai. Dans la majod#s cas,
si vous étes déeterminé a avoir le poste pour legues
postulez, ce sera plus convaincant si vous offeszalailler
SANS SALAIRE pendant une semaine ou un mois ou poar
durée assez suffisante, pour que votre employeanteel
puisse juger de votre valeur.

Cette suggestion peut sembler radicale mais, |'espée
a démontré qu’elle échoue rarement. Si vous étés & NOS
QUALIFICATIONS, un essai est tout ce dont vous avez
besoin.

Par ailleurs, une telle offre montre que vous avez
confiance en votre habileté a occuper ce postest @&s
convaincant. Si votre offre est acceptée et qus Yaites
bonne impression, c’est que probablement vous pengz
pour votre période “d’essai’. Montrez clairemeneqous
faites cette offre parce que :

a. Vous avez confiance en votre habileté a ocdeper
poste.

b. Vous avez confiance en la décision de votre eyepir
éventuel de vous embaucher.

c. Vous étes DETERMINE & obtenir le poste que vous
recherchez.

8. La connaissance du domaine de votre futur enepioy
Avant de postuler pour un poste, renseignez-vous su
I'entreprise et indiquez dans votre dossier ceviues avez
appris a ce sujet. Votre futur employeur en se@e@ssionné
et verra que vous avez de lI'imagination et un smagérét
pour le poste que vous recherchez.
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Rappelez-vous que I'avocat qui gagne n’est pas galu
connait mieux la loi mais celui qui prépare le misan “cas”.
Si votre “cas” est correctement prépare, votreouietsera plus
gu’a moitié remportée.

N’ayez pas peur de détailler votre CV. Les employeu
sont aussi intéressés par les services des pdstbien
gualifieés. Le succes de la plupart des employeursimt réussi
est dQ, principalement, a leur choix d’assistantapétents. Ils
veulent toutes les informations disponibles.

Rappelez-vous aussi qu’un dossier présente de reanie
esthétigue montrera que vous étes soigneux. dlaices
clients a preparer des CV qui étaient tellementextinaires
gu’ils avaient I'emploi sans entrevue préalablecave
I'employeur.

Quand votre dossier est complet, reliez-le soigement
avec une reliure professionnelle et présentezde ane
impression digitale du genre :

Dossier Des Qualifications De Robert K. Smith
Postulant pour le POSTE DE
Secrétaire personnel du président DE LA COMPAGNIE..

Changez les noms chaque fois que vous montrez le
dossier. Cette touche personnelle attirera certané
I'attention. Ayez votre dossier soigneusement dagtaphié
ou polycopié sur le papier le plus fin que vousyaauobtenir
et reliez-le avec du papier épais comme celui damererture
de livres. Changez la reliure et insérez le norfedreprise Si
vous avez postulé dans plusieurs entreprises. o
devrait étre collée sur une des pages de votreeiloss

Suivez ces instructions a la lettre et améliorezsierous
avez de nouvelles idées. Les vendeurs qui réeussisset ceux
gui soignent et préparent leur présentation. Nesaque les
premiéres impressions sont capitales. Votre dossievotre
vendeur. Présentez-le bien et il sera votre meildout a coté
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de tout ce que I'employeur aurait déja vu en matoks
demande d’empiloi.

D’ailleurs, si vous impressionnez votre employeweca
votre demande, vous serez mieux payé pour voscssrdes le
début que si vous avez postulé de maniere converdile et
habituelle.

Si vous vous adressez a une agence de publiciéeu
agence d’emploi, demandez a I'agent d’utiliser eemmplaires
de votre dossier pour négocier la vente de voscesrvCeci
vous aidera a vous mettre en valeur non seulement a
I'employeur éventuel mais aussi avec l'agent.

Tout le monde désire exercer le travail pour leguest le
plus doué. L’artiste peintre aime travailler aves peintures,
I'artisan avec ses mains et I'écrivain aime éc@eux qui ont
des talents moins précis ont leurs préférences gmtains
types d’affaires et d’'industries. Si ’Amérique 13’sort bien,
c’est parce gu’elle offre une gamme compléte dearst
I'agriculture, la fabrication, le marketing et lpfessions
administratives.

1. Décidez EXACTEMENT quel genre de travail vous
voulez. Si le travail n'existe pas encore, il satppie vous
puissiez le créer.

2. Choisissez la société ou la personne avec qus vo
souhaitez travailler.

3. Etudiez chez votre employeur éventuel les régiem
relatifs au personnel et les chances de promotions.

4. En analysant vos qualités, vos talents et vos
possibilités, notez CE QUE VOUS POUVEZ OFFRIR et
etudiez comment pourrez-vous donner des avantdgss,
services, des développements et des idées queraez
pouvoir donner avec succes.
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5. Oubliez I'expression “juste un travail”. Oublied y a
ou pas une ouverture. Oubliez la phrase routirf@rez-vous
un emploi pour moi ?” Concentrez-vous sur ce quevo
pouvez donner.

6. Une fois que vous avez votre plan en téte, eardn la
rédaction a un spécialiste expérimenté pour quetten
soigneusement en forme et sur papier les détaitplats.

7. Présentez-le a la personne ayant l'autorit@ endtiere
et elle fera le reste.

Toutes les sociétés recherchent des hommes quepeuv
apporter quelque chose de précieux, que ce soitldes, des
services ou des “relations”. Elles ont toutes uaegpour
celui qui a un plan d’action défini au service derk
avantages.

L’exécution de cette tache peut prendre quelques jou
guelgues semaines, mais la différence dans lesatkins les
primes et dans la reconnaissance vous épargneradse
années d’un dur labeur pour un petit salaire. sente de
nombreux avantages, le principal est de vous fgigner d'1 a
5 ans pour atteindre un but choisi.

Tout homme qui commence ou “grimpe” I'échelle
hiérarchique le fait avec une planification maretrréfiéchie
et prudente (sauf naturellement le fils du patron).

La vente des services d’'une nouvelle maniéere
s'appelle aujourd’hui “partenariat”

Le rapport entre I'employeur et 'employé a beaurou
changé. Pour avoir le meilleur avantage a I'avées hommes
et les femmes qui se lancent dans les affaireedbiv
reconnaitre ce changement extraordinaire.

A l'avenir, “la régle d’or”, et non pas “la régledor”
sera le facteur dominant dans la vente aussi t@en d
marchandises que des services personnels.
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Le futur rapport entre les employeurs et leurs eygs
sera davantage sous forme de partenariat donttiesra sont :

a. L’employeur
b. L'employé
c. Le public qu’ils servent

Cette maniere de vendre des services personnalgeest
nouvelle pour plusieurs raisons. D’abord, I'emplayet
I'employé du futur seront considérés comme desbolateurs
dont le souci sera de SERVIR EFFICACEMENT LE PUBLIC

Jadis, les employeurs et les employés faisaient des
echanges et menaient les meilleures négociatidns emx. En
réalité, ils négociaient aux dépens de la tiercagoale public
gu’ils servent.

La crise a servi de protestation puissante d’'udipub
blessé dont les droits avaient été piétinés par gau
réclamaient des avantages et des bénéfices indigidu

Quand les débris de la crise auront été déblaylés et
affaires rééquilibrées, les employeurs et les eygso
reconnaitront qu’ils NE SONT PLUS PRIVILEGIES POUR
CONDUIRE DES NEGOCIATIONS AUX DEPENS DE
CEUX QU’ILS SERVENT.

Le vrai futur employeur doit étre le public. Ceewvdait
étre vraiment pris en compte par toute personneckhgt a
vendre efficacement des services personnels.

Presque tous les chemins de fer en Amérique sostlda
difficulté financiere. Qui ne se rappelle pas des$ ou I'on
renvoyait abruptement au tableau d’affichage tdoyen qui
se renseigne sur I’heure de départ d’un train,uachgt, au lieu
de lui fournir poliment I'information ?

Les compagnies de tramways ont également éprouvé un
“changement de conjoncture”.
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Il 'y avait pas longtemps, les conducteurs de wvags
étaient aussi arrogants avec les passagers. Paquant,
plusieurs voies de tramways ont été enlevées galesagers
prennent maintenant I'autobus dont le conductetutoes ce
gu’il y a de plus courtois.

Partout dans le pays, les rails du tramway on¢gélgvés
ou sont désormais rouillés car ils sont abandoribedss les
villes ou le tramway fonctionne encore, les usagers/ent
circuler sans aucun contrdle. lls peuvent méme fairéter le
tramway au milieu de la rue, et le conducteur &t IGE les
faire monter. COMME LES TEMPS ONT CHANGE !

C’est précisément ce que jessaye de mettre ert avan
LES TEMPS ONT CHANGE ! D’ailleurs, le changemengst’
pas seulement évident dans le fonctionnement duwichge fer
et du tramway, mais également dans d’autres domaiada
vie quotidienne.

La politiqgue du “au diable le public” est maintehan
révolue. Elle est remplacée par celle du “nous sesnanvotre
service, monsieur”.

Les banquiers ont appris plusieurs choses de ce
changement rapide intervenu lors des derniereseanné
L’insolence d’un fonctionnaire ou d’un employé dmbue est
aujourd’hui aussi rare qu’elle ait été couranteal plusieurs
décennies. Auparavant, certains banquiers (pas tous
naturellement) réservaient un accueil sévere aclentele. De
guoi donner des sueurs froides aux emprunteurs.

Les nombreuses erreurs des banquiers pendanséaoeri
eu pour effet d’ouvrir les portes d’acajou derriexsquelles ils
se barricadaient autrefois. lls sont désormaisiiést dans des
bureaux ouverts ou les clients peuvent les voijolud’hui,
I'accuell des banquiers est nettement plus coueiis
compreéhensif.
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Dans les épiceries de quartier, les employés alvaien
I’habitude de faire attendre les clients pendaritsydiscutent
avec leurs amis ou que le patron soit revenu darague.

Les magasins, tenus par des HOMMES COURTOIS,
vraiment au service du client ONT REMPLACE CES )
COMMERCANTS DE JADIS. LES TEMPS ONT CHANGE!

La “courtoisie” et le “service” sont aujourd’huidenots
d’ordre de la vente. Ces mots s’appliquent plusaié&ment au
prestataire de service qu’a I'employeur qu’il spettce qu’en
réalité ils SONT EMPLOYES PAR LE CLIENT QU'ILS
SERVENT. S'ils ne le servent pas bien, ils payepatte
erreur.

Chacun de nous a en mémoire I'épogue ou 'empleyé d
la compagnie de gaz tapait a la porte comme umif@.c
Quand la porte s’ouvrait, il entrait sans y étnété avec un
air menacant, en disant: “Pourquoi m’avez-vousdtgndre ?”

L’employé de la compagnie de gaz se conduit maamten
comme “une personne correcte et a votre serviggieEemps,
les commerciaux tres habiles des compagnies del@étnt
bati leur chiffre d’affaires aux dépens des comjegyde gaz,
desservies par I'attitude négative de leurs emgloyé

Pendant la crise, j'ai passé plusieurs mois en
Pennsylvanie, afin d’étudier ce qui avait accéléréhute de
I'industrie houillére. Parmi les raisons de ce ogdlappat du
gain des compagnies et de leurs employés semblé&étr
principale. Elle a entrainé la réduction du chititaffaires des
sociétés et donc la suppression des emplois desunsin

Du fait de la pression exercée par des dirigeants
syndicalistes zélés et par I'esprit de lucre despamgnies, les
affaires ont soudainement décliné. Les compagraashdrbon
et leurs employés ont mené les négociations a aoxtirés,
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ajoutant le colt de la “négociation” a celui durtiom, jusqu’a
ce qu’ils en voient les conséquences. UNE AUBAINELR
LES PRODUCTEURS ET LES DISTRIBUTEURS de pétrole.

“La rangon du péché est la mort”. Beaucoup oneliec
phrase dans la bible mais peu en connaissentridisagion.
Désormais, le monde entier est obligé d’entendwale qui
dit “ON NE RECOLTE QUE CE QUE L'ON SEME”.

Une crise aussi vive et aigué ne peut étre “JUSTNE U
COINCIDENCE?". Derriéere la crise il y a une raisdamais
rien ne se produit sans cause. La cause prinaiesalie crise est
directement liée a I'attitude mondialement répandue
consiste a vouloir récolter sans semer.

La crise est une récolte que le monde EST OBLIGE de
récolter sans AVOIR SEME. L’ennui est que le moademé
une graine de mauvaise espece. Les agriculteuesitsqu’ils
ne peuvent pas s'attendre a moissonner du bléositlsemé de
la graine de chardons. Depuis la fin de la gueadiale, les
populations ont pris I’habitude de semer la graioet la
gualité et quantité sont insatisfaisantes. Tomd&de ou
presque essaye DE RECEVOIR SANS DONNER.

Ces exemples prouvent a ceux qui veulent monter des
entreprises de service que, Si nous en sommessh accause
de notre propre conduite ! Si ce principe de caustet
commande les affaires, les finances et les tratspbr
commande aussi les hommes et détermine leur situati
économique.

Les raisons du succes dans les ventes de servicéteo
clairement décrites. Personne ne peut lancer s@seede
maniere EFFICACE et permanente s’il n’a pas comptigdié,
analysé et appliqué ses raisons.
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Tout le monde doit étre son propre vendeur de cesvi
personnels. La QUALITE et la QUANTITE de servicassa
gue I'Esprit qui les anime, déterminent largementrix et la
durée de I'emploi.

Pour vendre des services personnels de maniécaetfi
(c’est a dire un marché permanent, a un prix sasight, dans
des conditions agréables), on doit adopter et sl@/formule
du “QQE” qui signifie que, la QUALITE plus la QUANTE
plus 'ESPRIT approprié de coopération égale ungese
parfaite du service.

Rappelez-vous la formule du “QQE”, mais en plus :
QU’ELLE DEVIENNE une HABITUDE !

Analysons maintenant la formule pour assurer que no
comprenons exactement sa signification.

1. La QUALITE du service doit étre impeccable. Cela
montre que vous maitrisez bien chaque détail félatotre
poste, tout en gardant toujours a I'esprit I'obfettune plus
grande efficacité.

2. LA QUANTITE de service devra signifier
I'HABITUDE de rendre tous les services possiblegui
moment. La bonne compétence est développée peatlgue
et 'expérience. L'accent est de nouveau mis sundée
“HABITUDE".

3. L’'ESPRIT du service signifie 'THABITUDE d’avoir
une coopération agréable et harmonieuse entrassesias et
les employés.

La QUALITE et la QUANTITE de vos services ne sont
pas suffisantes pour maintenir un marché permahant.
conduite ou 'ESPRIT dans lequel vous fournisseselwice,
est un facteur fort déterminant du prix et de |eédule
I'emploi.

Andrew Carnegie a souligné cette remarque dans sa
description des facteurs menant au succes damsta des
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services personnels. Il a insisté sur la nécedsité
CONDUITE HARMONIEUSE. Il a insisté sur le fait qU’i
n'engagera jamais une personne qui ne travaillpesitdans un
esprit d’harmonie, méme s'il est tres efficacelsylan de la
gualité et de la quantité. M. Carnegie a exigéhtasmes
gu’ils soient SYMPATHIQUES.

Pour montrer qu’il estimait cette qualite, il ames a
plusieurs personnes conformes a ses normes deidgesn
riches. Ceux qui ne I'étaient pas ont di céderslplaces a
d’autres.

L’'importance d’une personnalité agréable a étéigoée,
parce qu’elle permet de rendre le service dansspnite
d’harmonie. Si I'on a une personnalité SATISFAISAR &t
gu’on rend le service dans un esprit ’HARMONIBace
compenserait souvent les insuffisances de QUAL ITdee
QUANTITE de services rendus.

Rien ne peut REMPLACER LA SYMPATHIE.

Celui qui vend ses services personnels est un cogame
au méme titre que 'homme qui vend des marchandisss2
sont soumis EXACTEMENT aux MEMES REGLES de
conduite.

Il est utile de le dire parce que la majorité dexcgui
vivent de la vente de services personnels fontdigrde se
croire déliés de toute régle de conduite et dgsoresbilités
du commercant.

La nouvelle maniére de vendre des services a obligé
I'employeur et 'employé a collaborer, car ils dent prendre
en compte les droits de la tierce partie qui esPLBLIC
gu’ILS SERVENT.

L’ere du “Va Avoir!” est dépassée. Elle est remglapar
“Va Offrir I”.
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Les méthodes a haute pression dans les affairdsbnt
par faire éclater le couvercle. Désormais, il nfgas
nécessaire de remettre le couvercle, parce qudfleses sont
conduites par des méthodes qui n’exigent aucurssioie

La valeur réelle du capital de vos cerveaux peaet ét
déterminée par ce que vous gagnez en vendant mosese

Une juste évaluation du capital, que vos services
représentent, peut se calculer en multipliant eesmus
annuels par 16 et 2/3, car il est raisonnable ihestque vos
revenus annuels représentent 6% de votre capitajent
rapporte 6% par an.

Le cerveau vaut plus que I'argent qui a souventib@ap
moins de valeur. Les “grands cerveaux”, s’ils soxloités
efficacement, représentent une forme de capitaldmem plus
attirante que celle qui est exigée a la gestionelaffaire
commerciale. Le “cerveau” est un capital qui neéealorise
pas durant les crises et que I'on ne peut ni valeépenser.

D’ailleurs, I'argent qui est essentiel pour la cone des
affaires, a aussi peu de valeur qu’un tas de sabléest pas
géré par des cerveaux “efficaces”.

Des hommes ou des femmes essayent sérieusement de
réussir mais ils échouent. Voila la plus grandgéddie de la
vie ! Tragédie car ceux qui échouent sont beauphugp
nombreux que ceux qui réussissent.

J'ai eu le privilege d’analyser le comportement de
plusieurs milliers d’hommes et de femmes dont 98¥été
classés parmi les “perdants”.

Il existe sGrement des problemes dans la civibsadit le
systeme d’éducation, qui obligent 98% du peuple/gev
comme des perdants. Mais je n’ai pas écrit ce hfirede faire

118



la morale sur les bonnes et les mauvaises chose®ade.
Cela exigerait un livre 100 fois plus volumineweaelui-ci.

Aprés mon travail d’analyse, j’en ai conclu qu’iay30
raisons principales d’échec et treize principesenagj qu'il
faut connaitre et appliquer pour faire fortune.

Vous trouverez dans ce livre une description des 30
causes principales de I'échec. Analysez la listgtetz-la vous-
méme, point par point, afin de découvrir les cauggyous
privent du succes.

1. UN FOND HEREDITAIRE DEFAVORABLE.

Malheureusement on ne peut rien faire ou si peur, po
ceux qui sont nés avec une déficience mentaleivier!’offre
gu’une méthode pour surmonter cette faiblesse ggrd@ide
de I'esprit maitre. Cependant, notez que cetteecdigzhec est
la SEULE des 30 qui ne peut étre corrigée facildman
I'individu qui en est victime.

2. LE MANQUE DE BUT BIEN DEFINI DANS LA
VIE.

Il N’y a aucun espoir de succes pour celui quipda de
but bien précis et défini. 98% des gens dont yeilgsé le cas
n’en avaient pas. C’est probablement a cause dguean
d’ambition.

3. LE MANQUE D’AMBITION D’ALLER AU-DELA
DE LA MEDIOCRITE.

Il N’y a aucun espoir de réussir pour celui qui est
tellement indifférent qu’il ne veuille ni réussa sie, ni payer
le prix de I'effort.

4. UNE EDUCATION INSUFFISANTE.

Ce handicap peut étre soigné facilement. L’expéaen
montré que les personnes les mieux instruitesssmntent des
autodidactes. Il faut plus qu’un dipléme univensggour
avoir de l'instruction. L’homme qui est instruitteelui qui a
appris a obtenir ce gu’il veut de la vie sans vitds droits des
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autres. L’instruction ne consiste pas seulemenineansemble
de connaissances, mais en un savoir efficace staioment
APPLIQUE. Les hommes sont payés pour ce qu'ilsrsave
mais surtout pour CE QU’ILS FONT DE LEUR SAVOIR.

5. LE MANQUE D’AUTODISCIPLINE.

La discipline vient du contrdle de soi. Cela signgu’on
doit contrdler tous ses défauts. Avant de pouvanmtdler des
situations, vous devez d’abord savoir vous contndbels-
méme. La maitrise de soi est la tache la pluscdéfde tout le
monde. Si vous ne vous contrblez pas, vous serdroté.
Vous verrez dans votre miroir votre meilleur amivatre plus
grand ennemi.

6. UNE MAUVAISE SANTE.

Personne ne peut savourer un succes sans étramea bo
santé. En général, les causes de la mauvaiseantént étre
contrblées et maitrisées. Elles se résument patesigent en :

a. La consommation excessive de nourritures nesibl
pour la santé.

b. La mauvaise habitude de se laisser guider gar de
pensées négatives.

c. Les abus sexuels.

d. Le manque d’exercices physiques convenables.

e. Le manque d’oxygénation appropriée di a une
mauvaise respiration.

7. DES MAUVAISES INFLUENCES PENDANT
L’ENFANCE.

“La plante pousse selon son tuteur”. Dans la plugpes
cas, la tendance au crime se développe pendafariena
cause des mauvaises fréquentations et des coatattisin
entourage malsain.

8. L'HESITATION.
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C’est une des causes les plus courantes de I'échec.
“vieille hésitation humaine” se tient comme son oentberriere
chaque individu, préte a lui gacher toute chancsudees.
Beaucoup passent leur vie a vivre dans la médépatce
gu’ils attendent toujours le “bon moment” pour coemoer a
faire quelque chose de valable.

N’attendez pas. Le “le bon moment” ne viendra jamai
Commencez immédiatement et travaillez avec n’ingquel
outil dont vous disposez. Les meilleurs outils diemt aussitot
gue vous commencerez.

9. LE MANQUE DE PERSEVERANCE.

En général, nous commencgons bien ce que nous
entreprenons, mais nous le finissons mal. Beauoatip
tendance a abandonner aux premiers signes deeddét@n ne
peut remplacer la PERSEVERANCE. Celui qui en fait siot
d’ordre découvre que “Le vieil homme de I'éche&@findre a
la longue et plie ses bagages. Echec ne rime @as av
perséverance.

10. UNE PERSONNALITE NEGATIVE.

Il N’y a aucun espoir de succes pour celui qui usge les
autres par sa personnalité négative. Le succespaere
pouvoir, et le pouvoir s’obtient grace a la cooiérade tous.
Une personnalité négative n’incite pas a la codjméra

11. LE MANQUE DE CONTROLE DES BESOINS
SEXUELS.

L’énergie sexuelle est le plus puissant de tous les
stimulants qui entrainent les gens dans 'ACTIONisgu’elle
est la plus puissante des émotions, il faut appesada
contréler par la transmutation et a I'utiliser awutres fins.

12. LE DESIR INCONTROLE D’AVOIR “QUELQUE
CHOSE SANS RIEN DONNER”.

L’instinct du jeu conduit des millions de genséchec.
Une étude du crash de Wall Street de 1929 monegdps
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millions de gens essayaient a ce moment la deffainene en
spéculant sur des marges boursiéres.

13. LE MANQUE DE DECISION BIEN DEFINIE.

Les hommes qui réussissent prennent des décisions
rapidement et en changent trés lentement, selaraked es
hommes qui échouent prennent des décisions trégrient et
en changent rapidement, le plus souvent. L'indénisi
I’hésitation sont deux sceurs jumelles. Quand amviEd’'une,
I'autre n’est sGirement pas loin. Eliminez-les avguitlles ne
vous entrainent & L'ECHEC.

14. UNE OU PLUSIEURS DES 6 CRAINTES DE
BASE.

Ces craintes sont analysées dans un autre lives El
doivent étre maitrisées avant de pouvoir lancecafément
VOS services sur le marché.

15. MAL CHOISIR SON CONJOINT.

C’est une des causes les plus courantes de I'écbsc.
relations entre 2 étres mariés sont tres intimesll€s ne sont
pas harmonieuses, I'échec viendra facilement. &pparts
maritaux seront une forme d’échec s'’ils sont masqar la
miseére, la tristesse et la destruction de toutesign
d’AMBITION.

16. LA PRUDENCE EXCESSIVE.

Celui qui ne saisit pas sa chance devrait généeaiege
contenter des miettes laissées par les autresuldamce
excessive est aussi mauvaise gue la négligencéed ms
deux sont des extrémités a éviter. La vie elle-méstpleine
d’occasions a saisir.

17. MAL CHOISIR SES ASSOCIES DANS LES
AFFAIRES.

C’est une des causes les plus courantes de |'écmecles
affaires. Dans la vente des services personnégsjtibrendre
grand soin a sélectionner un associé intelligeguea réussi.

122



Nous avons tendance a imiter ceux avec qui NOUSEEM
associés. Choisissez un associé qui pourra éegemple
pour vous.

18. LA SUPERSTITION ET LES PREJUGES.

La superstition est une forme de peur. C’est égahemn
signe d’ignorance. Ceux qui ont réussi ont I'espuvert et
n’ont peur de rien.

19. SE TROMPER DE VOCATION.

Personne ne peut réussir dans un projet qu’il régmas.
Il est essentiel de choisir un métier pour lequeis/wvous
donnerez coeur et ame.

20. LA DISPERSION DE VOS EFFORTS.

Le “touche a tout” ,est raremen'g bon. Concentres tams
efforts sur un BUT PRECIS bien DEFINI.

21. 'HABITUDE DE DEPENSER SANS COMPTER.

Un dépensier ne pourra jamais réussir, parce gulia
éternellement dans la CRAINTE DE LA PAUVRETE. Prene
I’habitude d’économiser systématiquement une pddigos
revenus. Avoir un compte en banque donne confiahce
COURAGE pour la vente de services personnels. Sayet,
on doit se contenter de ce qui est offert et &redux de
I'obtenir.

22. LE MANQUE D’ENTHOUSIASME.

Sans enthousiasme, on ne peut convaincre persoane.
plus, I'enthousiasme est contagieux et la persganéa est
généralement bien accueillie dans n’importe qualge.

23. LINTOLERANCE.

Celui qui a un esprit “fermé” réussit rarementektr
intolérant signifie qu’on s’oppose a toute nouvelle
connaissance. Les formes d’intolérance les plussté$ sont
celles liées aux divergences de vues religieuaemles et
politiques.
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24. LINTEMPERANCE.

La pire forme d’'intempérance concerne les alimdass,
boissons et la vie sexuelle. L’exces dans ces dmaast fatal
au succes.

25. L'INCAPACITE DE COOPERER.

C’est ainsi que I'on perd sa situation et la chalesa
vie. C’est une erreur qu’aucun chef ou homme diagdtabien
informé ne tolérera.

26. LA POSSESSION D’'UN POUVOIR NON ACQUIS
PAR

SES PROPRES EFFORTS.

(Les enfants d’lhommes riches et autres qui hérient
fortunes qu’ils n'ont pas gagnées) Le pouvoir estvent fatal
au succes s'il n’est pas gagné petit a petit. LESHESSES
RAPIDES sont plus dangereuses que la pauvreté.

27. LA MALHONNETETE INTENTIONNELLE.

Rien ne remplace I'honnéteté. Il peut arriver dae oit
malhonnéte temporairement, par la force des citaonss
incontrélables, sans dégats permanents. Mais AiyJCUN
ESPOIR pour celui qui a choisi d’étre malhonnéta. du tard,
il sera trahi par ses actes, et il les payeragpette de sa
réputation ou peut-étre méme de sa liberté.

28. L'EGOISME ET LA VANITE.

Ces défauts font fuir les autres. ILS SONT FATALB A
SUCCES.

29. LESTIMATION AU LIEU DE LA REFLEXION.

La plupart des gens sont trop indifférents ou trop
paresseux pour juger par eux-mémes de la REALISE. |
préferent agir sur des “avis” créés par des imngiou des
préjugées.

30. LE MANQUE DE CAPITAL.
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C’est une cause d’échec courante pour ceux qairgeiht
dans les affaires pour la premiére fois, sans vésarffisante
de capital pour réparer les erreurs et les souigggu’a ce que
la REPUTATION soit établie.

31. Notez ci-dessous toute autre cause particudiéhec
dont vous avez été victime et qui ne figure padasliste
précédente.

Ces 30 causes principales d’échec résument ladiradé
tous ceux qui ont essayé de faire fortune et quéohoué. Il
serait utile de demander a quelgu’un qui vous citriman, de
revoir cette liste avec vous, et de vous aideoaver les
causes d’échec qui vous concernent particulierens@vbus
étes de ceux qui peuvent se voir tel que les algsesient,
revoir seul cette liste peut vous étre bénéfique.
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“Connais-toi toi-méme” est la plus vielle des régle
philosophiques.

Pour vendre des produits avec succes, vous degrads
connaitre. De méme pour la promotion de votre peraiite.
Vous devriez savoir vos faiblesses pour pouvoisteégner ou
les éliminer. Vous devriez connaitre vos forces, atmuts et
les valoriser lorsque vous proposez vos serviceas\he
pourrez vous connaitre qu’apres une analyse prdeiseus-
méme.

La parfaite illustration de I'ignorance de soi & eécue
par un jeune homme qui, ayant postulé auprés dhigednt
d’entreprise, a fait dans un premier temps unebiogme
impression jusqu’a ce que le directeur lui ait ded#:

“Quel salaire souhaitez-vous ?”

Il a répondu qu’il ne lui venait aucun montant fixe
I'esprit (manque d’un but défini).

Le directeur lui a alors dit: “nous vous payerons e
fonction de votre valeur, aprés une semaine de test

“Je ne peux pas accepter”, a répondu le postuisaitce
gue je gagne plus au poste que joccupe actuelleinen

Avant de demander une augmentation de salaire ou de
solliciter un emploi, SOYEZ CERTAIN QUE VOUS VALEZ
MIEUX QUE CE QUE VOUS GAGNEZ MAINTENANT.
VOULOIR plus d’argent est une chose, chacun en veut
toujours plus mais VALOIR PLUS en est une autre !

Beaucoup de gens confondent ASPIRATION et JUSTE
VALEUR. Vos besoins financiers ou vos aspiratioimnrien
a voir avec votre VALEUR. Votre valeur REPOSE ermtigent
SUR votre aptitude a rendre un service performard diriger
vos collaborateurs dans cette voie.

Faites votre inventaire : Répondez aux 28 questions
suivantes.
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L’autoanalyse annuelle est un élément essential kdan
suivi opérationnel des services de ressources masaau
méme titre que l'inventaire annuel du stock dars un
entreprise.

Cet examen annuel vous réveélera une BAISSE DES
ERREURS et par conséquent une hausse des QUALITES.

Dans la vie, soit on avance, soit on reste statimansoit
on recule. Naturellement, I'objectif de tout le rderest
d’avancer.

L’autoanalyse annuelle vous dévoilera si vous avez
avance et de quelle facon... Elle vous révélerkeégmt le
chemin parcouru. Méme lentement, il faut toujowsreer.

Votre autoanalyse se fera a la fin de chaque armés,
vous pourrez inclure dans vos résolutions de lareitriannée
celle de corriger les points faibles dévoilés. Eaitet
inventaire en vous posant les questions suivanies eérifiant
VOs réponses avec l'aide de quelgu’un qui vousraidans
cette démarche en vous évitant des erreurs de grgem

Questionnaire Personnel D’Autoanalyse

1. Ai-je atteint le but que je m’étais fixé cettenae?
(Vous devrez travailler avec un objectif annueidéfomme
étant a atteindre et faisant partie de votre oibjedhcipal de
vie.)

2. Ai-je fait de mon mieux ou aurais-je pu amélideequalité de mes
services ?

3. Ai-je fourni le service avec la plus grande
INTENSITE ?
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4. Ai-je toujours été animé par un esprit d’harneosii de
coopération dans ma conduite?

5. Ai-je permis, a I'habitude de 'HESITATION, de
diminuer mon efficacité et, si oui, dans quelle anes?

6. Ai-je amélioré ma PERSONNALITE et, si oui, de
guelle maniere ?

7. Ai-je été PERSEVERANT pour faire aboutir mes
PLANS ?

8. Ai-je pris des DECISIONS PROMPTES ET
CERTAINES en toute circonstance ?
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9. Ai-je laissé a la peur sous toutes ses formeasrdmuer
mon efficacité ?

10. Ai-je été “trop prudent” ou “négligeant” ?

11. Est-ce que mon rapport avec mes associés a été
plaisant ou désagréable ? S’il a été désagréabkyis-je
partiellement ou totalement responsable ?

12. Ai-je gaspillé mon énergie par manque de
CONCENTRATION dans I'effort?

13. Ai-je été ouvert et tolérant sur tous les sufet

14. De quelle maniére ai-je amélioré mon aptitude a
rendre le service ?
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15. Ai-je été immodéré dans une de mes habitudes ?

16. Ai-je manifesté, ouvertement ou secretement,
n'importe quelle forme d’EGOISME ?

17. Ai-je incité mes associés A ME RESPECTER a
travers ma conduite ?

18. Mes avis et mes DECISIONS ont-ils été basés sur
I'intuition ou sur I'analyse et la réflexion ?

19. Ai-je pris I'habitude de gérer mon temps, mes
dépenses et mes revenus, et ai-je été prudenta®ec
budgets ?
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20. Combien d’heures ai-je consacré a des efforts
INUTILES alors que jaurais pu les employer a unlimer
avantage ?

21. Comment puis-je gérer mon temps et changer mes
habitudes pour étre plus efficace durant 'annéelmine ?

22. Ai-je été coupable d’'un acte qui n’a pas éfgrapve
par ma conscience ?

23. Comment ai-je rendu UN MEILLEUR SERVICE en
faisant plus, sans étre payé pour le faire ?

24. Ai-je été injuste envers quelqu’un et, si ala,quelle
maniere ?

25. Sij'avais été I'acheteur de mes propres sesvic
durant 'année, aurai-je été satisfait ?
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26. Ai-je choisi le travail qui me convient et, @i
pourquoi ?

27. L’acheteur de mes services a-t-il été satistaisi ce
n'est pas le cas, pourquoi ?

28. Quelle est ma note actuelle selon les principes
fondamentaux du succes ? (Faites cette évaluatitouee
franchise et faites-la vérifier par quelgu’un dessourageux
et impartial.)

Apres avoir lu et assimilé les informations donnéass
ce livre, vous étes maintenant prét a élaborerdam gratique
pour la vente de vos services personnels.

Vous avez trouve dans ce livre les détails de ahaqu
principe essentiel pour la planification de la weté services
personnels, les attributs principaux du leaderdbagcauses les
plus courantes de I'échec, un apercu des domaines
d’opportunités pour le leadership, les causes pahes de
I’échec dans tous les domaines de la vie quotidiesinenfin
les questions importantes qui devraient étre podaées
I'autoanalyse.

Cette présentation étendue et détaillée est néaepsar
tous ceux qui désirent commencer I'accumulationrid®esses
par la vente des services personnels.
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Ceux qui ont perdu leur fortune et ceux qui vienrEn
commencer a gagner de I'argent n’ont que leursrpsop
services a offrir en échange de la fortune. ldesic essentiel
gu’ils aient a leur disposition toutes les inforraas pratiques
pour lancer leurs services le plus favorablemenssibde.

Les informations contenues dans ce livre seromel’u
grande valeur pour tous ceux qui veulent atteifglre
leadership. Elles seront particulierement utilegrges
hommes d’affaires et les cadres industriels gquntis lancer
leurs services sur le marché.

L’assimilation et la compréhension complétes des
informations données dans ce livre vous permettgatement
d’analyser et de juger les gens qui seront a vtisscles
informations seront précieuses pour les directéurs
personnel, les responsables du recrutement aiadeguautres
cadres chargés du choix des employés et du manfitiee
organisation efficace. Si vous doutez de ces adfilons,
vérifiez leur validité en répondant par écrit a@iestions
d’autoanalyse.

Cela pourrait étre intéressant et profitable méinvess
ne doutez pas de la véracité de ma thése.

Aprés avoir analysé les principes qui nous permette
d’accumuler des richesses, nous nous demandons
naturellement : “ou trouver des occasions favosapteur
appliquer ces principes ?”

Trés bien, faisons I'inventaire et voyons ce queeHeats-
Unis d’Amérique offrent a ceux qui recherchent gesndes ou
petites fortunes.

“Pour commencer, rappelons-nous que nous vivons dan
un pays ou les citoyens jouissent de la libertpateser et
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d’agir, comme il y en a peu dans le monde. La plugiantre
nous n'avons jamais fait la liste des avantagegpgoeure
cette liberté. Nous n’avons jamais comparé notrerte
illimitée a la liberté restreinte des autres padgisnous avons
la liberté de penser, de choisir mais aussi ldlpge de
I'instruction, la liberté dans la religion, dansplalitique, dans
le choix des affaires, la liberté d’accumuler TOLESS BIENS
gue NOUS POUVONS ACCUMULER, la liberté de choisir
notre lieu de résidence, la liberté dans le marikgiberté par
I'égalité des chances pour toutes les races, ¢atélile
voyager, la liberté dans le choix de nos nourrgweela liberté
DE POURSUIVRE N'IMPORTE QUEL BUT DANS LA
VIE”, dit la présidence des Etats-Unis.

Nous avons d’autres formes de liberté, mais cistie |
vous donnera un apercu qui constitue des OPPORTESIIT
plus importantes. Cet avantage de la liberté est tr
remarquable.

En effet, les Etats-Unis sont les seuls qui gasaetit a
chague citoyen, de naissance ou nhaturalisé, ueedislibertés
si large et si variée.

Citons maintenant quelgues-unes des bénédictians qu
notre liberté nous a octroyées. Regardez par exeund
famille américaine moyenne (c’est a dire une fardibnt le
revenu est modeste) et résumez les avantages ggeech
membre de la famille dispose dans cette patrie de
'OPPORTUNITE et de 'abondance.

LA NOURRITURE

Apres la liberté des pensées et des actes vielawest
nécessités fondamentales de la vie: la NOURRITURE,
I'HABILLEMENT et I'ABRI.

Grace a la liberté universelle, la famille améneai
moyenne dispose, au coin de la rue, de la plusigraariété
de nourritures gu’on puisse trouver, a des prix[gatibles a
son pouvoir d'achat.
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Il n'est pas trés difficile d’obtenir de la NOURRIJRE
dans notre pays ! Par exemple, un simple petiudéjeest le
fruit de produits qui peuvent venir de Chine, d’Aigée du
Sud, d’'Utah, du Kansas et des états de la Nouselkigeterre,
pour étre servi au matin, prét a étre consommeépawr de la
ville, a un co(t vraiment conforme aux moyens displ
modeste ouvrier.

L’ABRI

Cette famille américaine vit dans un appartement
confortable, chauffé et éclairé avec de I'élediicavec le gaz
dans la cuisine. Il y a quantité d’appareils aispasition pour
faciliter sa vie : lave-linge, lave-vaisselle, aafeur, etc. L'eau
chaude et froide est disponible, a tout moments dacuisine
et dans la salle de bain. L’épouse boucle ses aielave les
vétements avec des appareils électriques. Le ma@ise avec
un rasoir électrique et ils recoivent des diveetissnts en
provenance du monde, 24 heures sur 24, s'’ils lemgsans
codt, en tournant simplement le bouton de leurisddir.

Il y a d'autres conforts dans cet appartement, tadiste
précédente nous a montrés quelques preuves cadeeta
liberté dont nous jouissons en Amérique. (Et catmede la
propagande politique ni économique.)

L'HABILLEMENT

Partout aux Etats-Unis, les hommes et les femmeenso
peuvent s’habiller confortablement et soigheusement

Nous n’avons cité que les 3 nécessités élémentioms
la nourriture, I'habillement, et I'abri. Le citoyemméricain
moyen a d’autres privileges et avantages, dispesibh
échange d’un modeste effort qui n’excéde pas lauitéds de
travail par jour.

Parmi ces autres privileges, on peut citer les meyke
transport avec lesquels on peut voyager a volanté, colt
tres réduit.
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L’Américain moyen a la garantie des droits de pigipr
gu’on ne trouve dans aucun autre pays du mongeull placer
ses économies dans une banque avec la certitudmgue
gouvernement les protégera et 'indemnisera ermledaillite
de la banque.

Si un citoyen américain veut voyager d’'un état auine
il n"a besoin ni de passeport ni de visa. |l pdigrat venir a
volonté. D’allleurs, il peut voyager en train, awcvoiture
personnelle, en bus, en avion ou par bateau sefomeyens.

Les politiciens proclament souvent la liberté de
I’Amérique lorsqu’ils sollicitent les voix de I'ét¢orat. Par
contre, ils consacrent rarement leur temps etdéart a
I'analyse de la source et de la nature de cetherte”.

N’ayant rien a me reprocher, aucune rancune areep/i
aucune arriere-pensée a éliminer, j'ai le privild¢gler de
I'avant dans une analyse franche de cette “CHOSE”
mystérieuse, abstraite, trés mal comprise, qui d@chaque
citoyen d’Amérique plus d’avantages, plus d’oppoitiés
d’accumuler des richesses, plus de liberté de toatiere qu’on
ne peut avoir dans aucun autre pays du monde.

J'ai le droit d'analyser la source et la naturecde
POUVOIR INVISIBLE, parce que, je connais et, ja@nnu
pour plus qu’un quart de siecle, plusieurs homme®nt
organisé ce pouvoir et, plusieurs hommes qui s@amtenant
responsables de son entretien.

Le nom de ce mystérieux bienfaiteur de 'hnumansiéLé
CAPITAL !

Le CAPITAL ne consiste pas seulement en I'argeiaism
aussi en des groupes d’hommes fortement orgarisés e
intelligents qui élaborent des plans pour rencaggent
profitable au public et & eux-mémes.

136



Ces groupes se composent de scientifiques, d’éslusat
de chimistes, d’inventeurs, d’analystes d’affais,
publicistes, d’experts en matiére de transportateptables,
d’avocats, de médecins, d’hommes et de femmesteaute
spécialisés dans tous les domaines de l'indudtde®affaires.

lls frayent de nouveaux chemins, expérimentent et
excellent dans de nouveaux domaines. llIs finaresnt
universités, les hopitaux, les écoles publiquesstraisent de
bonnes routes, éditent des journaux, soutiennent
financierement le gouvernement et s’occupent
méticuleusement les détails essentiels au progres d
I’lhumanité.

En résumé, les capitalistes sont les cerveaux de la
civilisation, parce qu’ils fournissent la matienemiere de
toute instruction dont se compose le progres humain

Sans cerveaux pour le gérer, l'argent est toujours
dangereux. Mais, correctement utilisé, il est héddt le plus
important et essentiel de la civilisation.

Le simple petit déjeuner décrit ci-dessus n’ayaiétre
livré a une famille new-yorkaise, a aucun autre, i le
capital organisé n’avait pas fourni les machines bateaux,
les chemins de fer et les énormes armées d’homuadiiés
pour les faire fonctionner.

Pour estimer I'importance et les bienfaits du
CAPITALISME, imaginez-vous assumant seul la
responsabilité de réunir tous les ingreédients rsztes a ce
simple petit déjeuner d’une famille américaine.

Pour avoir le thé, vous devriez aller en Chine minele,
des pays trés €éloignés de 'Amérique. Méme si &gz un
excellent nageur (seul moyen de transport natuxeius
n'avez ni bateau ni avion), vous seriez trés \atgtié avant de
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faire le tour. Méme en imaginant que vous en scapable,
auriez-vous l'argent pour le payer ?

Pour le sucre, vous devriez aussi faire un autredo
coté de Cuba ou un long tour aux champs de bed#eéraucre
de I'Utah. Pour transformer ces betteraves en setor'il
figure sur votre table, I'effort organisé et I'argesont
nécessaires.

Pour ce qui est des oeufs, vous pourriez les assiez
facilement a la campagne aux environs de New Yfoeks,
vous devriez quand méme faire une trés longue pradeedu
coté de la Floride avant que vous ne puissiezrsie2 verres
de jus de pamplemousse.

Pour ramener les 4 tranches de pain de blé, vougede
faire une autre longue promenade au Kansas oul'dardes
autres états cultivant le blé. Et encore, lesrtastide blé
devraient étre omises de mon exemple, parce queqent les
avoir que par le travail d’'un organisme qualifi@anmes et
de machines appropriées QUI SONT IMPOSSIBLES A
OBTENIR SANS L'AIDE DU CAPITAL.

Tant que vous y étes, vous devriez repartir pouauire
petit plongeon vers ’Amérique du Sud, ou vous dreaz
guelgues bananes. Sur votre chemin de retour,feoi@z un
petit tour a la ferme la plus proche ayant unetatet prendre
du beurre et de la créme.

Ce n’est que maintenant que votre famille de NeuwkYo
peut s’asseoir et apprécier le petit déjeuneryetupus
pourriez recevoir quelques dollars pour votre tildvd’'est-ce
pas absurde ?

Si nous n'avions pas de systeme capitaliste, $aule
procédure décrite ci-dessus serait la maniere lpesse livrer
ces produits alimentaires simples, au cceur de Nenk Tity.

Les fonds nécessaires a la construction et a éseir des
chemins de fers et des bateaux a vapeur utilisgslda
livraison de ce simple petit déjeuner sont si érasrau’on ne
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peut imaginer. lIs fonctionnent avec des centageesiillions
de dollars, sans parler de la rétribution du nonnbpersonnels
gualifieés pour faire fonctionner les bateaux etttams.

Le transport n’est qu’une partie des conditionsade
civilisation moderne en Amérique capitaliste. Avdatpouvoir
transporter, il a fallu cultiver, fabriquer et lamde produit sur
le marché. Ce qui exige des millions de dollars en
équipements, machines, stands, ventes et salasanitions
d’hommes et de femmes.

Les bateaux a vapeur et les chemins de fer nepasnt
sortis de la terre “comme par magie” et ne fonctent pas
non plus automatiquement. lls sont nés suite amaachde de la
civilisation et, grace au travail, a I'ingéniosd@aux capacités
d’organisation d’hommes qui ont de I'lMAGINATIONgda
FOI, de TENTHOUSIASME, de la DECISION et de la
PERSEVERANCE !

Ces hommes s’appellent des capitalistes. lls sotivés
par le désir d’établir, de construire, de réaletede rendre des
services utiles, de gagner de 'argent, de faisshadméfices et
d’accumuler des richesses. Et parce qu'ils RENDENES
SERVICES SANS LESQUELS IL N'Y AURAIT AUCUNE
CIVILISATION, ils se mettent eux-mémes sur le cherdes
grandes richesses.

Juste pour conserver la simplicité et la comprébédiné
de cette notion, j'ajouterai que ces capitalisted ses
individus orateurs qui nous parlent. Ce sont cesi@s
hommes que les radicaux, les racketteurs, lesqets
malhonnétes et les dirigeants syndicaux acharnésremt du
doigt comme étant “les prédateurs d’intéréts” owatVGtreet”.

Je n'essaye pas de vous présenter un dossier eur faw
contre un groupe d’hommes ou un systeme économigue.
n'essaye pas de condamner la négociation collegtiaad je
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me référe a “I'acharnement des dirigeants synditatje ne
veux pas non plus dresser un bilan idéaliste, ¢eug qu’on
nomme capitalistes.

Le but de ce livre, un but auquel j'ai loyalemeohsacré
plus d’un quart de siécle, est de présenter adeus qui
désirent le savoir, la philosophie la plus sGrepprmet aux
individus d’accumuler les richesses gu’ils désirent

J'ai analyse ici les avantages économiques duragste
capitaliste pour vous indiquer que :

1. Tous ceux qui cherchent a faire fortune doivent
reconnaitre le systeme qui ouvre les voies d’aaagdortunes,
grandes ou petites soient-elles, et s’y adapter.

2. En présentant le probléeme de cette fagcon, @psse a
I'image que montrent delibérément les politicienkes
démagogues dans les théses qu’ils pronent, earirdt capital
organisé comme s'il était un poison.

Notre pays est un pays capitaliste, il a été bateau
capital. Nous devons savoir que ni les richesséssni
opportunités ne seraient a notre disposition SA®ITAL
ORGANISE n’avait pas pourvu ces bénéfices.

Pendant plus de 20 ans, c’est presque une sopasde-
temps populaire et de plus en plus grandissantipsur
radicaux, les politiciens égoistes, les rackettdassdirigeants
syndicaux malhonnétes et parfois méme pour leschef
religieux de tirer a boulets rouges sur “Wall Strées agences
de change et les grands business”.

La pratique est devenue si générale que nous étions
témoins, pendant la crise, de l'incroyable alliades hauts
fonctionnaires du gouvernement avec des petiti@ehs et
des dirigeants syndicaux, dans le but avéré deidete
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systeme qui a fait de ’Amérique industrielle leypde plus
riche sur terre.

La chose était si générale et si bien organiséeliqa
prolongé la plus grande crise que '’Amérique njaihais
connue. Des millions d’hommes ont dG quitter lqostes de
travail car ces postes étaient une partie inséfmdabsysteme
capitaliste industriel qui constitue I'épine doesdk la nation.

Pendant cette inhabituelle alliance des fonctiaesailu
gouvernement et de ces individus égoistes — giiosaient
de profiter en déclarant “la chasse ouverte” atesys
industriel américain —, les dirigeants syndicaubest
politiciens offraient aux électeurs, en échangkdes voix,
une législation congue pour permettre aux hommes DE
VOLER DES RICHESSES DE L'INDUSTRIE PAR LA
FORCE ORGANISEE DES GROUPES, AU LIEU
D’UTILISER LA MEILLEURE METHODE QUI EST DE
GAGNER LE JUSTE SALAIRE POUR LE JUSTE
TRAVAIL.

Aux Etats-Unis, des millions d’hommes et de femmes
sont encore engageés dans ce passe-temps populiegs g
“d’essayer D’OBTENIR sans DONNER”. Certains d’enduex
sont alignés avec les syndicats qui exigent moiriEDRES
DE TRAVAIL ET PLUS DE SALAIRE ! D’autres ne prennen
méme plus du tout la peine de travailler. ILS EXNGEDE
L’AIDE DU GOUVERNEMENT ET EN OBTIENNENT.

L’évaluation de leur droit a la liberté a été démnéa a
New York City, ou une plainte violente a été degose
receveur de la poste par un groupe de “bénéfisiait@de”,
parce que les facteurs les ont réveillés a 7h:3Matin pour
leur donner leur cheque d’aide du gouvernement.

lls ONT EXIGE que la livraison se fasse a 10h:00.
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Si vous croyez que les richesses peuvent étre adéam
par le seul geste des personnes qui s’organisegroeipes et
gui exigent PLUS DE SALAIRE pour MOINS DE SERVICE,
si vous étes de ceux qui EXIGENT l'aide du gouveraeet
sans étre perturbé tot le matin quand I'argent westidivre, si
vous étes de ceux qui croient qu’il faut donnevaa aux
politiciens en échange des lois qui permettentlliege du
trésor public, vous pouvez vous accrocher fermeraemtre
conviction, sachant que personne ne vous dérapgeca que
C’EST UN PAYS LIBRE OU CHACUN PEUT PENSER
COMME IL VEUT, ou presque tout le monde peut vigrec
le moindre effort et ou beaucoup peuvent vivre senail.

Cependant, vous devez connaitre la vérité concernan
cette LIBERTE dont beaucoup se vantent de possidpre
peu de gens comprennent.

Elle est si grande lorsque nous l'avons et lesipges
gu’elle nous fournit sont nombreux, mais ELLE NELAE
PAS APPORTER DE RICHESSES SANS EFFORTS.

Il N’y a qu’'une méthode sOre pour accumuler et teaiin
legalement des richesses : c’est en rendant déseutiles.
Aucun systeme ne permet d’acquérir Iégalementideesses
sans rien donner en échange.

Le principe connu s'appelle la loi de L'ECONOMIE !
C’est plus gu’un principe ou une théorie. C'est lm&ue
personne ne peut outrepasser.

Notez bien le nom de ce principe et rappelez-vous e
parce qu’il est bien plus puissant que tous ledigpiehs ou les
machines faiseuses de politicien(ne)s. |l est asukeet au-
dela du contréle de tous les syndicats. Les rasmkettou les
chefs qui s’autodésignent ne peuvent ni le domimer,
I'influencer, ni le soudoyer.
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D’ailleurs, il (ce principe) A UN REGARD VIF ET UN
SYSTEME DE COMPTABILITE PARFAIT, qui lui permet de
maintenir un compte précis des transactions deughéatye
humain qui passe son temps a essayer d’obtenidsamer.

TOt ou tard, ses experts viendront et regarderans tes
archives et ils exigeront des comptes.

“Wall Street, grandes affaires (méga-monopoles$grats
prédateurs de capitaux”, quel que soit le nom aques wptez
pour le systéme qui nous a donné la LIBERTE AMERIKA
et qui représente un groupe de personnes qui comgmg
respectent et s’adaptent a cette LOlI PUISSANTE DE
L’'ECONOMIE, leur continuité financiére dépend darle
respect de cette loi.

La plupart des gens vivant aux Etats-Unis (USA)eaitm
ce pays et son systéeme capitaliste. J’avoue que gnnais
pas de meilleur pays ou I'on peut trouver de phasides
opportunités de faire fortune. Pourtant, on vat, leurs actes
gue, certains ne I'aiment pas. S'’ils n’aiment papays, son
systéme capitaliste et ses opportunités illimitdeS,ONT LE
DROIT D’ALLER VOIR AILLEURS ! C’est naturellement
leur privilége.

Il existe d’autres pays comme I'Allemagne, la Resi
I'ltalie, ou I'on peut essayer d’apprécier en someget
conscience, la liberté et 'accumulation de riclkesgui n'y
sont pas extraordinaires.

Les USA vous donnent toute la liberté et toute
I'opportunité d’accumuler des richesses.

Quand on veut chasser un gibier, on choisit deaiter de
chasse ou les gibiers sont nombreux. Quand onloidac
fortune, la méme regle s’appliquera naturellement.
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Si vous cherchez a faire fortune, ne négligez @as |
possibilités d’un pays dont les citoyens sontaies que les
femmes, seules, dépensent plus de 200 million®likrsl
annuellement pour les rouges a levres, le fardsealitres
produits de beauté.

Vous qui cherchez des richesses, pensez-y 2 f@st a
d’essayer de détruire le systeme capitaliste days glont les
citoyens dépensent plus de 50 millions de dollaraiallement
pour des CARTES de VEUX, avec lesquelles ils petuven
exprimer leur satisfaction de leur LIBERTE !

Si vous cherchez de I'argent, considérez soigneeisem
un pays dont les gens dépensent des centainedlidase
dollars annuellement pour des cigarettes. La majpartie des
revenus va a 4 Compagnies principales, versée dans
I'approvisionnement de ce fournisseur national meltesse”
et de “nerfs calmes”.

Accordez la pleine considération a un pays dont les
citoyen(ne)s dépensent annuellement plus de 1lonslde
dollars pour regarder des films, et ajoutez a gakdques
millions additionnels pour les narcotiques, lessbons
alcoolisées et les autres boissons non alcoolisées.

Ne soyez pas trop pressé de quitter ce pays dpeulgle
dépense chaque année, volontairement et méme
passionnément, des millions de dollars pour lebfalhtle base-
ball et les sports de combat.

Accrochez-vous, par tous les moyens possibles,@ys
dont les habitants dépensent plusieurs milliondaliars par
an pour du chewing-gum et un autre million pour @&®irs
jetables.

Rappelez-vous que, ce n’est qu’un apercu des source
disponibles pour I'accumulation des richesses. Noeis
avons cité que quelques-unes et encore ce soes cgll sont
luxueuses et ne sont pas forcément essentiellesbhiéz pas
non plus que, les entreprises de production desl@ede
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services, de transport et de marketing de ces gegltypes de
marchandises, donnent de I'emploi régulier a PLURE
MILLIONS D’HOMMES ET DE FEMMES qui recoivent
PLUSIEURS MILLIONS DE DOLLARS PAR MOIS pour
leurs services et les dépensent librement pounélesssités
mais aussi pour des objets de luxure.

Souvenez-vous, particulierement, qu’en retour dédet
échange de marchandises et de services persoomgsut
trouver une abondance D’OPPORTUNITES d’accumuler de
richesses. Ici, notre principe de LIBERTE AMERICAN
vient grace a I'effort de chacun.

Rien ne pourra vous empécher de vous engager dans u
guelconque voie pour mener vos affaires. Si 'aludalent, de
formation ou de I'expérience, on pourra accumués d
richesses et d'immenses valeurs. Ceux qui ne sEnapssi
chanceux peuvent quand méme en accumuler un peu.

N’importe qui peut gagner sa vie en échange d’uih pe
effort de travail. Donc... Vous y étes!

L’Opportunité est une notion “indémodable”. Alleg d
I'avant, choisissez votre voie, élaborez votre phaattez ce
plan en action et suivez-le avec persévérance. Edque
“capitaliste” fera le reste. Vous pouvez vraimentféire
confiance — L’Amérique “capitaliste” qui, garangittchacun le

“droit” a I'Opportunité de fournir des serviceslas et
d’amasser des richesses, selon la valeur des ssifaarnis.

Le “systéme” ne refuse a personne ce droit, mais il
peut rien promettre sans contrepartie, parce gegskeme lui-
méme est définitivement commandé par la loi deohé@enie
qui ne reconnait et ne tolere longtemps I'adageld&nir sans
donner”.
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La loi de 'économe a été validée par la Nature ! |
n’existe aucune instance supeérieure aupres dellages
contrevenants pourraient faire appel. La loi diseea des
pénalités pour sa violation, et des recompensa®pp@es
pour son respect, sans intervention ou possihilitéervention
humaine.

On ne peut pas abolir cette loi. Elle est aussi fjne les
étoiles dans les cieux, et forme une partie du ngeme
gui commande les étoiles.

Peut-on refuser de ne pas s’adapter a la loi de
I’économie ?

Certainement ! C’est un pays libre, ou tous lesines
sont nés avec des droits égaux, y compris le pgeild’ignorer
la loi de I'économie.

Que se produit-il alors ?

Rien ne se produit jusqu’a ce qu’un grand nombre
d’hommes joignent leurs forces, dans le but avégaarer la
loi et de prendre ce qu’ils veulent par la violeréeent alors la
dictature avec ses pelotons d’exécution bien hellées
mitrailleuses !

La liberté

La dictature n’est pas encore au pouvoir en Ameériqu
Mais nous avons appris tout ce dont nous avonsrbdso
savoir sur la fagon dont le systéme fonctionne éEsps que
nous sommes assez chanceux pour ne pas connatréalité
si horrible.

Il est certain que nous préférerons conserver fibteee
de parole, notre liberté d’agir et notre libert&a@nir des
services utiles en échange de richesses.

Ces fonctionnaires de gouvernement qui accordart, a
hommes et aux femmes, le privilege de piller ledrgublic
en échange de leurs voix, sont parfois élus.
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Mais aussi vrai qu’aprées la nuit vient le jour,ndea le
remboursement final, ou chaque penny utilisé adevta étre
remboursé avec de plus en plus d’intéréts. Siresipaux
intéressés ne sont pas obligés de rembourserdiesia
incombe alors a leurs enfants et leurs petits-éafausqu’aux
troisieme et quatrieme générations”. Il N’y a auwyen
d’échapper a la dette.

Les hommes peuvent, et parfois parviennent a se
regrouper pour demander une augmentation de saktinme
diminution des heures de travail. Toutefois, il yraseuil au-
dela duquel ils ne peuvent plus aller. C’est lalsaudela
duquel la loi de I'économie intervient, et le shéaittrapera
I'employeur et les employés.

Pendant 6 ans, de 1929 a 1935, les citoyens anméica
riches et pauvres, ont a peine eu le temps ddavbionne
vieille loi de I'économie remettre au shérif toutes
entreprises, les industries et les banques. Cainfits beau a
voir!

Cela n’a pas augmenté notre respect pour cettérgyst
collective par laquelle les hommes narguaientikEoraet
tentaient d’obtenir sans donner.

Nous qui sommes passés par ces 6 années de
découragement, quand la crainte a pris les deeaigjise
I'espoir a reculé, nous ne pouvons pas oublierdawté avec
laquelle la loi de 'économie a frappé a la poreta@lt le
monde: riche ou pauvre, faible ou fort, vieux aunie, et a
réclamé ce que nous lui devions. Nous ne souhgtass
revivre ce genre d’expériences.

Ces observations sont le résultat de 25 ans d’'saaly
prudente des méthodes que les hommes, qui oridelissi
mais aussi ceux qui ont le plus échoué, ont utilisé
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CHAPITRE 8
Septieme étape vers la richesse :
LA DECISION

Apres avoir étudié plus de 25 000 cas d'échec,mn a
démontrer que le MANQUE DE DECISION venait presque
toujours en téte de la liste des 30 causes majeerbschec.
L'INDECISION est un ennemi que, presque tous, Ewass a
vaincre.

Lorsque vous aurez terminé la lecture de ce Ietrgue
vous serez prét a en APPLIQUER les principes, ausz une
occasion de tester votre aptitude a prendre desioiés
rapides et définitives.

En se penchant sur le cas de plusieurs centaines de
personnes qui ont fait fortune, on s'apercoit guies avaient
I'nabitude de PRENDRE LEURS DECISIONS TRES
RAPIDEMENT et d'en CHANGER DIFFICILEMENT. Tous
ceux qui n‘arrivent pas a faire fortune, sans exmepont
besoin de beaucop de temps pour prendre leurdalecest de
tres peu pour les modifier, ce que d'ailleurs dsassent de
faire.

L'une des caractéristiques les plus remarqualttsndy
Ford était son habitude de se décider rapidemeatd ehanger
d'avis difficilement. Cette qualité était si ancegelui qu'elle le
faisait passer pour obstiné. C'est elle qui le pawdscontinuer
la fabrication de son fameux modele T (la voit@@lus laide
du monde) alors que tous ses conseillers et phssaeteurs
le pressaient de le remplacer.

Peut-étre M. Ford tarda-t-il trop a les écouterandiun
autre cote, la fermeté de sa décision lui rappor&@afortune
avant que le changement de modele ne devint iadliectll est
probable que dans I'habitude de M. Ford de toujserstenir a
ses décisions, il y avait une part d'obstinatioaismi est mille
fois préférable d'étre obstiné que de ne pouvaitéseder
rapidement ou de revenir sur une décision qui \d&tte prise.
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La plupart des gens qui échouent dans leur teetdgv
gagner beaucoup d'argent sont généralement tiasnghbles.
lls pensent selon la voix des journaux et les corages des
voisins. Les opinions sont les denrées les moiesesh Chacun
de nous en a une foule.

Si vous vous laissez influencer lorsque vous avez a
prendre une DECISION, vous n'arriverez a rien @éa.bvous
ne concrétiserez pas votre DESIR D'ARGENT.

Si vous étes influencé par les opinions des autoes
n‘aurez pas de DESIR propre.

Lorsque vous mettrez en pratique les principesetg
dans ce livre, vous prendrez vous-méme vos désigbmous
vous Yy tiendrez. Vous n'en parlerez a personne SaUk-
membres de votre groupe d*“esprit maitre” et sdyen sar,
lorsque vous choisirez ces derniers, que tous gproat
ENTHOUSIASME ET SYMPATHIE A L'EGARD DE
VOTRE DESSEIN.

Les amis intimes et les parents, bien que ce nheasila
leur intention, freinent souvent nos élans en dohlears
opinions ou par esprit de malice, en se moquanhdiss. Des
milliers d'hommes et de femmes trainent toute Veides
complexes d'infériorité parce qu'une personne bien
intentionnée, mais sotte, a détruit leur confiagice@ux par ses
opinions et ses moqueries.

Vous avez un cerveau et un esprit qui vous Sorrpso
Utilisez-les et sachez prendre seul vos décisiBingous avez
besoin d'un conseil, ce qui peut arriver, adresses-a qui de
droit discrétement, et sans révéler vos intentpgsises.

Ceux qui ont peu d'instruction essaient souveriaide
croire aux autres qu'ils en ont beaucoup. lls patlep et
n'écoutent pas assez.

149



Si vous voulez prendre I'habitude de vous décider
rapidement, ouvrez les yeux et les oreilles et é&zrfa bouche.
Ceux qui parlent beaucoup agissent peu. Si vouszoplus
gue vous n'écoutez, vous ne vous privez pas sentatae
nombreuses occasions d'apprendre quelque chose, ahais
en plus vous dévoilez vos PLANS et vos BUTS a ades gjui,
parce qu'ils vous envient, prendront un malin plaisous
faire échouer.

Chaque fois que vous parlez en présence d'unernmerso
tres cultivée, vous lui permettez de mesurer le@egact de
votre propre culture, et le plus souvent ce sefaiiE
désavantage ! C'est dans la modestie et le sitpreeéside la
vraie sagesse. Souvenez-vous-en.

Ne perdez pas de vue que toute personne avec @gli Vo
vous associez cherche comme vous un moyen dddaivee.
Si vous parlez trop librement de vos plans, vousapeut-étre
la mauvaise surprise de voir quelqu'un d'autrerefiter.

La valeur d'une décision dépend du courage quilgaur
la prendre. Les grandes décisions qui font progrdas
civilisation sont prises par des hommes qui ristjleemort.

La décision de publier la Proclamation d'Emancipgti
gui donna la liberté au peuple noir d'’Amérique pitse par
Lincoln alors qu'il n'ignorait pas que des millieles supporters
politiques et d'amis se retourneraient contre lui.

Non seulement Socrate eut le courage de s'emp@&sonn
plutbt que de renier ses idées, mais son gestanarépliberté
de pensée et d'expression pour un peuple quitmpéisiencore
né.

Quand le général Robert E. Lee embrassa la cagse de
Sudistes, il savait que cette décision pourraicdiiter la vie et
allait obligatoirement en codter bien d'autres.
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La plus grande décision de toute I'histoire dessHtis a
été prise a Philadelphie, le 4 juillet 1776, loms&é hommes
signerent un document, sachant qu'il pourrait guissi
apporter la liberté a tous les Américains qu'erefpendre 56
haut et court.

Vous avez certainement entendu parler de ce dodyumen
mais peut-étre n'en avez-vous pas tiré la grargs lde
reussite qu'il comporte.

Nous nous rappelons la date de I'événement masmeu
voyons pas la somme de courage qui le prépara. Nois
souvenons du récit tel qu'il nous fut rapporté,seous
souvenons des dates et des hommes qui en furdréries.
Nous nous souvenons de Valley Forge et de Yorktown,
George Washington et de Lord Cornwallis. Mais noels
savons rien du pouvoir qui nous assura la libég@ avant que
I'armée de Washington n'atteignit Yorktown.

Il est regrettable que les historiens n‘aient pasfat de
I'irrésistible pouvoir qui permit I'apparition dalesmonde d'un
pays qui allait établir de nouvelles lois d'indégeemce et faire
ecole.

Je répéte que c'est regrettable parce que, pauoster
les difficultés de la vie, ce pouvoir est celui qaet individu
doit utiliser.

Revoyons brievement les faits.

Tout commenca a Boston, le 5 mars 1770. Des soldats
britanniques patrouillaient dans les rues au milies passants
qui, n‘appréciant pas du tout ces hommes armés, leu
exprimerent leur mécontentement en leur lancanpibgees et
des injures. Les soldats recurent I'ordre de chaligeeut des
blessés. L'incident provoqua un tel ressentimeat qu
I'’Assemblée provinciale, composée de colons infhiese
réunit pour prendre une décision. 2 membres dedwmblée,
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John Hancock et Samuel Adams, déclarerent qudlitgdter
les soldats britanniques hors de Boston.

C'était une décision dangereuse qui nécessitadt foi
courage. Avant la fin de la séance, Samuel Adaaisditarge
de rencontrer le gouverneur Hutchinson et de Imateder le
retrait de ses troupes. La demande agréee, lggesauitterent
Boston sans clore l'incident. Il avait créé uneagibn qui
devait modifier le cours de I'Histoire.

Richard Henry Lee correspondait frequemment avec
Adams, ils échangeaient leurs espoirs et leurateimau sujet
du bien-étre de leurs provinces respectives. Cette
correspondance donna a Adams l'idée d'un cousmbkable
entre les 13 colonies, créant ainsi un lien erltes et les
aidant a résoudre leurs problémes. 2 ans aprési@i de
sang de Boston, Adams proposa a I'Assemblée derfamd
Comité de correspondance avec nomination de rapssgs
pour chacune des colonies.

~ Telfutle début de la puissante organisation djaiefs
Etats-Unis un pays libre. Le groupe d"“esprit nediétait
compose d'Adams, de Lee et de Hancock.

Le Comité de correspondance fut constitué. Jusaue-|
lutte des coloniaux n'avait pas été organiséeeCpétite
guerre” se traduisait par des émeutes du genreldede
Boston et n‘apportait rien de constructif.

Les griefs individuels n'avaient pas été explas@ss la
direction d'un groupe d“esprit maitre”. Jusqufitiative
d'Adams, Hancock et Lee, aucun groupe ne s'étané@our
régler, une fois pour toutes, les différends aesc |
Britanniques.
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Cependant, ces derniers ne restaient pas indetits.
aussi avaient leur plan et leur “esprit maitre’e@l/avantage
gue donnent l'argent et une armée reguliere.

Pour remplacer Hutchinson, la Couronne nomma Gage a
poste de gouverneur du Massachusetts. Son preests fyt
d'envoyer un messager chez Samuel Adams pour lmspade
rentrer dans l'ordre. Pour mieux comprendre laesutyons la
conversation telle qu'elle s'engagea entre le eblbanton (le
messager de Gage) et Adams.

Le colonel Fenton : “Je viens de la part du gousern
Gage vous assurer, M. Adams, qu'il a plein poupour vous
faire tenir tout ce que vous voudrez (tentativeaeuption) si,
au préalable, vous levez votre opposition aux nessgu'il a
prises. Il vous donne, Monsieur, un conseil d'amliyi de ne
pas attirer sur vous le courroux de Sa Majestérevainduite
tombe sous le coup d'une loi édictée par Henry MHs$t
envoyée en Angleterre, pour y étre jugée, touteqrere que le
gouverneur d'une province décréte coupable destrahBi
vous changez de politique, non seulement vousterarez de
grands avantages, mais vous serez en paix avecrootr

Samuel Adams avait le choix : lever son opposiébn
accepter les pots-de-vin ou la reconduire et cdeairisque
d'étre pendu. Il demanda au colonel Fenton derampttre sur
I'nonneur de répéter au gouverneur les termessegacta
réponse :

“Dites au gouverneur Gage que, depuis longtempsyige
en paix avec le Roi des rois. Aucune considérgiensonnelle
ne pourra me faire abandonner la juste cause depmgmn Et
veuillez ne pas oublier mon conseil d'ami, ne Eoples
atteinte aux sentiments d'un peuple exaspére.”

Irrité par le propos d'Adams, Gage fit placarderi$
suivant :
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“Au nom de Sa Majesté, j'offre et je promets Ses tr
gracieux pardon a ceux qui, séance tenante, dépudes
armes et accompliront leurs devoirs de paisiblggtsu
Toutefois, Samuel Adams et John Hancock ne bépébict
pas de ce pardon, leur infame conduite ne mémpanon juste
chatiment.”

De nos jours, on dirait d’Adams et de Hancock gju'il
étaient “dans le bain” jusqu'au cou. Sous la medace
gouverneur, ils prirent une nouvelle décision, Eugsi
dangereuse que la premiere. Rapidement et en siéret
réunirent leurs plus fideles partisans. Lorsqué ®monde fut
la, Adams verrouilla la porte, mit la clé dans esahe et
décréta que personne ne quitterait la piece awanhg soit
prise, a l'unanimité, la décision de réunir en Géagous les
colons.

Un brouhaha suivit. Tout le monde était tres exdies
uns envisageaient les conséquences d'un tel rsdiealles
autres exprimaient leurs doutes quant a la sagihsse
décision si précise qui défiait la Couronne. Seéut®mmes,
Adams et Hancock, restaient insensibles a la pgeaufee
possibilité d'un échec. Leur influence était tellee peu a peu
les autres accepterent leur solution.

Par l'intermédiaire du Comité de correspondancs, to
était mis en oeuvre pour réunir le Premier Con@astinental
a Philadelphie, le 5 septembre 1774.

N'oubliez pas cette date. Elle est plus importgaecelle
du 4 juillet 1776. Si la décision de tenir un Cagcontinental
n'avait pas été prise, la Déclaration d'Indépenelafaurait
jamais pu étre signée.

Avant la premiére réunion du Congres, dans la pasvi
de Virginie, un autre chef de file publiait un kvexplosif
intitulé Vue sommaire des Droits de 'Ameériquedomitique.
C'était Thomas Jefferson (qui deviendrader@sident des
Etats-Unis) dont les relations avec Lord Dunmaee, |
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représentant de la Couronne en poste dans ceiba régpient
aussi tendues que celles d'’Adams et de Hancockewec
gouverneur.

Peu apreés la publication de son livre, Jeffersqriagu'il
était poursuivi pour haute trahison envers le gmsment de
Sa Majesté.

Ce sont des hommes qui, sans pouvoir, sans ay&amé
armée, sans argent, des l'ouverture du Premierr€sng
continental, et ensuite pendant 2 ans, a intevadiguliers,
statuérent sur le sort des colonies. Ceci jusqujatn 1776,
date a laquelle Richard Henry Lee s'adressa eteness a la
jeune Assemblée et a son président :

“Messieurs, je soumets a votre approbation la motio
suivante : Les Colonies Unies sont et doivent o étre des
Etats indépendants, libérés de toute obéissanearsiav
Couronne britannique et de tout lien politique alett de
Grande-Bretagne.”

L'étonnante proposition de Lee fut débattue fiesesoent
et si longtemps que son auteur perdit patiencedtés
plusieurs jours de délibérations, il reprit la paret s'écria
d'une voix ferme et claire : “M. le président, n@®ns discuté
des journées entiéres sur cette proposition. Btleatre seule
iIssue. Alors pourquoi attendre davantage ? Qukeretux
jour donne naissance a une Républigue américamealbut
ne sera pas de dévaster ou de conquérir, maisaddirée
regne de la paix et de la loi.”

Avant le vote final de la proposition, Lee fut rappen
Virginie aupres d'un membre de sa famille gravemsaiade.
Mais avant de partir, il remit sa cause entre lagisnde son
ami Thomas Jefferson, qui promit de lutter jusge'@u’'une
décision favorable intervint. Peu apres, le prégida
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Congrés, Hancock, nommait Jefferson président duitéo
chargé de rédiger la Déclaration d'Indépendance.

Le Comité travailla longtemps a I'élaboration d'un
document d'autant plus difficile a rédiger que almaljomme
qui le signerait, aprés son acceptation par le Gmgignerait
en méme temps son arrét de mort au cas ou, daasalitdle
inévitable qui opposerait les colonies a la GraBdetagne,
celle-ci remporterait la victoire.

Le 28 juin, le manuscrit était lu devant le Congres
Pendant plusieurs jours, on en discuta les teramesn modifia
guelgues passages et enfin, le document fut pe&t. juillet
1776, Thomas Jefferson, debout devant 'Assemlidad, a
haute voix la Déclaration née de la décision I& jrloportante
qui fut jamais prise.

La Déclaration fut signée par les 56 hommes qui
risquaient ainsi leur vie. Sachez bien que cedliit €sprit de
décision qui assura le succes des armées de Wamhitigttait
dans le cceur de chaque combattant. Et le pouvdiesfwit fait
reculer la défaite et la rend impossible.

Notez également que le pouvoir qui permit a cedteon
de gagner sa liberté est celui que peut utiliser tomme
déterminé. Ce pouvoir illustre I'application demgpipes
exposes par ce livre. Découvrez, par le récit Hicpie de la
Déclaration d'Indépendance, que le désir, la dagis foi, la
perséverance, |'élaboration de plans et I'effiéadhit groupe
d"“esprit maitre” ont été les 6 causes qui ontridétee la
victoire.

Tout au long de cet ouvrage, il vous sera répétéqu
pensée doublée d'un DESIR ARDENT tend a se tramsfoen
son équivalent physique. On peut trouver danshesgde la
Déclaration d'Indépendance et dans celle de leed18tates
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Steel Corporation une description parfaite de fecoétisation
de la pensée.

Recherchez le secret de cette méthode, mais mlatten
pas un miracle. Vous ne trouverez que les loisétiess de la
nature, que n'importe quel homme peut utiliselasabsez de
foi et de courage. Elles doivent étre utiliseesrpitaérer un
pays comme pour faire fortune. Ceux qui prennamsle
décisions rapidement et définitivement savent césaqueulent
et généralement l'obtiennent. Un chef décide tasjuiie et
strement. C'est pour cela qu'il en est un. Le manttabitude
de chérir celui dont les mots et les actes prougetitsait ou il
va.

L'indécision est généralement une habitude de g=ne
De plus en plus tenace avec le temps, elle infleéatudiant
dans le choix de son métier, si tant est qu'ivara en choisir
un. Tres souvent, le jeune homme qui vient de t&@nses
études accepte, parce qu'il est indécis par hahitagpremier
emploi qu'on lui propose. La plupart des petitaigsés actuels
doivent leur situation au fait gqu'ils ont manquédéeision et
de jugement lorsqu'il s'est agi de choisir.

Etre précis dans ses décisions demande du courage.
faut quelguefois beaucoup. Les 56 hommes qui éadifit la
Déclaration d'Indépendance risquerent leur viepgosant leur
signature au bas de ce document. La fortune esituregtion
professionnelle bien assise ne sont pas a la paetéelui qui
néglige ou qui refuse de les préparer par des PLAMNI® les
solliciter. Est assuré de faire fortune celui QUDIESIRE,
comme Samuel Adams désirait I'indépendance desieslo
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CHAPITRE 9
Huitiéme étape vers la richesse :

LA PERSEVERANCE, L'EFFORT NECESSAIRE POUR
AVOIR LA FOI

La PERSEVERANCE est I'un des facteurs essentiils a
transformation du désir d'argent en son équivatetériel. A
I'origine de la persévérance, il y a le POUVOIR Dk
VOLONTE.

Conjugués, LE POUVOIR DE LA VOLONTE et le
DESIR sont irrésistibles. Les hommes qui gagnemjrdsses
fortunes donnent souvent I'impression d'étre dunoels. La
plupart du temps, on ne les comprend pas. Au poaeoia
volonté, ils allient la PERSEVERANCE et c'est aves 2
gualités qu'ils assurent la réalisation de leuirdés

La plupart des gens sont préts a abandonner letssb
leurs projets au premier signe d'opposition oundécll y en a
tres peu qui malgré les obstacles, perséverent'pse qu'ils
atteignent leur but.

Le mot “PERSEVERANCE” n'a pas valeur d'héroisme.
C'est une qualité qui est au caractére de I'honmtpie le
carbone est a l'acier.

La constitution d'une fortune demande généralement
I'application de 13 principes de base qui doivérg éompris et
appliqués avec persévérance.

Si vous lisez ce livre dans l'intention d'appligeen
enseignement, la meilleure fagon de tester votre
PERSEVERANCE sera de suivre a la lettre les 6
enseignements du second chapitre. A moins, biemaérvous
ne soyez l'un de ces rares individus a avoir déjaul et un
plan précis. Sinon, lisez ces instructions, fagasine routine
guotidienne et n'oubliez jamais de les appliquer.
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Le manque de persévérance est l'une des caugs#ades
importantes de I'échec. La plupart des gens satftie cette
faiblesse. On peut cependant lutter contre ebeytaht plus
facilement que le désir de la vaincre est grand.

Le DESIR est a l'origine de toute entreprise. Metliez
jamais. Un petit désir n'apporte que de maigradtads, de
méme qu'un petit feu donne peu de chaleur. Si r@arEgUez
de persévérance, combattez cette faiblesse enlatitruotre
désir jusqu'a ce gu'il devienne obsessionnel.

Lisez ce livre jusqu'au bout, puis revenez au ¢hapui
traite du désir et appliquez IMMEDIATEMENT les 6
instructions qui y sont données. L'ardeur avecddgwous les
suivrez indiquera clairement la qualité de votreSIFE Si vous
vous sentez plus ou moins indifférent, vous n'gpaszencore
cette “volonté d'argent” indispensable a qui vaireffortune.

De méme que l'eau est attirée par l'océan, larferbst
attirée par ceux qui ont préparé leur esprit &tzvoir.

Si vous ne pouvez PERSEVERER, suivez les instmstio
du chapitre qui traite du groupe d*“esprit maigebrganisez le
votre. Grace aux efforts coopératifs des membiass v
développerez votre persévérance.

Dans les chapitres sur l'autosuggestion et le sidooent,
vous trouverez d'autres instructions dans ce §ngez-les
jusqu'a ce que votre subconscient ait une image aa I'objet
de votre désir. Alors vous ne serez plus généguarainque de
persévérance.

Que vous soyez éveillé ou endormi, votre subconscie
travaille en permanence.

Une application occasionnelle de ces regles neatarin
aucun résultat. Vous devez les observer continueih
jusqu'a ce que cette discipline devienne pour umgsseconde
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nature. D'aucune autre maniére vous ne pourreaiiper
votre “volonté d'argent”.

La pauvreté s'empare facilement d'un esprit quecnfme
pas la “volonté d'argent”, car elle n'a pas beguiuoly
s'installer, d'un esprit préparé a la recevoir.cQudue n'est pas
n'est pas né avec cette “volonté d'argent” daitéer de toutes
pieces.

Avez-vous compris la signification exacte du paapte
précédent ? Dans l'affirmative, vous pouvez contnete rble
de la persévérance dans la création d'une for&ares
perséveérance, vous échouerez avant d'avoir commencé

Vous avez déja eu des cauchemars. En voici unegi p
vous aider a comprendre toute la valeur de la péraace :

Vous étes au lit, a demi inconscient, et vous avez
I'impression que vous étouffez. Vous étes incapaéleouger
le petit doigt et vous sentez que vous devez rejpece
contréle de vos muscles. Par des EFFORTS PERSEVHRBAN
DE VOLONTE, vous arrivez & mouvoir les doigts d'unain.
En persistant, vous étendez votre contrle aux iesisie votre
bras que vous parvenez a lever. Puis, de la mégoe faous
parvenez a maitriser l'autre main et l'autre hras,jambe, puis
I'autre. Enfin, vous contrdlez tout votre systemesaulaire et
émergez du cauchemar. Vous y étes parvenu peu a peu

C'est également peu a peu que votre esprit vagaorra
inertie. Vous retrouverez progressivement le ptentrole de
votre volonté. Soyez persévérant.

Choisissez soigneusement les membres de votreagroup
d"“esprit maitre” et assurez-vous gqu'au moins @regnne
peut vous aider & développer votre PERSEVERANCE.
Certaines personnes y furent contraintes par tesr@tances.
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Ceux qui ont cultivé I'nabitude de la PERSEVERANCE
ont acquis une assurance contre I'échec. Peu ienleonbmbre
de leurs défaites, ils sont certains de rempaaterctoire.
Parfois, il semble qu'un “guide caché” teste lesmmes en leur
faisant subir toutes sortes d'épreuves. Ceux guirslévent et
ne se découragent pas atteignent leur but.

Le “guide cache” ne vous laisse rien entreprendns s
éprouver votre PERSEVERANCE. Ceux qui ne le
comprennent pas, n'‘avancent pas.

Ceux qui I'ont compris, par contre, sont magnifigpeat
récompenses. lls recoivent ce qu'ils ont déesirér’'€s pas
tout, ils recoivent encore quelque chose de bies pl
important : la preuve que tout échec porte enesgefrme de la
reussite.

Il y a des exceptions a la regle. Certaines peesonn
connaissent par expérience la valeur de la PERSRXEFE.
Elles savent que les défaites ne sont que passagtana‘elles
peuvent étre changées en victoires avec la PERSENEE.
Elles sont peu nombreuses les personnes qui venelat
défaite un appel urgent a redoubler d'effort. Giésts qu'une
force irrésistible et silencieuse vient les aidértéer contre le
déecouragement. Cette force n'est autre que la
PERSEVERANCE. Sans elle, et dans quelque domaieeeju
Soit, aucun succes n'est possible.

Ayant écrit ces lignes, je leve les yeux de mongragt
regarde devant moi la grande et mystérieuse Brogdia
fois cimetiére de tant d'espoirs et porte de lanchaDes gens
du monde entier sont venus y chercher fortunepoéte
puissance, amour et tout ce qui fait la réussitthdenme. De
temps en temps, un individu se détache de la neidsenonde
apprend a nouveau que quelqu'un a maté Broadwag. Ma

161



Broadway n'est pas facile a conqueérir. Elle recariadalent,
le génie, mais ne paie en especes que les PERSENERA

Comment conquérir Broadway ? C'est un secret.usno
est révélé dans la lutte que mena Fanny Hurst sar@tume.
Arrivée a New York en 1915, elle n'y réussit pas
immédiatement. Pendant 4 ans, elle passa ses gsuané
travailler et ses nuits a espérer. Lorsque sonirespaéduisit
pratiquement a néant, elle ne se dit pas : “Trés, liBroadway,
tu as gagné”, mais “Je sais, Broadway, que tu eléasré
d'autres, mais moi je suis décidée a ne pas neefd@ire et tu
ne m'auras pas !”

Un éditeur lui renvoya maintes fois ses manusasigant
d'en accepter un et de le publier. La plupart desans
auraient abandonné la partie a la suite du premeies. Mais
parce qu'elle était décidée a gagner, elle tintdans.

Le “guide caché” mit Fanny Hurst a I'épreuve, elle
surmonta les obstacles, et ce furent les éditatifaq
solliciterent. Elle gagna tant d'argent et si gteelle arrivait a
peine a le compter. Puis les producteurs de cinéma
s'intéresserent a son oeuvre et les gains se farkipt. Le cas
de Fanny Hurst n'est pas exceptionnel. Soyez neytse tous
ceux qui ont amasseé une grosse fortune ont direznigr lieu,
acquérir la persévérance.

La PERSEVERANCE est un état d'esprit, elle peutdon
se cultiver. Pour y arriver, voici ce qu'il faut :

1. LA DEFINITION DU BUT. Pour développer la
perséveérance, il est primordial de savoir ce qureveut. Un
but bien ancré aide a surmonter de nombreusesulifis.

2. LE DESIR. Quand on poursuit 'objet d'un ardent
desir, il est facile d'acquérir et de maintenipémséverance.
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3. LA FOI EN SOI. Croire en sa propre aptitude a
mener a bien un plan encourage a le suivre aveép&ance
(la foi en soi peut étre développée par l'autosstgge : voir le
chapitre qui en traite).

4, LA PRECISION DES PLANS. Des plans
structurés, méme s'ils se révelent mauvais et ansit
irréalisables, sont un encouragement a persévérer.

5. DES CONNAISSANCES ADEQUATES. Savoir,
par expérience que nos plans sont bons est un gesuent a
persévérer. L'impression, contrairement a la casaaice,
détruit la persévérance.

6. LA COOPERATION. La sympathie, la
compréhension des autres et la coopération haromseent
tendance a développer la persévérance.

7. LE POUVOIR DE LA VOLONTE. La
concentration sur I'élaboration des plans indispeles a la
réalisation du but poursuivi conduit a la persénéea

8. L'HABITUDE. La persévérance est le résultat
direct de I'habitude. L'esprit absorbe les expéresrde la
journée ; il s'en nourrit. La peur, le pire de ttesennemis,
peut étre entierement éliminée par la répétitiompasee d'actes
de courage. Tous ceux qui ont fait du service aetifdant la
guerre le savent.

Avant d'en terminer avec la persévérance, faited®vo
propre inventaire, courageusement, point par peintpyez
dans quelle mesure la persévérance vous fait dé&atie
analyse vous conduira peut-étre a des découvene®ss et
sur vos habitudes.

Vous trouverez ici les vrais ennemis qui vous bdrie
chemin de toute réalisation importante. Vous dédoes/ non
seulement la faiblesse de votre perséverance,auass les
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causes inconscientes de cette faiblesse. Analysez-v
franchement si vous voulez vraiment savoir qui véties et ce
gue vous étes capable de faire.

Voici les faiblesses qui doivent étre vaincuestpas
ceux qui cherchent a faire fortune :

1. L'impossibilité de reconnaitre et de définir clenent
ce que l'on veut.

2. L'hésitation et son lot d'alibis et d'excuses.
3. Le manque d'intérét pour un enseignement spécialisé

4. L'indécision et I'habitude de laisser les autremgre
toutes les décisions a notre place.

5. L'habitude de se reposer sur des excuses au lieu de
créer des plans précis pour trouver une solutisona
probléme.

6. Le contentement de soi. Il n'y a malheureusement ri
a faire contre cette maladie.

7. L'indifférence qui se manifeste habituellementlpar
recherche systématique de compromis la ou il yiliea de
faire face aux obstacles et d'essayer de les franch

8. L'habitude de critiquer les erreurs des autres et
d'accepter des circonstances défavorables commiaibies.

9. La tiédeur d'un désir qui vient de ce qu'on nédkge
choix des intentions.

10. La volonté, et méme parfois la hate, d'abandoauner
premier signe de défaite.

11. L'absence de plans organisés et soigneusemegésedi
pour pouvoir étre mieux étudiés.

12. L'habitude de négliger I'occasion qui se présente.
13. Souhaiter au lieu de vouloir.
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14. L'habitude d'établir des compromis avec la pagévret
au lieu de vouloir la fortune. Le manque total ddgtian d'étre,
d'agir, de posseder.

15. La quéte de raccourcis menant a la fortune ; essay
de prendre sans rien donner.

16. La peur d'étre critiqué, la peur du “qu'en-dim@nat-
qui fait échouer autant I'élaboration que l'appiczade plans.
Cet ennemi n° 1 se cache généralement dans lerssdient.
(Voir dans un des chapitres suivants les 6 peurs
fondamentales.)

Etudions cette peur d'étre critiqué. La plupartgkess
permettent a leurs parents, a leurs amis et augsadé les
influencer a tel point qu'ils n‘osent vivre leuopre vie de peur
d'étre critiqués.

De nombreuses personnes font de mauvais mariages et
s'entétent a mener une vie malheureuse parce geetal'étre
critiguées les empéchent de divorcer. Celui quita k& joug
de cette peur sait 'irréparable dommage qu'eltencet en
détruisant toute ambition et tout désir de réussite

Des millions de gens, aprés avoir quitté I'écatapncent
a un enseignement complémentaire par peur d'éticpués.

Des hommes et des femmes de tout age permettemtsa |
parents de briser leur vie par peur de la critiquele devoir
n'exige pas la destruction des ambitions persassell

Par peur d'étre critiqués en cas d'échec, desrgkrsent
de saisir leur chance en affaires. La peur deisjges est, dans
ce cas, plus forte que le désir de la réussite.

Trop d'individus renoncent aux visées ambitieuses o
négligent de choisir la profession qui les tengecidinte que
parents et faux amis ne disent : “ll est fou ! QutEe que les
gens vont penser..."
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Lorsqu'Andrew Carnegie me suggéra de consacren0 a
de ma vie a I'élaboration d'une philosophie du ésicma
premiéere réaction fut : “Qu'est-ce que les geng gan
penser ?”. Quelque chose en moi me disait : “Qegros
travail qui demande trop de temps. — Tu n'y arasgras. — Et
comment gagneras-tu ta vie ? — Personne ne Ssstees
établir une philosophie du succes, quel doit adettlen croire
capable ? — Souviens-toi de ton humble origineue &ais-tu
de la philosophie ? — Les gens vont te prendre podou. —
Est-ce une bonne idée ?”

Ces questions et beaucoup d'autres assaillirentesynit
et m'obligérent a réfléchir. Si je donnais suita auggestion
de Carnegie, il me semblait que le monde entier me
ridiculiserait.

J'avais la une belle occasion de tuer toute anmbiBtus
tard, apres avoir étudié la vie de milliers de penes, je
découvris que LA PLUPART DES IDEES SONT MORT-
NEES. LA VIE LEUR EST INSUFFLEE PAR LES PLANS
PRECIS D'UNE ACTION IMMEDIATE. La plupart des idées
sont anéanties dans I'ceuf par la peur de la agitiqu

Beaucoup de personnes vous diront que le succé&siahat
est dd au seul hasard. Mais ceux qui ne comptensgula
chance sont généralement décus parce qu'ils natgaa®que
les coups de chance se fabriquent sur mesure.

Durant la crise de 1929, le comédien W. C. Fieklslip
son argent et se retrouva sans revenu et sand,tlava
vaudeville ayant été rayé du théatre. Il avait ple$0 ans ; a
cet age, beaucoup d'hommes se considerent comengie@éx.
Il était si pressé de retourner sur les planchékfppa a la
porte d'une industrie naissante, le cinéma pantemtr y offrir
gracieusement ses services. Il tomba et se blessaua A sa
place, bien des gens auraient renoncé a leur phdges Fields
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était PERSEVERANT. |l savait que s'il persévéraipurait sa
chance un jour ou l'autre, et il I'eut !

On ne peut compter que sur la chance que I'on grezo
Et on ne peut la provoquer que par la PERSEVERANCE,
sachant au départ vers quel but on tend.

Plans précis, désirs définis et persévérance
constante assurent le succes

Il était une fois un souverain d'un grand empire.
Cependant, dans son cceur, le prince de Gallesuataibmme
seul. Il avait songé a se marier. Toutes les pssee d'Europe
entretenaient de secrets espoirs. Il vécut a s gundant plus
de 40 ans et quand il devint Edward VI, il se tratiace au
vide gu'il ressentait et que ses sujets ne pouve@nprendre ;
un vide que seul I'amour pouvait combler.

Que dire de Walllis Simpson ? Aprés 2 échecs
matrimoniaux, elle persistait dans sa rechercH@adwur
gu'elle estimait étre le premier devoir ici-bas.ya4t-il de
plus grand ?

Quand vous penserez a elle dorénavant, pensez a une
femme qui savait ce qu'elle voulait et qui, poavdir, fit
trembler un grand empire.

Femmes, vous qui vous plaignez de ce que ce maiide s
fait par et pour les hommes, étudiez soigneuselaerst de
celle qui, a I'age ou les autres se croient d&g@les, conquit le
cceur du célibataire le plus convoité.

Que dire du roi Edward ? Paya-t-il trop cher I'amdel la
seule femme qu'il aima ?

Il ne nous appartient pas de répondre ; cependans,
pouvons apprécier la qualité de sa décision etixequoi'il a da

payer.
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Le duc et la duchesse de Windsor se réconcilierent
finalement avec la famille royale. Leur histoirardbur et leur
perséverance semblent d'une autre époque.

Questionnez les 100 premieres personnes que vous
rencontrerez sur ce qu'elles désirent le plus Gavie. 98 ne
sauront repondre. Si vous les pressez de s'exprjumelgues-
unes repondront : “la sécurité”, beaucoup : “l'atfepeu : “le
bonheur”, d'autres : “la célébrité et le pouvoid ‘@n rang
dans la société”, “étre a l'aise dans la vie”, ‘pmudanser,
changer, écrire”, mais personne ne sera capabie ghécision

ou de la plus petite indication quant a un plaretaigli.
La richesse ne vient pas en réponse a des soukblts.

vient seulement a ceux qui ont des PLANS PRECIS, de
DESIRS DEFINIS et UNE PERSEVERANCE CONSTANTE.

Franchir ces 4 étapes n'exige ni une intelligencdessus
de la moyenne, ni une instruction particulieregmzore trop de
temps ou d'efforts. Il suffit d'avoir :

1. Un BUT BIEN PRECIS et le DESIR ARDENT de le
réaliser.

2. Un PLAN PRECIS qui s'exprime par une action
soutenue.

3. Un ESPRIT ABSOLUMENT ETANCHE aux
influences pernicieuses ainsi qu'aux suggestiogatives des
parents, des amis et de I'entourage.

4. Un lien amical avec celui ou ceux qui vous
encourageront a PERSISTER dans votre plan et wtirs but.

Il est indispensable de franchir ces étapes passié
guoi que ce soit. Du reste, I'énoncé des 13 loisetie
philosophie du succeés et la maniére de les appligesstent
sur la nécessité d'en faire des habitudes.

Grace a la mise en pratique de ces lois, 'lhomme@e

168



son destin économique, conquiert la liberté edépendance
de la pensée, la fortune, le pouvoir, la célébsigégarantit des
coups de chance, convertit ses réves en réaligas;se la
peur, le découragement et l'indifférence.

Quel pouvoir mystique donne aux hommes persévérants
la possibilité de vaincre les difficultés ? La gyé&rance
suscite-t-elle une certaine forme d'activité spaiie, mentale
ou chimique qui permet d'accéder a des forces suaikes ?
L'Intelligence Infinie soutient-elle celui qui satlencore alors
gue la batalille est déja perdue, et que le montieresst contre
lui ?

Je me suis posé ces questions et bien d'autreseenco
guand j'étudiais la vie d'hommes tel qu'Henry Fqrd,
commenca a zéro et batit un empire industriel insaavec
pour seul atout la persévérance. Ou Thomas Edisigagec
moins de 3 mois de scolarité, devient le premieembeur du
monde et métamorphosa sa perséverance en machmet@a
en machine pour le cinéma, en lampe incandescsaris,
parler d'une cinquantaine d'autres inventions.

J'ai eu I'heureux privilege d'analyser année paéanet
pendant longtemps, ces 2 hommes singuliers. Je earl
connaissance de cause lorsque je dis que je otairen eux
gu'une explication a leur réussite extraordinalee :
PERSEVERANCE.

Lorsqu'on étudie objectivement les prophetes, les
philosophes, les hommes qui accomplirent des neisaet les
chefs religieux du passé, on conclut que la PERSEANCE,
la CONCENTRATION DANS L'EFFORT et la PRECISION
DU BUT visé sont a la base de leurs actes.

Si, par exemple, vous comparez la vie étrange et
fascinante de Mahomet avec celle d'hommes quiéusst
dans notre monde moderne de l'industrie et deémée, vous
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remarquerez qu'ils ont un trait important en commian
PERSEVERANCE.

Si vous étes intéressé par I'étrange pouvoir gundale la
force & la PERSEVERANCE, lisez une biographie de
Mahomet, de préférence celle qui a été écrite paadBey.
Une bréve analyse parue dans I'Herald Tribunete&oar
Thomas Sugrue laisse pressentir l'intérét de tmattere.

Mahomet était prophete, mais il ne fit jamais deagles.
Il n'était pas un mystique ; il n'avait pas faétdtes spéciales ;
il ne se révéla publiqguement qu'a I'age de 40laorsgu'il se
présenta comme le messager de Dieu, porteur deddeRet de
la vraie religion, il fut ridiculisé et traité ded. Les enfants lui
faisaient des crocs en jambe et les femmes luejstdes
ordures. Il fut banni de sa ville natale, la Mecgaieses fideles,
dépouillés de leurs biens, le suivirent dans ledés

Apres avoir préché 10 ans, il ne récoltait qu'gpalvreté
et moquerie. Cependant, avant que 10 autres anpésas
fussent écoulées, il était le grand maitre de tbAitabie, le
gouverneur de la Mecque et le chef d'une religimmvelle qui
allait se répandre du Danube aux Pyrénées jusgquae
s'émoussat I'élan gu'il lui avait donné et qui itegua pouvoir
des mots, a l'efficacité de la priére, a l'intind&l'’homme avec
Dieu.

Mahomet était issu d'une famille de la Mecque, tedi
du négoce, carrefour de routes mais cité malsainelds
enfants, souvent confiés a des Bédouins, partagdaigie des
nomades qui les nourrissaient. C'est ainsi que Mahoapres
avoir gardé les moutons, devint chef-caravanier faompte
d'une riche veuve qui I'épousa quand il eut 28 lhfisainsi de
nombreux voyages ce qui lui permit d'acquérir une
connaissance approfondie des hommes.
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Mahomet avait remarqué que le christianisme
s'appauvrissait en perdant son uniteé.

Pendant les 12 années qui suivirent son mariage ave
Khadija, Mahomet vécut en riche, sage et respeaztabl
marchand. Puis il partit pour le désert, en reairdc le premier
verset du Coran et dit a Khadija que I'archangeriéldni était
apparu et l'avait appelé le messager de Dieu. Ceggemble
le plus a un miracle dans la vie de Mahomet, biest le
Coran, la parole de Dieu. Jamais ce voyageur, geannt,
n‘avait manifesté le moindre don pour la poésiééaguence.
Or, les versets du Coran, tels qu'il les recu¢gtdonna a ses
fideles, étaient I'ceuvre d'un poete.

Pour les Arabes, le don des mots est magistraplide le
coran disait que tous les hommes étaient egawxnt®iau et
gue l'lslam devait créer un Etat démocratique.

Cette hérésie politique et le désir de Mahometarude
les 360 idoles de la Casbah furent a 'origineasteexil.

Les tribus du désert venaient a la Mecque adoser le
idoles, entretenant ainsi la prospérité du commeZest
pourquoi les hommes d'affaires de la Mecque seteu
contre Mahomet qui avait été un des leurs. Il seardans le
désert pour demander la miséricorde de Dieu smolede.

L'lslam commencait sa montée. Du désert jaillit une
flamme qui ne s'éteindrait pas ; une armée démaquease
levait comme un seul homme, préte a affronter let.mo
Mahomet avait invité les juifs et les chrétienggasndre a luli,
il demandait a tous ceux qui croyaient en un seelilde se
réunir, dans une méme foi. Si les juifs et les g avaient
accepté sa proposition, I'lslam aurait conquis éaae entier.

Lorsque les armées du prophete entrerent dansal&mys
les membres des autres confessions eurent lawie sa
Lorsque les Croisés prirent la ville, des siecles pard, ils
n'épargnérent pas un homme, pas une femme, padgamt de
religion musulmane. Toutefois, les chrétiens acrept des
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musulmans une idée : celle de I'université, le diew rayonne
le savolr.
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CHAPITRE 10
Neuvieme étape vers la richesse :
LE POUVOIR DE L'ALLIANCE D“ESPRIT MAITRE”
Pour faire fortune, le POUVOIR est indispensable.

Elaborer des PLANS est inutile si I'on ne possétele
POUVOIR de les exécuter. Ce chapitre vous explauer
comment acquérir et utiliser le pouvoir.

Le pouvoir peut étre défini ainsi : une connaissanc
organisée et intelligemment dirigée. Le pouvoinglee cas,
désigne un effort organisé assez important poun@idre a un
individu de transformer son désir en son équivaieonétaire.
L'effort organisé résulte de la coordination deuzptusieurs
personnes qui, dans un esprit d'entente, travadi@ms un but
bien défini.

LE POUVOIR EST NECESSAIRE A QUI VEUT FAIRE
FORTUNE. Il est indispensable ensuite pour consdiagent
acquis.

Voyons comment on peut acquérir le pouvoir. Puikqu'’
est “une connaissance organisée”, examinons-eoleses :

1. L'INTELLIGENCE INFINIE. Cette source de
connaissance peut étre obtenue par le procédé dans un
autre chapitre et avec l'aide de l'imagination tcigéa

2. L'EXPERIENCE COLLECTIVE. L'expérience
collective humaine (ou du moins celle qui a étéanigge et
enregistrée) est disponible dans n'importe qudbikoktheque
municipale bien garnie. Une grande part de cefp@msnce
collective est enseignée et étudiée dans les époldgjues et
dans les facultés.

3. LES ETUDES ET LES RECHERCHES. Dans
tous les domaines de recherche ou I'homme a chdrohgé et

173



classifié les derniéres découvertes. Il faut séregéfa ces
sources individuelles lorsque les connaissancgeneent
s'acqueérir a travers l'expérience collective. Lgmation
créatrice y joue également son role.

La connaissance, ainsi obtenue, peut étre conertie
pouvoir si elle est utilisée dans le cadre de ptaasis qui se
traduiront par des actes.

L'alliance d"“esprit maitre” résulte des effortaipgues
de 2 ou plusieurs individus qui oeuvrent dans ymies
d'harmonie, en vue d'atteindre un but précis. #ans
coopération de cette alliance d™“esprit maitreGuauindividu
ne peut profiter d'un tel pouvoir.

Un précédent chapitre indiquait comment faciliter
I'élaboration des plans qui transforment le désiume réalité
concréete. Si vous suivez ces instructions ave@pérance et
intelligence, si vous choisissez avec discerneresninembres
de votre groupe d*esprit maitre”, avant méme qugswne
vous en rendiez compte, votre objectif sera a @etmint.

Nous allons maintenant étudier 2 particularitégchupe
d"“esprit maitre”, I'un étant d'ordre économiquéaattre
d'ordre psychique.

Celui qui s'entoure d'hommes bienveillants, avipg&s a
I'aider dans un esprit de parfaite harmonie, dallnénéficie
d'avantages économiques certains. Cette forméaded!
coopérative est a la base de presque toutes Issegréortunes.
Mieux vous comprendrez cette vérité et plus vitesveerrez
fructifier votre argent.

L'aspect psychique est plus subtil. Si 2 espragditlent
ensemble, ils liberent uné fdrce invisible et intangible
semblable & un®2sprit.
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L'esprit humain est producteur d'énergie. Cellgaur
une part, demeure d'essence spirituelle. Lorsqpersbnnes
s'unissent pour travailler dans un esprit d'harmaoglies
dégagent une énergie spirituelle qui est le noyalé@ment
psychique du groupe d™esprit maitre”.

Le principe du groupe d*“esprit maitre” me fut névpar

Andrew Carnegie, il y a quelgues années et détartaichoix
de ma profession.

Le groupe d"“esprit maitre” de M. Carnegie étanstaue
d'une cinquantaine de personnes qu'il avait cleodaas le but
bien défini de fabriquer et de vendre de l'acieattribuait la
totalité de son immense fortune au pouvoir queligpensait
son groupe d“esprit maitre”.

Tous ceux qui ont fait fortune ont utilisé consceemt ou
non le groupe d*“esprit maitre”.

De ce principe, vous tirerez un grand pouvoir.

Le cerveau de 'homme peut se comparer a uneibatter
électrique. Il est bien connu que plusieurs baseconnectées
produiront plus d'énergie qu'une seule. |l estmoms connu
gue la qualité d'énergie émise par une seule adsr
fonction du nombre et de la capacité de ses élément

Compte tenu que certains cerveaux sont plus eféggae
d'autres, nous pouvons dire qu'un ensemble deawetve
coordonnés harmonieusement produira plus d'énguyie
seul cerveau.

On comprend immédiatement pourquoi le groupe dffesp
maitre” est la clé du pouvoir que possédent lesrhesqui
savent bien s'entourer.

Pour ce qui est de l'aspect psychique du groupsptit
maitre”, il faut encore retenir ceci que plusiecgsveaux, en
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interaction harmonieuse, développent une énergiprqtite a
chacun des cerveaux de ce groupe.

On sait qu'Henry Ford commenca sa carriere comailerci
sous des auspices plutdt défavorables, sans itistrupauvre
et ignorant, mais qu'en l'espace incroyablement @10
ans, il surmontait ces 3 handicaps, et 25 anstatds devenait
I'un des hommes les plus riches d'’Amérique. PerceEn25
annees de succes, il devint I'ami intime de ThoBdason.

Voyez-vous l'influence d'un esprit sur un autre ?

Ford réalisa ses plus grandes entreprises quaedid
avec 2 hommes extrémement intelligents, Harve\stire et
John Burroughs. N'est-ce pas une preuve de plpsaoir
gui émane d'une association d'esprits ?

Il faut profiter de la nature, des habitudes epduvoir de
nos associés les plus proches. Grace a son lierealison,
Burbank, Burroughs et Firestone, Henry Ford ajawta
pouvoir de son propre cerveau d'intelligence, Eeignce, les
connaissances et les forces spirituelles de cesnes.

En fait, il utilisa le principe du groupe d*“espmiaitre” en
suivant les méthodes décrites dans ce livre.

Nous avons déja mentionné le Mahatma Gandhi.

Son pouvoir exceptionnel peut étre expliqgué engued
mots : il I'obtint en faisant coopérer harmonieusetde tout
leur corps et de toute leur ame 200 millions dsqames, dans
un seul BUT BIEN PRECIS.

En bref, Gandhi accomplit un miracle, car c'estriracle
de convaincre tout un peuple qu'il faut coopérer
harmonieusement. Si vous doutez de la difficulté de
I'entreprise, essayez de persuader 2 personnmaponie
lesquelles, de coopérer harmonieusement.
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D'ailleurs, celui qui dirige une entreprise saiilogst
presque impossible d'obtenir de ses employés vailtra
d'équipe.

Lorsque plusieurs personnes s'associent harmomeuse
a des fins précises, elles se préparent, paraétece, a tirer
force et pouvoir de ce grand centre universehtdlligence
Infinie. C'est la plus importante des sources de/po ou
puissent, consciemment ou non, les génies et sarlgrchefs.

Les 2 autres sources de la connaissance qui maaent
pouvoir ne sont pas plus sdres que nos 5 sens.

Dans les chapitres suivants, vous apprendrez a
communiquer avec l'Intelligence Infinie.

Je ne désire pas faire un cours de religion. Auam
principes, aucune des lois exposées dans ce kvpeaiend
s'ingérer directement ou indirectement dans unesasc
religieuse. Ce livre n'a d'autre but que d'appresadrlecteur
comment TRANSFORMER SON DESIR PRECIS
D'ARGENT en son équivalent matériel.

Lisez, réfléchissez et méditez en lisant. Bie&dsujet
entier se déeroulera devant vous et vous en auezum
d'ensemble qui vous échappe encore puisque vonsilagscet
ouvrage chapitre par chapitre.

L'argent est timide et méfiant. Il faut lui fail@ dour et le
gagner par des méthodes qui ressemblent a cellgdise
I'amoureux pour conquérir la jeune fille de sesspes. Aussi
étrange que cela paraisse, le pouvoir qui ess@tdour gagner
de l'argent n'est pas tres différent de celui quin@s en oeuvre
pour gagner le coeur d'une jeune fille.

Ce pouvoir, pour agir et conquérir la richesset ée
empreint de FOI, de DESIR, de PERSEVERANCE et étre
utilisé suivant un PLAN D'ACTION PRECIS.

177



Quand l'argent afflue, c'est avec l'aisance d'tnerb.
Nous avons tous en nous un torrent dont les eagxglintes
coulent vers la richesse et vers la pauvreté.

La pauvreté et la richesse échangent souvent lace.p
La richesse prend celle de la pauvreté seulemnientasties
plans bien congus et soigneusement exécutés daemnsela
pauvreté est timide et réservée. Pour l'avoigut f'attirer.

Beaucoup de gens souhaitent faire fortune maigswuit
quelques uns savent que, pour y parvenir, il faatrain
DESIR ARDENT et définir un PLAN PRECIS.
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CHAPITRE 11
Dixieme étape vers la richesse :
LE MYSTERE DE LA TRANSMUTATION SEXUELLE

La “transmutation”, en langage simple, c'est le
“changement ou la transformation d'un élément eauire”.

L'émotion sexuelle conduit a un état d'esprit.

Cet état d'esprit est faussement associé a uneoémot
d'ordre physique. Or, I'émotion sexuelle a 3 rassatre :

1. La perpétuation du genre humain.

2. Le maintien de la santé (en tant qu'agent thérapet
il n'a pas d'équivalent)

3. La transformation de la médiocrité en génie.

Cette transformation ou transmutation sexuelldagsie a
expliquer : I'esprit s'éveille et remplace des pess
d'expression physique par des pensées plus hautes o
simplement d'un autre ordre.

Le désir sexuel est le plus puissant des désistimule,
développe l'imagination, la finesse de percept®opurage, la
volonté, la persévérance et un pouvoir créateuvaui
croissant.

Le désir sexuel est si fort, si impérieux qu'il pede
certains étres qui, pour le satisfaire, risquemt \ée et leur
réputation.

Domptée, transmutée, c'est-a-dire transformee et
redistribuée, cette énergie, qui a conservé sdg@gpjgpeut
alors étre utilisée en tant que force créatridasgiratrice dans
le domaine de la littérature, des arts, des scgeetdans
n'importe quelle activité, y compris, bien sGrptursuite de la
richesse.
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Cette transformation de I'énergie sexuelle demande
effort de volonté largement récompenseé.

Le désir sexuel est naturel et inné. Il ne peuendoit étre
refoulé. Transformé cependant, il est enrichispant le corps,
I'esprit et I'dme. S'il n'est pas magnifié, il hexprimera que
sur le plan physique.

Le cours d'une riviére peut étre contrdlé par unaoge.
Mais sans drainage, I'eau se frayera un autre chémiméme
processus se répete avec I'émotion sexuelle, gtigpe
contrdlée, c'est vrai, mais sa nature méme la @i£exprimer.
S'il n'y a pas transformation en quelque effortaation, elle
n‘aboutira qu'a des résultats restrictifs.

Celui qui a découvert comment transformer son @noti
sexuelle en une énergie créatrice peut s'estimgetr. Une
étude scientifique a établi que :

1. Les hommes qui réussissent le mieux sont ceux
gui ont un tempérament sexuel tres développé etrgappris
I'art de transformer I'énergie sexuelle.

2. Les hommes qui ont amassé une grosse fortune et
ont réussi dans le domaine de la littérature, dss de
I'industrie, de I'architecture et dans leur prafasen général,
ont agi sous l'influence d'une femme.

Cette étude a porté sur 2 siecles de biographies et
d'Histoire.
L'émotion sexuelle est une “force irrésistible” tren

laquelle on ne peut lutter. Lorsqu'ils sont guidascette
émotion, les hommes acquiérent un super pouvaitiofa

Saisissez bien cette veérité. Vous comprendrez poutg
transmutation ou la transformation de I'énergiaieti& détient
le secret du pouvoir créateur.
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Si I'on détruit les glandes sexuelles de I'hommmame de
la béte, on élimine la plus grande source d'action.

Les 10 stimulants de l'esprit (les bons et les moin S
bons)

L'esprit humain a besoin de stimulants pour vibrer,
s'enthousiasmer, créer et développer son imagmat&sirer
intensément, etc. Les stimulants les plus efficaoas :

1. le désir sexuel ;
2. I'amour ;

3. un vif désir de célébrité, de pouvoir, de gain eu d
fortune ;

4. la musique ;

5. l'amitié avec des étres du méme sexe ou du sexe
Oppose ;

6. un groupe d“esprit maitre” : 2 personnes ou plus
s'associent pour progresser ;

7. des souffrances communes, par exemple celles d'un
peuple persécuté ;

8. l'autosuggestion ;

9. la peur;

10. les narcotiques et l'alcool.

Le désir sexuel vient en téte : c'est un stimulgmanime
et met en marche les rouages de l'action. 8 dsticeglants
sont naturels et constructifs, 2 sont destrudiiftte liste vous
est présentée afin que vous puissiez compareiffésedtes
sources de stimulation. De toutes, I'émotion séswsit la plus
intense et la plus puissante.

Un sot a dit un jour qu'un génie est un homme pgarté
des cheveux longs, mange une nourriture bizarrseul et
sert de cible aux humoristes”. En voici une merieu
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définition : “Un génie est un homme qui a décougernment
augmenter l'intensité de sa pensée au point deopouv
communiquer librement avec des sources de connaissa
insoupconnées d'une pensée ordinaire.”

Mais, pourrait-on se demander comment communiquer
avec des sources de connaissance qui sont encore
insoupconnées de la pensée ordinaire ? Et soataesl
sources que seuls les génies peuvent atteindréeePesi le cas,
guelles sont-elles et pourquoi sont-elles a leurégo?

Répondons a ces 2 questions.

La réalité d'un sixieme sens a été diment établest
I'imagination créatrice, une faculté que la plupkes gens
n'utilisent jamais, a moins que ce ne soit paroda$eu de
gens s'en servent consciemment et ceux-la sorgjeess.

L'imagination créatrice est le lien direct entesprit
limité de I'homme et I'Intelligence Infinie. Que s&it dans le
domaine religieux ou dans celui de l'invention,rieglations
et toutes les découvertes de base naissent dgitiati@n
creatrice.

Lorsque les idées viennent a votre esprit par une
“sensation, elles viennent des sources suivantes :

1. de Il'Intelligence Infinie ;

2. du subconscient ou sont emmagasinés les impressions
et les élans de la pensée qui n'atteignent pasveau par l'un
des 5 sens;

3. de l'esprit d'une autre personne qui libére unedgen
une image ou une idée de son conscient ;

4. du subconscient des autres.
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On ne connait pas d'autres sources d'idée.

Lorsque I'action du cerveau a été excitée par un ou
plusieurs des 10 stimulants que nous avons reléwélkyidu a
I'impression qu'il plane bien au-dessus du domaidaire de
la pensée, ce qui lui permet une vision d'ensendla portée
et de la qualité de ses pensées. Il est impos$enleir cette
vision a partir du quotidien routinier.

Quand un individu éléve sa penseée, il est sembéahle
pilote d'avion qui du haut des airs jouit d'un cpade vision
1000 fois plus grand.

Tant qu'il maintient des pensées de cet ordrégsit mi
troublé, ni limité par les problémes et les besdilas
I'existence : nourriture, vétements, logementstldans un
monde délivré de ces classiques et quotidiennes
préoccupations. Dans cette exaltation, la facuttatdace de
I'esprit est libre. La voie est ouverte, le sixieseas peut
fonctionner. Il devient réceptif a des idées qauraient pu
atteindre l'individu en d'autres circonstancessik&me sens
est la faculté qui différencie un génie du commas chortels.

La faculté créatrice répond davantage a des factssus
du subconscient. Plus cette faculté se manifekts |'mdividu
s'y fie et 'incite a se manifester.

Ce que I'on désigne sous le nom de “consciencatopée
entierement par l'intermédiaire de ce sixieme sens.

Les grands artistes, les écrivains, les musiclesgoetes
sont devenus célebres parce qu'ils ont pris I'bdeitle se fier
entierement a “la petite voix” qui parle en euxcgra
I'imagination créatrice. Les étres qui ont une viwagination
savent bien que leurs meilleures idées leur vienieice que
I'on appelle l'inspiration.
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Je connais un grand orateur qui n‘atteignit lalcéique
lorsqu'il prit I'nabitude de fermer les yeux etsdefier
entierement a son imagination créatrice. Quandiotemande
pourguoi il baissait les paupieres avant de proaoles
passages clés de son discours, il répondait : ERarainsi
j'exprime les idées que me sont dictées par maint@xieure.”

L'un des financiers américains les plus riches®plus
célebres avait I'habitude de fermer les yeux 2 ourdites
avant de prendre une décision. On lui en demandadan et il
déclara : “Quand je ferme les yeux, je suis capdalieeindre
des sources d'intelligence supérieure.”

Feu le docteur EImer R. Gates, de Chevy Chase,ldans
Maryland, prit plus de 200 brevets d'inventionselques-uns
furent trés importants) en cultivant et en utilisson
imagination créatrice. Sa méthode est a la foisifiigitive et
intéressante pour celui qui cherche a entrer dan®hde des
geénies, auquel appartient sans nul doute le DrsGHtiit un
grand savant, bien gu'on lui ait fait tres peu delipité.

Dans son laboratoire, il avait ce qu'il appelaitdsambre
de communications personnelles” qui était une piece
insonorisée, meublée d'une petite table sur lagesdit posé
un bloc de papier a lettres. Un interrupteur sumle
commandait les lumieres. Lorsque le Dr désirais@udans les
forces de son imagination créatrice, il entraitdestte piece,
s'asseyait a la table, dans le noir et se congesirrales faits
connus d'un domaine qu'il voulait approfondir oaaiévrir. Il
demeurait ainsi jusqu'a ce que les idées lui virisse

Un jour, ce fut en si grand nombre et avec unansité
telle qu'il lui fallut 3 heures pour les inscriiensuite,
examinant ses notes, il vit qu'elles décrivaiemtutieusement
des phénomenes inconnus du monde scientifiqueadtespu
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constituaient une réponse intelligente au problgoiése
posait.

Le Dr Gates gagnait sa vie en trouvant des idéesges
particuliers et des entreprises. Quelgues-unepldegrandes
compagnies des Etats-Unies lui versérent de sufedtan
emoluments.

Le raisonnement humain est souvent faussé parite qu'
s'inspire en grande partie de I'expérience persieni@r tout
enseignement tiré de I'expérience n'est pas foncébum et
juste. Les idées qui émanent de notre imaginati@atgce sont
bien plus sdres. Elles proviennent de sourcespultess sur
lesquelles on peut davantage compter.

Qu'est-ce qui différencie le génie du simple ineant?

Le premier travaille avec son imagination createtms
gue le second ignore tout de cette faculté. L'itewn
scientifique utilise les 2 imaginations, synthééai créatrice.

Par exemple, l'inventeur scientifique, en s'aidEnson
imagination synthétique, organise et combine déssd
connues et des principes nés de I'expériencettsi ce
connaissance ne suffit pas a I'aboutissement dangention, il
fait travailler son imagination créatrice. La méthe@mployée
varie selon les individus, mais voici l'essentielmlocessus :

1. L'inventeur, en utilisant un stimulant de son choix
stimule son esprit pour le faire fonctionner sumplam plus
élevé.

2. Il se concentre sur des éléments connus et crée
dans son esprit une image parfaite des élémerdarins. Il la
garde en téte jusqu'a ce que le subconscientateengparé,
puis se détend en éliminant toute pensée, datentatde la
réponse.

Les résultats peuvent étre précis et immédiatnoare
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nuls. Cela dépend du degré de développement dagllration
créatrice.

Edison essaya en vain plus de 10 000 combinaisons
d'idées, avec l'aide de son imagination synthétiGeen'est
gu'en faisant appel & son imagination créatricié qu’
perfectionna sa lampe incandescente. Il agit deariérsqu'il
inventa le phonographe.

Le rbéle important de I'imagination créatrice netpe
mis en doute. Il se manifeste dans la vie de toatrhe passé
maitre dans sa profession. Lincoln est le parfatle d'un
grand dirigeant qui donna le meilleur de soi lofiqilisa son
imagination créatrice.

La petite histoire foisonne de récits des expldi®mmes
célebres. Aupres d'eux, il y a presque toujoursfemene qui
éveilla leur imagination créatrice en stimulantrldasir sexuel.

Inspiré par Joséphine, sa premiere femme, Napoléon
Bonaparte fut irrésistible et invincible. Lorsquélrépudia, son
étoile faiblit. Waterloo et Sainte-Héléne n'étaipas loin.

Napoléon n'a pas été le seul a expérimenter |sgnie
de I'énergie sexuelle positive.

L'esprit humain vitre et repond aux stimulants plugs
puissant demeure la sollicitation sexuelle. Trartgeyc'est-a-
dire transformée et dirigée, elle est capable depan
homme vers les plus hautes spheres de la pensée ou
maitrisera les soucis et les complications quulemsergent
lorsqu'il demeure sur un plan inférieur.

Je doute que vous trouviez un seul homme dans toute
I'histoire de I'numanité, qui ait réussi de facatraordinaire,
peu importe dans quel domaine, sans un tempéraardert.

L'énergie sexuelle est I'énergie créatrice de lesls
génies. Il n'y a jamais eu, il n'y aura jamais tang chef, un
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grand batisseur ou un grand artiste dépourvu de fete
sexuelle créatrice.

J'espére que personne ne commettra l'erreur de croi
gu'un fort appétit sexuel est synonyme de géniedndde
prétendre au titre du génie, il faut avoir accéesfatces de
I'imagination créatrice.

Méme si I'énergie sexuelle est le premier des $ints,
le désir sexuel ne fait pas de vous un génie. LSIBED'UN
CONTACT PHYSIQUE DOIT ETRE TRANSMUTE EN
UNE AUTRE FORME DE DESIR OU D'ACTION.

Si vous réussissez a transformer ainsi le désuedenne
carriere géniale vous attend.

J'ai découvert en étudiant la vie de plus de 25 000
personnes que le succes vient rarement avantd&gé ans.
Le plus souvent, les gens ont dépasse la cinquani@ette
constatation fut si frappante que je décidai diétyalus a fond
cette réalité.

Les jeunes gens ont tendance a gaspiller leur ieneng
permettant trop souvent a leur émotion sexuellg'@erimer
physiqguement. La plupart des étres humains n'omigappris
gue I'énergie sexuelle peut servir a des fins Goéat

La plupart de ceux qui font cette découverte ld &pres
un gaspillage de plusieurs années, pendant lesgu@&hergie
sexuelle est a son apogée, soit avant 45-50 aawst. &te
moment-la que les réussites s'enregistrent.

Jusqu'a I'age de 40 ans, la vie d'un homme raflete
gaspillage d'énergie qui, si elle avait été dirigées un seul
but, aurait donné d'excellents résultats. Les émsties plus
vives et les plus fortes sont jetées aux quatrésven
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L'histoire ne mangue pas d'exemples de ces homuanes q
devinrent des génies pour avoir usé de stimulatfizls,
d'alcool et de narcotiques.

Edgar Allan Poe écrivit Le Corbeau sous l'influedee
I'alcool “révant de réves dont les mortels n'osej@nais réver
auparavant”. James Whitcomb Riley écrivit ses rmerks
oeuvres sous l'inspiration de l'alcool. Peut-étird vraiment
“l'enchevétrement ordonné du réve et de la réaditéoulin
sur la riviere et la brume sur le fleuve”. C'esbkiqué que
Robert Burns écrivait le mieux.

Mais il ne faut pas oublier que beaucoup de ceseEsn
se sont finalement deétruits eux-mémes. La natsesgropres
remedes a offrir aux hommes. Ainsi stimulerontsdsis danger
leur esprit. Les stimulants naturels n'ont pas enco
d'équivalents.

Les psychologues disent qu'il y a une relation étesite
entre les désirs sexuels et les impératifs splsiwe qui
explique I'étrange attitude des gens qui partidipe® orgies
dites “réveils”, pratique religieuse courante cleszprimitifs.

Le monde est régi par les émotions humaines. Nous
agissons moins pousseés par la raison que pardasirfents”.
L'imagination créatrice est mue par les émotionmsatpar une
froide raison. L'émotion sexuelle est la plus pamgs de toutes.
Bien sdr, il y a d'autres stimulants, nous en avoestionné
guelques-uns, mais aucun ne peut égaler le désielse

Un stimulant permet, soit temporairement, soit en
permanence, de communiquer avec l'Intelligencaimiet
méme le subconscient, le sien ou celui des autres.

Un homme qui a appris le métier de vendeur a pus d
30 000 personnes a découvert, avec étonnementegugens a
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I'énergie sexuelle plus forte étaient les meillegnsdeurs. On
en trouve I'explication dans cet élément de lagreralité que
I'on appelle “le magnétisme personnel”, et quitmeplus ni
moins que I'énergie sexuelle. Un certain désir skeconfere
toujours un grand “magnétisme” qui facilite les tamts avec
autrui.

Cette énergie peut se détecter par :

1. La poignée de main. Elle indique immédiatement
la présence ou le manque de magnétisme.
2. Le ton de la voix. Le magnétisme ou I'énergie

sexuelle est I'élément qui colore la voix, la rehdrmeuse et
musicale.

3. Les gestes et la démarche. L'énergie sexuelle
incline a la vivacité, a la grace et a l'aisance.
4. Les ondes de la pensée. L'énergie sexuelle agit sur

les pensées. On peut diriger a volonté cette émetgi
influencer ses pensées et celles des autres.

5. La coquetterie vestimentaire. Ces personnes sont
généralement tres soigneuses et coquettes. Ebhesissent des
vétements dont le style convient a leur persoriatita leur
physique.

Quand il engage des vendeurs, le bon directeuwetdss
recherche en tout premier lieu chez le postulantdgnétisme
personnel. Les gens qui manguent d'énergie sexuelle
ressentiront ni ne communiqueront jamais I'entremme. Or
cette qualité est une des plus importantes damsléda vente.

Le conférencier, le prédicateur, l'avocat ou lederm qui
manquent d'énergie sexuelle ne pourront influeqaeque ce
soit. Ajoutez a cela que la plupart des gens negdLEtre
influencés que si I'on fait appel a leurs émotieingous
comprendrez l'importance de I'énergie sexuelle thez
vendeur. Les vendeurs qui réussissent dans leigrmét
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transmutent consciemment ou non leur énergie sexee!
enthousiasme.

Cette transmutation demande plus de volonté et
d'entrainement qu'on ne le croit. Chez certaingplianté est a
former. Elle s'acquiert peu a peu mais le résftitiat vaut bien
gue l'on s'y efforce.

La majorité des gens connaissent mal la sexuakté.
deésir sexuel a été mal compris, calomnié, souiltéw@né en
ridicule par l'ignorant et le méchant.

Les hommes et les femmes qui ont le bonheur, jbidis
le bonheur, d'avoir un tempérament ardent sontrgi&ament
maudits.

Des millions de gens, méme a notre époque, sotiffieen
complexe d'infériorité parce qu'ils ont cru, a torie leur
tempérament était une malédiction. Que cet élodedergie
sexuelle ne serve pas de justification au libegenbl'émotion
sexuelle est une vertu seulement si elle estéxiles/ec
intelligence et discernement. Mal utilisée, et st souvent,
elle avilit 'ame et le corps au lieu de les enrich

Presque tous les dirigeants de ce monde ont @enhent
inspirés dans leur oeuvre par une femme. N'esase p
significatif ? L'épouse, bien qu'elle soit l'insgdnice, reste
modeste, effacée, peu connue ou ignorée du public.

Toute personne intelligente sait que la prise meusants
tels que l'alcool et les narcotiques est une fatlimempérance
destructive. Mais tout le monde ne sait pas quexess
sexuels peuvent devenir aussi destructeurs qumntd'alcool
et les narcotiques. Raisonnement et volonté s'éspoust se
perdent.

De nombreux cas d'hypocondrie (maladie imaginaioa}
dus a l'ignorance des propriétés uniques de '@nseguelle.
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On voit donc l'importance de la transmutation dsirdé
sexuel et les bénéfices qui résultent de cettsfivamation.

L'ignorance est due au fait que la sexualité aotmgj été
un sujet tabou entouré de mystére et de silengaapt la
curiosité des jeunes gens.

Il est assez rare de voir un individu purementtexéa
dans n'importe quel domaine, qui ne soit agé dené0
L'homme moyen connait sa période de pleine créatvitre
I'age de 40 et 60 ans.

Ces constatations sont basées sur lI'observatiomliiErs
d'hommes et de femmes. Elles devraient encouragerqui,
avant I'age de 40 ans, ont échoué dans leurs es@ggt ceux
qui s'effraient de la “vieillesse”, c'est-a-direldeuarantaine.
Les années comprises entre 40 et 50 ans sont tgmérd les
plus fécondes. L'homme devrait atteindre cet agim jpl'espoir,
en se rejouissant et non en tremblant.

Si vous en voulez un témoignage, étudiez la bidgeap
des hommes qui ont le mieux réussi. Henry Fordegpample,
ne connut ce succes vraiment qu'apres 40 ans pAndr
Carnegie avait dépassé cet age quand il récditailele ses
efforts.

C'est entre 30 et 40 ans que I'homme acquiertkald
transmutation sexuelle. Sa découverte est génézatem
accidentelle et le plus souvent celui qui la faitst totalement
inconscient. Il notera que son pouvoir s'est aeatte 35 et 40
ans, mais, dans la plupart des cas, il ne saurpqaguoi.

Le désir sexuel est un impératif qui pousse aidacmais
ses forces sont comme celles d'un cyclone, ellessenvent
incontrdlables. Lorsque le désir sexuel s'accompagm
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sentiment amoureux, il en résulte le calme, |'éopa) la
justesse du jugement et la pondération. Celui teira I'age
de 40 ans pourra par sa propre expérience cornobese
constatations.

Lorsqu'il est conduit par son désir de plaire, dési
uniquement basé sur I'émotion sexuelle, un hommegise
capable de grandes choses. Malheureusementyit @ussi
gue ses actes soient désorganiseés, répréhendidiestreictifs.
Il peut voler, escroquer et méme assassiner.

Mais lorsque son désir sexuel se double d'un sentim
amoureux, ce méme homme agira de facon sainejl#qeilet
raisonnable. L'amour, la tendresse et le désiredesant des
émotions susceptibles de faire accomplir a un hohene
grandes choses. L'amour est un sentiment qui @uid de
soupape de sdreté et qui assure I'équilibre, ldgration et
I'effort constructif. Ces 3 émotions, éprouveesusiamément
peuvent faire de vous un génie.

Les sentiments sont des états d'esprit. La natdodéa
I'hnomme d'une “chimie de I'esprit” qui obéit auislde la
chimie ordinaire. Il est bien connu qu'un poisorrtelgpeut
résulter du mélange de produits non toxiques. Dmenéles
sentiments peuvent-ils se combiner pour formeraisgqn
mortel. L'émotion sexuelle alliée a la jalousier, geemple,
peut faire d'un homme un fou furieux.

La présence dans l'esprit humain d'une ou de pitssie
forces émotives du type destructeur peut ainsiypredin
poison qui annihile tout sens de la justice et@tpuité. Pour
devenir un génie, il faut apprendre a développmriréler et
utiliser le désir sexuel et 'amour. En bref, leq&de est le
suivant :

Dans votre esprit, donnez a ces émotions la place
prépondérante et découragez les émotions destestri
L'esprit est fait d'habitudes. Il prospére en sermesant des
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pensées qui le dominent. Par la volonté, on peagser
n'importe quelle émotion et au contraire en attifautres.

Contrller I'esprit par la volonté n'est pas dificiOn peut
y arriver par la persévérance et I'habitude. Leetatu contréle
réside dans la compréhension du processus de tngatson.
Lorsqu'une émotion négative quelconque se presevivire
esprit, elle peut trés facilement étre transmutest-a-dire
transformée en une émotion constructive ou positilze
SUFFIT DE CHANGER VOS PENSEES.

Il n'est pas d'autre route pour accéder au germeglle
gue nous construisons sciemment par notre profd.afin
homme peut atteindre de hauts sommets dans lacér@nles
affaires uniquement par la force de I'énergie skxuenais
I'histoire prouve que certains traits de caractgagasitent”
souvent ses aptitudes ou I'empéchent d'en jouite @érité est
si importante qu'elle vaille la peine qu'on s'yesey car elle
peut étre d'une aide tres précieuse. Elle a pevéotheur des
milliers de gens dont quelgues-uns étaient pouftaitinés.

Les souvenirs d'amour ne s'effacent jamais. lldaiet
influencent bien apres que la source stimulatrest suée.
Toutes les personnes qui ont éprouvé un amour ratidbe
savent qu'il laisse des traces dans le cceur dartigo L'effet
de lI'amour est durable parce qu'il est de naturgusle. Est
un homme mort, bien qu'il paraisse vivant, celuirgest plus
transporté par I'amour. Son cas est désespéré.

Revenez quelques années en arriere et plongezdamss
les merveilleux souvenirs de vos amours. Vous et vos
problémes et vos soucis actuels, vous vous évadesez
réalités peu plaisantes et, peut-étre que, dusdtd etraite
dans le monde de la fantaisie, des idées ou des plagiront
et modifieront completement le statut financiesgtituel de
votre vie.
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Si vous vous croyez malheureux parce que vous avez
aimé et perdu cet amour, relevez la téte : celuaguaiment
aimé n'a pas entierement échoué. L'amour est cayxiet
fantastique. Il vient quand il en a envie et s'arsans prévenir.
Acceptez-le et jouissez-en pleinement quand ilaeshais
lorsqu'il s'en va, ne perdez pas de temps a vousriger. Vos
pleurs ne le rameneront pas.

Rejetez aussi la pensée gque I'amour ne frappeayidis
C'est faux ! L'amour peut venir et s'en aller @uss fois.
Cependant, il n'y a pas 2 expériences amoureusss qu
ressemblent et qui affectent I'homme de la mémaéraril y
en a toujours une qui laisse une empreinte plu®pde que
les autres. Elles sont toutes salutaires a conditione pas
marquer un étre d'aigreur et de cynisme.

Si les hommes et les femmes voulaient bien compeend
gu'il y a une distinction a faire entre I'émotianaureuse et le
désir sexuel, ils ne seraient jamais décus papliam

L'amour est d'essence spirituelle alors que le désuel
est d'ordre biologique. Sinon par ignorance eugil® aucune
experience spirituelle ne peut blesser quand @llelte le cceur
humain.

L'amour est, sans aucun doute, la grande expérdmize
vie. Il nous met en contact avec l'Intelligencenii.
Accompagnée de tendresse et de désir sexueltihpes
rendre des plus créateurs.

L'amour est multiple. Le plus intense, le plus atdsst
celui qui résulte de la fusion de I'amour, d'essespirituelle et
du désir physique. Les mariages sans amour ni siégirel ne
sont jamais durables. L'amour sans le désir eéde dans
I'amour ne conduisent jamais au bonheur véritdbdgrantit
au mariage le climat le plus proche de la spintéal

S'ajoutant a I'amour et au désir, la tendressatadbot
obstacle entre I'esprit limité de 'homme et l'liidence
Infinie. C'est alors que peut naitre le génie.
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Voici qui pourrait ramener I'harmonie dans le chdes
trop de ménages. Souvent, les heurts qui s'exptipardes
propos hargneux naissent d'une ignorance : celfgalessus
sexuel. La ou regnent I'amour, la tendresse airfgpeehension
de la fonction sexuelle, le couple est uni.

Heureux le mari dont la compagne comprend la \gdta
relation qui existe entre I'amour, le désir physigtila
tendresse. Celui qui est mU par ce triumvirat aeviera plus
jamais son labeur pénible, car le travail le phgrat est
ennobli par I'amour. Un tres vieux dicton dit gméufemme
peut élever un homme ou le briser”, mais la rarsen est pas
toujours claire. Une femme peut “élever” ou “brisszlon
gu'elle comprend ou non les sentiments d'amoule$&
physique et la tendresse.

Quand une femme laisse son mari se désintéresdlerat’
s'occuper d'autres femmes, c'est généralemengmataince
des mécanismes de I'amour, du désir sexuel, @admesse ou
par indifférence. Cela présuppose bien sdr qu'usuamgel a
uni les 2 conjoints. Elle s'applique également@niime qui
laisse s'émousser l'intérét que sa femme lui portai

Les époux se chamaillent souvent pour des vétllas.
analyse soigneuse révele que la véritable causealgses
conjugaux est le plus souvent l'ignorance de lalpspgie
sexuelle ou l'indifférence.

Le désir de plaire constitue la plus grande mativat

Avant l'aube de la civilisation, le chasseur qusicét
plaire & une femme tachait de se distinguer enmanteplus de
gibier que les autres. La nature de 'homme n'apasgé a cet
egard. Le “chasseur” d'aujourd'hui ne rapportegh@&z lui les
dépouilles d'animaux sauvages, mais il manifestedgsir
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d'étre agréable a sa femme en lui offrant de beétements,
une voiture, de l'argent.

L'homme éprouve toujours le méme désir qu'a l'erad
préhistoire, seule la maniére de plaire a changax@ui
amassent de grosses fortunes et deviennent pusstant
célebres le font surtout pour satisfaire leur désiplaire aux
femmes. Retirez celles-ci de leur vie et leursasdes leur
sembleront inutiles.

C'est ce désir inhérent a 'homme de plaire arfarfe qui
donne a celle-ci le pouvoir de I'élever ou de ledir

La femme qui connait la nature de 'hnomme et quisa
flatter avec subtilité, n'a pas a craindre d'agptantée par
une rivale. Les hommes, en compagnie masculine/goe@tre
des “géants” a la volonté indomptable, mais il®ser
facilement menés par la femme qu'ils se sont ahoisi

Parce que c'est dans la nature du male de vouleited
plus fort de I'espéce, la plupart des hommes n'adnigas
gu'ils sont facilement influencés par les femmedsgaiment.
La femme intelligente connait cette particularit@sculine et,
avec sagesse, s'abstient de le contredire ouverteme

Certains hommes savent qu'ils sont facilement émités
par les femmes (qu'il s'agisse de leur épouseswtanaitresse,
de leur mére ou de leur sceur), mais, avec tadeitgardent de
se rebeller parce qu'ils sont assez intelligents pavoir
gu'aucun homme n'est heureux ni complet sansuntle
bénéfique d'une femme. L'homme qui méconnait cette
importante vérité se prive d'un pouvoir unique.
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CHAPITRE 12
Onziéme étape vers la richesse :
L'ESPRIT SUBCONSCIENT, LA BIELLETTE

Le SUBCONSCIENT classe et enregistre toute pensée q
atteint le conscient par I'un des 5 sens.

Il recoit et classe les impressions sensoriellelesu
pensées, peu importe leur nature. Vous pouvez
VOLONTAIREMENT transmettre a votre subconscient un
plan, une pensée ou un projet que vous deésiregforamer en
son équivalent matériel. Le SUBCONSCIENT agit dralsur
LE DESIR DOMINANT qui a été valorisé par un sentimhiel
gue la foi.

Rappelez-vous ce qui a été dit sur le désir efdaration
des plans et vous comprendrez encore mieux leifomement
de la pensée subconsciente.

LE SUBCONSCIENT TRAVAILLE JOUR ET NUIT.

Par un processus qui nous est inconnu, il se tn@uwxi
forces de I'Intelligence Infinie et transforme vai@irement un
désir en son équivalent physique, utilisant tolgdes moyens
les plus pratiques pour atteindre son but.

Vous ne pouvez contréler entierement votre subdentsc
mais vous pouvez lui confier le plan, le désir@blit que
vous voulez concrétiser. Le chapitre sur I'autosstign
indigue comment utiliser le subconscient.

Il a été prouvé que le subconscient fait communique
I'esprit limité de I'homme et I'Intelligence InfeiLui seul
connait le processus secret qui modifie les élarla gensée et
les change en leur équivalent spirituel. Lui setill@ médium
qui transmet la priére a la source qui peut y répan
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Les possibilités créatrices du subconscient scsgiau
remarquables gu'impondérables. Elles effraient mémegeu.

Quand je parle du subconscient, j'éprouve toujoars
sentiment d'infériorité, peut-étre est-ce di a omsaissances
limitées sur sa nature.

Lorsque vous aurez accepté, comme une réalité,
I'existence du subconscient et compris son rotgedfinédiaire
dans la transformation du désir en son equivaleysigue ou
monétaire, vous comprendrez toute la significaties
instructions qui vous ont été données a proposdir.d/ous
saisirez aussi pourquoi il vous a été si souvardmenandé de
préciser vos DESIRS et de les ECRIRE. Vous compeznid
nécessité de la PERSEVERANCE.

Les “13 principes” sont des stimulants. Grace 3 gaxs
apprendrez a atteindre et a influencer votre swigent. Ne
vous découragez pas si vous n'y arrivez pas tostide.
N'oubliez pas que le subconscient ne peut étrg&daivolonté
gue par L'HABITUDE. (Suivez les directives donnéas
chapitre sur la foi.) Soyez PATIENT et PERSEVERANT.

Ce que vous avez lu sur la foi et 'autosuggestsomous
étre répéte ici au profit de votre subconscienpdéez-vous
gu'il fonctionne de toute facon, que vous fassreeftort pour
I'influencer ou non. Ainsi, les pensées de pauwttéutes les
pensées négatives influencent votre subconsciembjris que
vous n'arriviez a les dominer et a donner a celune
nourriture plus désirable.

Votre subconscient ne reste pas oisif. Si vous n'y
implantez pas vos désirs, il se nourrira de pengeies
l'atteindront et qui seront le RESULTAT DE VOTRE
NEGLIGENCE.

Nous l'avons déja expliqué, positives ou négatikass,
ondes de la pensée nourrie aux 4 sources ne celesdaferler
sur le subconscient.
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Pour l'instant, souvenez-vous que vous vivez
qguotidiennement au centre de toutes les pensédatigignent
a votre insu. Quelgques-unes d'entre elles sontinega
d'autres positives. Essayez de stopper le flopdasées
négatives, vous pouvez influencer votre subconspiear qu'il
ne s'empare que des ondes positives.

Quand vous y serez parvenu, vous posséderez daiclé
ouvre la porte de votre subconscient. Vous élogmarvolonté
les pensées indésirables.

L'homme ne peut rien créer qu'il n‘ait d'abord PENS
I'aide de I'imagination, ces pensées forment un.pla
L'imagination, si elle est controlée, sert dansréation des
plans ou des projets qui déterminent la réussiteed'
entreprise.

Toutes les pensées qui seront transformées en leurs
équivalents physiques et qui sont implantées valmnent
dans le subconscient doivent passer par l'imagimati étre
valorisées par la foi.

Tirons la conclusion de ce paragraphe : ['utileati
volontaire du subconscient demande de la coordimati
I'application des lois que nous avons précédemuities.

Le subconscient est plus facilement influencé esir |
pensées chargées d'émotion que par celles querglde la
raison. Il est en effet facile de prouver que seide pensées
“chargées d'émotion” ont une influence sur le sabcint. Il
est bien connu que la majorité des gens se laissemer par
leurs émotions et leurs sentiments.

S'il est vrai que le subconscient répond plus epeht
aux pensées affectives et qu'il est plus facilerirdluencé par
elles, il est essentiel de se familiariser ave@tastions
positives les plus fortes.
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Il'y a 7 grandes émotions positives et 7 négatives.
émotions négatives envahissent d'elles-mémes tosabient,
tandis que les émotions positives doivent y étiespées par
autosuggestion. (Des instructions vous ont été éemdans ce
sens dans le chapitre consacré a l'autosuggestion)

Ces émotions peuvent étre comparées au levainidu pa
Elles transforment les pensées passives en peasiess.
Voila pourquoi une pensée bien pétrie d'émotiovaitie plus
vite qu'une autre accompagnée de froide raison.

Vous vous préparez a influencer et a controlettéidgion
intérieure” de votre subconscient afin de lui trag#re le
DESIR d'argent que vous voulez voir se concrétlsest donc
capital que vous sachiez comment I'approcher. \deusz
parler son langage, sinon le subconscient n'eraqual votre
appel. Celui gu'il comprend le mieux est le langdge
I'émotion ou du sentiment.

Voici donc la liste des 7 plus fortes émotions fross et,
plus loin, celle des 7 plus fortes émotions négativuisez
dans les bonnes émotions plutdét que dans les nsasvai
lorsque vous donnez vos instructions a votre sudaent.

Les 7 émotions positives les plus importantes sont
- le désir;

- lafoi;

- lamour ;

- la sexualité ;

- l'enthousiasme ;

- latendresse ;

- l'espaoir.

Il y en a d'autres mais celles-ci sont les plusgantes et
les plus créatrices. Maitrisez-les (elles ne peul&ne que par
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l'usage) et les autres émotions positives sergasardres
guand vous aurez besoin d'elles.

Souvenez-vous a ce propos que vous étudiez ungiure
doit en principe vous aider a développer “une v@atiargent”
en saturant votre esprit d'émotions positives.

Les 7 émotions négatives les plus importantestarévi
sont :

- lapeur;

- lajalousie ;

- lahaine;

- lavengeance ;
- lavarice ;

- la superstition ;
- lacolere.

Des émotions positives ne peuvent occuper votnat &sp
méme temps que des émotions négatives. Faitesoraine I
ne tient qu'a vous que les émotions positives deminotre
esprit. PRENEZ L'HABITUDE D'APPLIQUER ET
D'UTILISER DES EMOTIONS POSITIVES. Elles
s'empareront de votre esprit de sorte que lesinégat'y
auront pas acces.

Ce n'est qu'en suivant ces instructions a la lgtieevous
arriverez a contréler votre subconscient. La présefune
seule pensée négative dans votre subconscieritagdfiruire
tous les changements constructifs que vous aufezteds
dans votre subconscient.

Vous avez peut-étre remarqué que la plupart desmen
recourent a la priere qu'en dernier recours. Et petie raison,
ils prient dans la peur et le doute, 2 émotionsatiegs dont le
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subconscient s'empare. Ce sont donc elles quelligieince
Infinie recoit et c'est sur elles qu'elle agit.

Si vous priez pour obtenir quelque chose, toutyamia
peur de ne pas étre exauce, vous priez en vain.

La priere peut étre exaucée. Si vous avez connel joit,
essayez de vous rappeler votre état d'esprit auemonu vous
I'avez formulée et comprenez que la théorie qus agangons
ici est plus qu'une théorie.

Le processus de communication avec I'Intelligenéaie
est tres semblable au phénomeéne des ondes soaptés<par
la radio. Vous savez que le son ne peut se commengans
avoir d'abord éteé transformé en ondes que l'ouieqapter. La
station émettrice de radio cueille le son de lxVmimaine et
le modifie en I'amplifiant des millions de foise&t ainsi que
I'intensité du son se propage dans I'espace. §lieaptée par
les postes récepteurs qui la reconvertissent e@soetden sons.

Le subconscient est l'intermédiaire qui transag n
prieres en termes que l'Intelligence Infinie pegonnaitre,
présente le message et en rapporte la réponséasousie
d'un plan précis et d'une idée d'ou naitra I'aligelia priere.
Voici pourquoi des phrases toutes faites lues darisrre ne
peuvent et ne pourront jamais étre des agentsaideni entre
I'esprit de 'homme et I'Intelligence Infinie.

Avant que votre priere n'atteigne l'Intelligencérie
(selon la théorie de l'auteur), elle est d'abadgformée en
onde spirituelle. Seule la FOI donnera a vos pengee nature
spirituelle. La FOI et la CRAINTE ne pourront jamaixister
en méme temps.
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CHAPITRE 13
Douziéme étape vers la richesse :

LE CERVEAU HUMAIN, UN POSTE EM’ETTEUR ET
RECEPTEUR DE LA PENSEE

Il y a quelques années, alors que je travaillags dgu le
docteur Alexander Graham Bell et le docteur EImeGRtes,
je notai que tout cerveau humain est a la foisasterécepteur
et un poste émetteur des ondes libérées par l@pens

Par un systeme semblable a celui de la radio,neasa
humain est capable de capter les ondes émise&pared
cerveaux.

On peut établir une comparaison entre cette imalge e
description de l'imagination créatrice que l'orutr® au
chapitre de l'imagination. L'imagination créatrest le “poste
récepteur” du cerveau qui recoit les pensées épadss
cerveaux d'autres étres. C'est I'agent de liaistre &
conscient ou la raison, d'un individu et les 4 sesrauxquelles
il puise les stimulants de la pensée.

Stimulé ou élevé a un haut niveau de vibratiospli
devient plus réceptif a la pensée de sources extés. Il est
élevé en fonction des émotions positives ou négsiti leur
contact, les ondes de la pensée s'intensifient.

En tant que force conductrice et agent d'intensité,
I'’émotion sexuelle est la plus agissante des émohamaines.
Stimulé par I'émotion sexuelle, le cerveau fonat®ma un
rythme acceéléré qui ralentit aussitot quand I'éomoést tiede
ou nulle.

La transmutation sexuelle intensifie les pensaas degré
tel que l'imagination créatrice devient hautemeéneptive aux
idees.

D'autre part, quand le cerveau fonctionne aveniti&,
non seulement attire-t-il les idées et les penéggses par
d'autres cerveaux, mais il leur donne une chargsigéen
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indispensable pour qu'elles soient captées et mideip par le
subconscient.

Le subconscient est la “station émettrice” du caavdar
son intermédiaire, les ondes de la pensée sonsddk.
L'imagination créatrice est le “poste récepteudr on
intermédiaire, I'énergie de la pensée est captée.

Considérons maintenant l'autosuggestion qui fera
fonctionner votre “radio”.

Avec les instructions qui vous ont été donnéeshaipitre
sur I'autosuggestion, on vous a expliqué en détpifocessus
de transformation du désir en son équivalent neltéri

Comparativement, l'opération de votre “radio mezitakt
beaucoup plus simple. Rappelez-vous 3 lois et quek-les
lorsque vous désirez utiliser le subconscientajmation
créatrice et l'autosuggestion. Vous appliquereZ3dess par
I'intermédiaire de stimulants qui vous ont éte decr

Tout au long des siécles, I'hnomme a largement dikpda
ses sens physiques et a limité ses connaissanceb@aes
gu'il pouvait voir, toucher, peser et mesurer.

Nous entrons maintenant dans le plus merveilleuwods
les ages, une époque qui nous apprendra quelgse des
forces intangibles de notre univers. Peut-étreappons-nous
gue “l'autre soi-méme” est plus puissant encorel'tre
physique reflété dans le miroir.

Il arrive que les hommes parlent avec Iégéerete de
I'intangible (les choses qu'ils ne peuvent perageanec leurs 5
sens) et, en les écoutant, nous devrions nousleaxgpes nous
sommes tous contrdlés par des forces invisibledatgibles.

L'humanité entiére n'est pas assez puissante gsistar a
la force intangible des vagues de l'océan. El éacore
moins pour la contréler. L'homme n'est pas capdble
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comprendre la force intangible de la gravité quinti@nt notre
petite Terre suspendue dans l'espace et empécheneses de
tomber. |l est totalement asservi par la forcerigilale d'un
orage et il est puissant devant la force intangileléélectricite.

Il ne comprend pas la force intangible (et l'inggdhce)
gue contient le sol de la terre : la force qudanne chaque
bouchée de nourriture qu'il absorbe, chaque pigcgtement
gu'il porte, chaque franc qui alourdit sa poche.

L'homme ne comprend pas grand-chose a la force
intangible de la pensée, la plus grande de tolites.sait
presque rien de son cerveau et du mécanisme caraplig
transforme le pouvoir de la pensée en son équivaiatériel,
mais il entre dans un age ou la lumiere sera $aitee sujet.

Des hommes de science s'intéressent a cet objet
extraordinaire qu'est le cerveau et, bien qu'autdéd leur
etude, ils ont découvert que le tableau de digiohudu
cerveau humain, soit le nombre des lignes quintles
cellules du cerveau a celles d'un autre organd, gsitvi de 15
millions de chiffres.

“Le nombre est si renversant, dit le docteur Csdnd
Herrick, de l'université de Chicago, que les chsfr
astronomiques qui sont de I'ordre de centainesiliierms
d'années lumiere sont insignifiants en comparaisOm a pu
déterminer qu'il y a de 10 a 14 billions de cebuberveuses
dans le cortex cérébral humain, et nous savonfegusont
disposées selon des dessins précis et non padhasar

Il est inconcevable qu'un tel réseau n'existe aquns de
seul but de mener a bien les fonctions physigaesdissance
et le maintien du corps en parfaite santé. Le m&mseme, qui
fournit aux billions de cellules du cerveau le moyge
communiquer entre elles, ne nous permettrait-ildeas
communiquer avec d'autres forces intangibles ?
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Le New York Times a consacré un éditorial a unedggea
université et a un chercheur intelligent qui étudie
soigneusement les phénomenes mentaux. Les conm@usio
auxquelles il est déja arrivé sont paralleles Besejue je décris
dans ce chapitre et le suivant. L'article quetie @nalyse
brievement le travail, du Dr Rhine et de ses assogi
l'université Duke.

“Qu'est-ce que la télépathie ?

Il y a un mois, nous citions dans ces pages qusigos
des remarquables résultats obtenus par le profeRégne et
ses associés apres plus de 100 000 tests destiéésraniner la
realité de la télépathie et de la clairvoyance. i€ssltats ont
été résumés dans le premier des 2 articles panssiela
Harper's Magazine. Dans le second, l'auteur E. HgyMW
essaie de résumer ce qui a été appris ou ce guble
raisonnable de conclure sur la nature exacte dmodss de
perception extrasensorielle.

La réalite de la télépathie et de la clairvoyane@eut
plus étre mise en doute maintenant que I'on esbarant des
résultats obtenus par les expériences de Rhinai-Clel
demanda a plusieurs voyants de “lire” sans lesrdegani les
toucher les cartes a jouer d'un paquet truqué Muhggaine
d'hommes et de femmes en “lurent” correctemeni grasd
nombre “qu'il n'y avait pas une chance sur plusie@utlions
gue ce fat par pure coincidence.””

Mais comment firent-ils ? Ce pouvoir, en supposarit
existe, ne semble pas étre sensoriel, ni appadamrorgane
connu. L'expérience fut tout aussi concluante Igmsgéloigna
les sujets a plusieurs centaines de kilométresadugt de
cartes. Ce qui, d'apres M. Wright, permet de tedlieetpliquer
la télépathie ou la clairvoyance par une théorispjue sur la
radiation. Sauf pour la clairvoyance et la téléjgattoutes les
formes d'énergie radiante diminuent, inversement
proportionnelles au carré de la distance parcourue.
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Contrairement a ce que l'on croit souvent, claiarme et
telépathie ne se décuplent pas lorsque le voyaenhe®rmi ou
a moitié somnolent, bien au contraire ! Rhine deabgu'un
narcotique amoindrissait toujours la faculté duardyalors
gu'un stimulant 'augmentait. Apparemment, le raailldes
médiums ne pourra faire du bon travail que s'ibgplique de
son mieux.

L'une des conclusions de Wright, et sur laquelféalpas
le moindre doute, est que la télépathie et lavadgance ne
sont qu'un seul et méme don. En d'autres terméscudté de
“voir” une carte dont ne vous est montré que leekis
exactement la méme que celle de “lire” les pend&esrui.

Plusieurs faits viennent étayer cette these. Rample,
les 2 dons ont toujours éteé trouvés chez ceux'qoi n
exploitaient qu'un. Tous 2 étaient de la méme puiss. Ecran,
mur, distance, rien ne peut leur faire obstacle.

Wright, partant de cette affirmation, avance qu'l
considere comme sa découverte la plus sensatienaeshavoir
gue les autres expériences extrasensorielleséiles r
prophétiques, les prémonitions, etc.) découlertatie méme
faculte.

Le lecteur n'est pas obligé d'accepter ces comigsl!
n‘empéche que la constatation de Rhine reste isipramnte.

A propos des conditions dans lesquelles I'espitmd a
ce que Rhine appelle les modes de perception exsaselle,
j'ai I'honneur d'ajouter mon témoignage au siedéatarant
gue mes associés et moi-méme avons découvert gmgae
croyons étre les conditions idéales pour stimtgsiptit de
fagon a ce que le sixieme sens, décrit dans letchapivant,
puisse s'exercer.
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Ces conditions requierent une alliance de travdrkee
moi-méme et mes 2 associés. Par |'expériencepedtigue,
nous avons découvert comment stimuler nos esents (
utilisant les “conseillers invisibles” décrits alapitre suivant),
de facon a pouvoir, par un processus qui les agsanin seul,
trouver la solution de problémes personnels trégvaui
m'avaient été soumis par mes clients.

Le procédé est tres simple. Nous hous asseyongrauto
d'une table ronde, établissons clairement la natungrobleme
gue nous devons étudier, puis commencons a enteliscu
Chacun donne les idées qui lui viennent. Le pltenge dans
cette méthode d'émulation est qu'elle met chagripant en
communion avec des sources de connaissance absblume
étrangeres a sa propre expérience.

C'est le témoignage le plus simple et le plus guatidu
groupe d"“esprit maitre”.

En adoptant et en suivant un plan semblable, geiui
etudie cette philosophie entrera en possessioa f@erleuse
formule de Carnegie, brievement décrite dansdahiction. Si
elle vous semble peu compréhensible, marquez pagie et
relisez-la lorsque vous aurez terminé le derniapitte.
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CHAPITRE 14
Treizieme étape vers la richesse :

LE SIXIEME SENS, LA PORTE DU TEMPLE DE LA
SAGESSE

C'est grace au sixieme sens que l'Intelligencaimfreut
communiquer avec l'individu. Cette“&ape de notre
recherche est un sommet. Le principe qui s'en éegageut
étre ni assimilé, ni compris, ni appliqué, si llda pas d'abord
maitrisé les 12 autres.

Le sixieme sens est cette partie du subconsciuuélle
on a donné le nom d'imagination créatrice. Ondssanommeé
“le poste récepteur” des idées, des plans et deseps qui

pénetrent I'esprit sous la forme d"“inspiration”.

Le sixieme sens défie toute description. Il ne @dud
expligué a celui qui n'a pas suivi le développenaest
chapitres précédents ; on ne peut le comparenalrée
compréhension du sixieme sens ne vient que paédthtation.

Lorsque vous contrblerez tous les principes indauss ce
livre, vous serez préparé a accepter une veritésguon, vous
paraitrait incroyable : votre sixieme sens vouviprara a
temps des dangers imminents, pour que vous puigsiez
éviter, et de bonnes occasions qui se présentgaunt,que
VOUS puissiez les saisir.

En développant votre sixieme sens, vous possédarez
ange gardien qui vous ouvrira, quand vous le dézirda porte
du Temple de la Sagesse.

L'auteur ne croit pas aux miracles et ne s'erpst
I'avocat. Il connait assez bien la Nature pour isapoelle ne
déroge jamais a ses lois. Parce que quelques-esdsid sont
incompréhensibles, nous n'hésitons pas a qualiéeniracles
leurs effets.
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Le sixieme sens est pour moi ce qui se rapprochkite
du miracle. Il existe un pouvoir ou une Cause pésenou une
Intelligence qui baigne chaque particule de maed@enetre
chacune des unités d'énergie perceptible a I'norGestte
Intelligence Infinie transforme les glands en clse hiait
descendre I'eau des montagnes, suivre la nuitutiejd'été de
I'hiver. Si nous appliquons les principes que gmdicet
ouvrage, l'Intelligence est susceptible de nousrad
concrétiser nos désirs. L'auteur le sait pour @ir dwi-méme
fait 'expérience.

Pas a pas, a travers les chapitres précéedentsavensté
amené a ce dernier principe. Si vous avez maitrisgles
autres, vous étes prét a accepter, sans sceptjdesne
révélations qui sont faites ici. Si vous ne lestrisgz pas
encore, il faut vous y efforcer, autrement vousagrez
déterminer si nous vous parlons de réalité oualsni.

A l'age du culte des héros, je me rendis compte que
j'essayais d'imiter ceux que j'admirais. Plus emger
découvris que la foi qui me poussait a imiter ngrafds
hommes” me rendait apte a y parvenir.

Le culte du héros est une habitude dont je ne fise su
jamais défait. L'expérience m'a appris que pouryesde se
surpasser, un de mes meilleurs moyens est d'ilegégrands”
aussi parfaitement que possible dans leurs pesséesis leurs
actes.

Longtemps avant d'écrire une ligne ou d'avoir prepae
conférence, j'avais pris I'habitude de remodelem propre
caractere sur celui des 9 hommes que j'admirgikitepar leur
vie et leurs oeuvres.

Mes 9 idoles étaient : Emerson, Paine, Edison, Darw
Lincoln, Burbank, Napoléon, Ford et Carnegie. Telés
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nuits, durant de longues années, je tins un conseil
d'administration imaginaire avec les 9 hommes @ppelais
mes “conseillers invisibles”.

Juste avant de m'endormir, je fermais les yeu& @byais
dans mon imagination ce groupe d'hommes assisragitme
table. Non seulement j'avais la chance d'étre daumd'eux,
mais j'étais leur président !

En laissant mon imagination vagabonder dans ces
réunions nocturnes, j'avais le plan bien arrétéededeler
mon propre caractére afin qu'il reflétat les geaalile tous mes
“conseillers imaginaires”. Me rendant tres vite gdenque
j'aurais a surmonter le handicap de ma naissanteuda
monde ignorant et superstitieux, je choisis dééb@nt de
renaitre par la méthode que je viens de décrire.

Je savais, bien s0r, que les pensées dominaréss et
désirs marguent un homme de leur empreinte indéléla
savais que tout désir profondément ancré a poer @éf forcer
un individu a chercher son expression extériewe, s
concrétisation. Je savais que, dans la recongirudti
caractere, I'autosuggestion est un puissant faaealglle en est
méme le seul.

Sachant tout cela, j'avais exactement les armésr'
fallait. Dans ces “conseils imaginaires”, je m'adags a
chacun en termes clairs lui demandant de me cédmil de
caractere qu m'intéressait :

“M. Burbank, je vous prie de me donner les conreises
gui vous ont permis de concilier si bien les lasla Nature
gue vous avez fait perdre ses piquants au cactiaset rendu
comestible, que vous avez fait pousser I'herbe ldatésert.”

A Napoléon : “Je voudrais vous emprunter votre
extraordinaire habileté a stimuler les hommesles dousser a
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une action plus grande et mieux déterminée ; voysenter
également la foi inébranlable qui vous habitadugtvous a
permis de transformer la défaite en victoire esaienonter
d'immenses obstacles.”

“M. Paine, je veux acquérir la liberté de penseée, |
courage et la clarté des opinions qui vous caraetdr”

“M. Darwin, je voudrais posséder votre merveilleuse
patience et I'habileté que vous avez montrée emses
naturelles dans I'étude impartiale de la cause éeflet.”

“M. Lincoln, je désire insérer dans mon caractérges
sens aigu de la justice, de I'humour, votre inlalgspatience,
votre humanité et votre tolérance.”

“M. Carnegie, transmettez-moi la compréhension de
I'effort organisé que vous avez appliqué si efezaent dans
une grande entreprise industrielle.”

“M. Ford, je désir acquérir la persévérance, la
détermination, I'équilibre et la confiance en agigpus ont
permis de vaincre la pauvreté, et d'organiserjarret
simplifier I'effort, afin d'aider les autres a s@wos traces.”

“M. Edison, je souhaite que vous me communiquiez la
merveilleuse foi qui vous a fait découvrir tantsderets de la
Nature, et la force de persévérer dans la tacleearlir,
faculté qui vous a si souvent conduit a la victaipees un
échec.”

Ma méthode de discours variait suivant le trait de
caractere que je désirais acquérir a ce momeAvkEc un soin
tout particulier, j'étudiais la vie de mes “collaét@urs”. Apres
guelques mois, je fus stupéfait de constater appiat ces
figures imaginaires devenaient réels.

212



Je vis développer chez ces 9 hommes des manies. Par
exemple, Lincoln prit I'habitude d'étre en retaedhfin, il
arrivait solennel et sérieux (je ne le vis jamaisrge).

Il n'en était pas ainsi pour les autres. BurbarfRaghe se
permettaient des réparties spirituelles qui serabtade temps
en temps choques les autres “membres” du cabimetfdis,
Burbank arriva en retard, tout excité et il explgu
enthousiaste, qu'il avait été retardé par une expes qui, Si
elle réussissait, permettrait de faire poussepdesmnes sur
n'importe quel arbre. Paine se moqua de lui ebjypela que la
discorde entre I'nomme et la femme avait écla@uge d'une
pomme. Darwin rit sous cape en suggérant a Paise d&fier
des petits serpents lorsqu'il irait cueillir desnmoes dans la
forét, car trop souvent ils se transforment en gepsiles...
Emerson glissa : “Pas de serpent, pas de pomme !” E
Napoléon de conclure : “Pas de pomme, pas d'Etat !”

Ces réunions devinrent si réelles que je les iomapis
guelques mois, effrayé par leurs conséquenceshpessi'eus
peur d'oublier gu'elles étaient le FRUIT DE MON
IMAGINATION.

Pour la premiére fois, j'ai le courage d'évoquétece
expérience. Jusqu'a présent je n'en avais janeaiglit parce
gue je savais ne pas étre compris dans cette gaielpssique.
Il n'en est plus de méme. Je suis moins sensilégalen-
dira-t-on”.

Pour gu'il n'y ait aucun malentendu, je voudrasssiter iCi
sur le fait que je considere toujours mes “congskglsabinet”
comme purement imaginaires, mais je me sens ledealire
gu'ils m'ont conduit sur les glorieux chemins dedhture,
gu'ils ont réveillé en moi une juste appréciatieravraie
grandeur, encouragé l'effort créateur et enhaaxjptession
d'une pensée honnéte.
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Quelque part dans la structure cellulaire du cenesa
placé un organe qui recoit les ondes de la pendgaivement
appelées “inspiration”. Jusqu'ici, la science mia@couvrir ou
se cachait exactement ce sixieme sens, ce quiaillauts pas
beaucoup d'importance. Il n'en reste pas moingd'éue
humain recoit une connaissance exacte d'une squrceest
pas celle des 5 sens classiques.

C'est uniguement sous l'influence d'un stimulant
extraordinaire que I'esprit y est réceptif. Tout@@ment
inattendu qui provoque des émotions et fait bédtiameur plus
vite que d'ordinaire réveille le sixieme sens. Celu, au
volant de sa voiture, a évité de justesse un actciet qu'en
ces occasions le sixieme sens vient a son secbensp&che la
catastrophe en guelques fractions de seconde.

Pendant mes réunions avec mes “conseillers inesipl
mon esprit était bien plus réceptif aux idées, persées et aux
connaissances qui m'atteignaient par le sixiemg. sen

A certains moments trés graves oll ma vie étaibeger,
j'ai pu, grace a l'influence de mes “conseillexssibles”,
passer a travers toutes les difficultés.

Mon but premier, en imaginant ces réunions, était
uniquement de graver dans mon subconscient, par
autosuggestion, certains traits de caractere qdéseais
acquérir. Ces dernieres années, mon expérient®stgée
dans une autre direction. Actuellement, je retrames
“conseillers invisibles” chaque fois que j'ai umipleme
personnel difficile a résoudre ou qui m'est soymaisun client.
Le résultat est souvent étonnant, méme si je ngpmia pas
entierement sur cette forme de conseil.

214



Le sixieme sens ne peut s'enlever et se reprendre a
volonté. L'aptitude a utiliser ce grand pouvoimtipeu a peu
en appliquant les théories de ce livre.

Peu importe qui vous étes ou la raison pour laguels
le lisez, vous ne pourrez en tirer profit que siyoomprenez
le principe qui est cerné par ce chapitre. C'estigfement vrai
si votre but est de faire fortune ou d'obtenir tlési
compensations matérielles.

Ce chapitre sur le sixieme sens est a desseirsidelns
un ouvrage de philosophie pratique. Tout indivieutps'y
référer et, quel que soit le but qu'il poursuéndaire un guide.

Si le DESIR est le POINT DE DEPART DE TOUTE
REALISATION, a l'arrivée il y a le sixiéme sensttegtorche
du savoir qui aide a se comprendre soi-méme, a@rdpe les
autres, les lois de la nature, qui permet de conajpecet de
reconnaitre le bonheur. Cette compréhension nec@ta que
lorsque l'individu sera familiarisé avec le sixiesamns et son
utilisation.

Avez-vous remarqué qu'en lisant ce chapitre, vous v
étes élevé a un haut niveau de stimulation meft8ieavo !
Relisez-le dans un mois et vous observerez aladaqu
stimulation sera encore plus forte.

Refaites I'expérience de temps en temps, sans vous
préoccuper du peu ou de tout ce que vous avezsgppgue-
|&, et vous vous trouverez bientdt en possessiongbuvoir
qui vous aidera a faire fi de tout découragementadriser la
peur, a surmonter I'nésitation et a faire foncteribrement
votre imagination.

Vous aurez alors touché a ce “quelgue chose” dimgo
qui a éte l'inspiration des tres grands pensebedscartistes,
musiciens, écrivains et hommes d'Etat. Vous pourrez
transformer votre désir en son équivalent matéuski
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aisément qu'autrefois vous abandonniez la pattigopeemiere
difficulté.
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CHAPITRE 15

COMMENT VAINCRE LES 6 FANTOMES DE LA
PEUR ?

Faites votre propre inventaire et voyez si une éorm
guelconque de peur fait obstacle sur la route ques étes
tracée.

Avant d'étre capable de mettre cette philosophie en
pratique, vous devez préparer votre esprit a lavac. Cette
préparation ne présente pas de difficultés. Ellernence par
I'étude, I'analyse et la compréhension de 3 ennguiidaut
chasser de votre esprit : L'NDECISION, LE DOUTH &t
PEUR.

Le sixieme sens ne fonctionnera pas tant que vous
hébergerez un de ces 3 ennemis de caractere négatdnt
étroitement liés, lorsqu'on en trouve un, les 2esmuhe sont pas
loin.

L'INDECISION est le germe de la PEUR ! Elle est
cristallisée dans le doute et tous 2 s'acoquinemt engendrer
la peur. Ces 3 ennemis sont particulierement denggrarce
gu'ils germent et croissent sans qu'on se rendeteote leur
présence.

Ce chapitre éclaire un but qui doit étre atteirgtra\que la
philosophie puisse étre appliquée dans son ensehtrkgte
d'une condition qui a réduit de nhombreuses persoarna
pauvreté et il établit une vérité qui doit étre goize de tous
ceux qui veulent devenir riches soit en argent soit
spirituellement, ce qui a encore plus de valeur.

Notre intention est d'attirer I'attention du lectsur la
cause et la guérison des 6 formes fondamentalkespizir.
Pour vaincre un ennemi, il faut connaitre son ness,
habitudes et son gite. Tout en lisant, analysesvou
soigneusement et déterminez celles des 6 formispur qui
ont élu domicile en vous.
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Ne vous trompez pas sur les habitudes de ces esinemi
rusés. Souvent ils demeurent cachés dans le sudeonsu il
est difficile de les traquer et encore plus difale les
débusquer.

C'est toujours une des 6 formes fondamentales pleua
ou leur combinaison qui fait souffrir 'lhomme amoment ou
a un autre. lls peuvent s'estimer heureux, ceuxgsont pas
victimes de ces pestes que nous énongons par ordre
d'importance.

Iy alapeur:

- dela PAUVRETE ;

- dela CRITIQUE;

- dela MALADIE ;

- de PERDRE SON AMOUR ;
- dela VIEILLESSE ;

- dela MORT.

Les 3 premiéres sont a I'origine de presque taus le
tourments. Les peurs qui n'ont pas €té mentionoéss
rattachent d'une fagon ou d'une autre a ces formes
fondamentales de la peur.

LA PEUR EST UN ETAT D'ESPRIT ET UN ETAT
D'ESPRIT peut se contréler et se diriger.

L'nomme ne peut rien créer qu'il n‘ait auparavanta
sous la forme d'une penseée. Voici une constataticore plus
importante : LES PENSEES DE L'HOMME COMMENCENT
IMMEDIATEMENT A SE TRANSFORMER EN LEUR
EQUIVALENT PHYSIQUE, QU'ELLES SOIENT
VOLONTAIRES OU NON. Les pensées qui surgissent
accidentellement (pensées émises par d'autressggauvent
déterminer le destin financier, professionnel otiaale
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guelqu'un aussi sirement que le feraient des peséées
intentionnellement.

C'est un fait tres important. Il I'est plus encpogir ceux
gui ne comprennent pas pourquoi certaines persaamilent
toujours “avoir de la chance” alors qu'eux-mémest aussi
capables et expérimentés, paraissent voues a thamge.

|l faut savoir que TOUT ETRE HUMAIN EST
CAPABLE DE CONTROLER ENTIEREMENT SON ESPRIT
et par 1a, de I'ouvrir aux idées d'autrui comme emer
I'acceés et de n‘admettre que les pensées de sin cho

La Nature a doté 'homme d'un contréle absolu ser u
chose, une seule : son esprit. Ajoutez cela auwjtesttout ce
gue I'hnomme crée commence sous la forme d'une @egisé
vous avez l'antidote de la peur.

S'il est vrai que toute pensée tend a se transfagmeon
equivalent physique (et c'est vrai sans aucun ¢lauasst
egalement évident que les pensées de peur et deefmne
peuvent se transformer ni en courage ni en richesse

Il ne peut y avoir de compromis entre la pauvrété e
richesse car leurs routes divergent. Si vous desétre riche,
vous devez refuser tout compromis qui mene a larpédl (Le
mot “richesse” est utilisé ici dans son sens les pdwge ; il
comprend les aspects financiers, matériels etispisi)

Le point de départ de la richesse est le DESIRsD&an
chapitre qui en traite, vous avez vu comment ldmefécond.
Dans ce chapitre sur la peur, vous trouverez dggiictions
sur la facon de préparer votre esprit a I'utilmapratique du
désir.

Le moment est venu de vous lancer un défi. Vousegau
ainsi dans quelle mesure vous avez assimilé chifiespphie.
Vous pourrez prédire ce que le futur vous résedyeapres
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avoir lu ce chapitre, vous choisissez la pauvraigs devrez
également préparer votre esprit a la recevoirt Qles décision
gue vous ne pourrez éviter de prendre.

Si vous choisissez la richesse, déterminez-errad@t
la valeur. On vous a donné une carte routieresjuous
I'étudiez attentivement, vous permettra de trolevé&onne
route, celle de la richesse.

Ne vous en prenez qu'a vous si vous négligez di par
Si vous vous arrétez en chemin. Vous n‘avez auexicigse Si
maintenant vous ne demandez pas a la vie votralpart
richesse ou si vous la refusez car, pour qu'ells V& donne,
vous n'avez besoin que d'une seule chose (et cqrantesard
c'est la seule que vous puissiez controler !) :NDETAT
D'ESPRIT. Un état d'esprit doit Etre assume. aet étre
acheté, il doit étre cree.

La peur de la pauvreté est un état d'esprit, reeplals !
Mais elle suffit a détruire toute chance de réess$ans
n'importe quelle entreprise.

La peur paralyse la raison, détruit I'imaginatie, la
confiance en soi, mine I'enthousiasme, découramsalive,
conduit a l'incertitude et pousse a I'hésitatidie &fface tout
le charme d'une personnalité, détruit toute pd#siloi'une
pensée juste, détourne toute concentration véiart.eElle
vainc la persévérance, annihile la volonté, édarite
ambition, obscurcit la mémoire et engendre I'éckée.tue
I'amour et assassine les plus beaux sentimentsycige
I'amitie, attire le désastre sous des centaindsrdees, conduit
a l'insomnie, a la misére et au malheur et toutdaes un
monde ou afflue tout ce que le coeur peut désirer gatre
obstacle entre ces désirs et nous-mémes que IEbdem but
precis.
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La peur de la pauvreté est sans aucun doute la plus
destructive des peurs. Elle est aussi la pluscdéfa vaincre.
La peur de la pauvreté vient de la tendance ino&elgomme
de faire de son semblable sa proie économiqueqiedsus
les animaux sont mus par l'instinct, mais leurtagé a penser
étant limitée, leur semblable leur sert de proigspiue.

L'homme avec son sens supérieur de l'intuition, son
aptitude a raisonner, ne mange pas le corps dsesoblable ;
il éprouve plus de désir a le “détruire” financi@ent.
L'homme est si avare que toutes les lois ont &ées pour le
défendre économiquement de son semblable.

Que d’humiliations et de souffrances la pauvrettaiae-
t-elle pas dans son sillage ! Seuls comprendrant gei en ont
fait 'expérience.

Il n'est pas étonnant que 'homme craigne la pagivéela
suite de la grande expérience qu'il a héritéerxithe a appris
définitivement qu'on ne pouvait se fier a certd@tres quand il
s'agit d'argent et de biens terrestres.

L'homme est si acharné a posséder des richesdesnqu’
acquerra par tous les moyens (Iégaux si possgit@n par
d'autres méthodes. L'analyse de soi met en lurdgse
faiblesses que I'on ne souhaite pas avouer. Catarxast
indispensable si I'on veut exiger de la vie aulvese que la
médiocrité et la pauvreté.

Souvenez-vous, guand vous vous examinerez point par
point, que vous étes a la fois la cour et le jleygrocureur et
I'avocat, le plaignant et I'accusé, et qu'il s'dgit proces.
Regardez les faits en face. Posez-vous des quesgtiénises et
répondez-y sans détours. Si vous ne vous estingeirmpartial,
demandez a quelqu'un qui vous connalit bien de aioigs a
repondre. Vous cherchez la vérité. Il faut que Vausouviez,
peu importe a quel prix, et méme si cet examen gevéveler
embarrassant !
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Si I'on demande aux gens quelle est la chose qu'ils
craignent le plus, la plupart répondent qu'ils bjmur de rien.
Ce n'est pas exact, mais rares sont ceux qui demenompte
gu'ils sont handicapés spirituellement et physice@mpar une
forme de peur. La peur est si subtile et si profoneint ancrée
gu'on peut I'endurer toute sa vie sans en étrecmoisSeule
une analyse courageuse dévoilera la présence darmemi
universel. Lorsque vous l'entreprendrez, fouillenbrotre
caractere.

Voici une liste des symptémes que vous devez
rechercher :

1. L'INDIFFERENCE. Elle est communément
exprimée par le manque d'ambition, I'acceptatiolade
pauvreté, la paresse physique et mentale, le matiopitéative,
d'imagination, d'enthousiasme et de maitrise de soi

2. L'INDECISION. L'habitude de laisser les autres
penser pour soi.

3. LE DOUTE. Il s'exprime généralement sous forme
d'excuses propres a couvrir, expliquer ou exceseéthecs ou
par I'envie et la critique a I'égard de ceux quirénssi.

4, L'ENNUI. Il se manifeste par une tendance a
rechercher les défauts des autres, a dépensajueuson
revenu, a négliger son apparence, a bouder etein§egner,
et par lI'intempérance qui engendre I'extréme négsyde
manque d'équilibre et de connaissance de soi.

5. L'EXCES DE PRUDENCE. Ne voir que le coté
négatif des événements ; penser a I'échec possibteparler
au lieu de se concentrer sur le moyen de réuseinnaitre
toutes les voies qui ménent au désastre sans jah®tisher a
les éviter ; attendre “le moment propice” pour meeén action
idées et plans et faire de cette attente une ttebpgarmanente.
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Se souvenir de ceux qui ont échoué et oublier geurnt
réussi ; ne voir que les trous du gruyeére ; étpeksimiste qui
digere mal, élimine mal, s'auto-intoxique et offrespectacle
d'un pitoyable état général.

6. L'AJOURNEMENT. L'habitude de remettre au
lendemain ce qui aurait di étre fait 'année préctsd Passer
autant de temps a imaginer des excuses qu'a méinam ke
travail. Ce symptoéme décele aussi I'exces de pogjéa
doute, et parfois I'ennui. Refuser d'accepter rerta
responsabilités. Préférer le compromis au combat,
s'accommoder des difficultés au lieu de les vairféoair un
centime, marchander avec la vie au lieu de lui adelea
prospérité, opulence, richesse, joie et bonheabdtkr des
plans de retraite en prévision d'un échec, audeoouper les
ponts derriere soi pour rendre la retraite impdssib
ATTENDRE LA PAUVRETE AU LIEU D'EXIGER LA
RICHESSE. S'associer aux résignés au lieu de reludiela
compagnie de ceux qui demandent et recoivent tarfer

Certains lecteurs se demandent peut-étre pour@ioi |
écrit un livre sur l'argent. Pourquoi n'estimeritdesse qu'en
dollars ?

Il existe, c'est vrai, d'autres formes de richésaeaussi
désirables. Oui, il y a beaucoup de richesses@penvent
étre évaluées en dollars, mais il existe aussimiisns de
gens qui prétendent qu'en leur donnant I'argernt ikoant
besoin, ils se procureront tout le reste.

J'ai ecrit ce livre sur 'argent pour contrer LAUEDE
LA PAUVRETE qui paralyse des millions de gens. Vdesbk
Pegler décrit bien les effets de cette peur.

L'argent n'est qu'un disque de métal ou un mordeau
papier et il existe des trésors du cceur et de lguilene peut
acheter ; mais la plupart des gens qui ont étécuaisont
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incapables de s'en souvenir et de nourrir leuntedpicette
vérité. Lorsqu'un homme n'arrive pas a trouverdudil, un
changement s'opére en lui, immédiatement trahi par
I'affaissement de ses épaules, sa démarche etgarur

Parmi des gens qui ont un travail régulier, mémheast
gu'ils sont moins intelligents et moins capables g il ne
peut échapper au sentiment d'infériorité. Ces gagsje ses
amis, se sentent supérieurs a lui et le considgrent-étre
Inconsciemment, comme une victime. Il emprunterasm
insuffisamment pour vivre comme avant et il ne paur
emprunter trés longtemps.

Emprunter pour vivre est une expérience déprimante
viatique n'a pas le pouvoir stimulant de l'argeagrgg. Bien
s(r, cette constatation ne s'applique ni aux épaivasx
clochards, mais aux hommes qui se respectent £t son
normalement ambitieux.

Un chémeur fait des kilometres pour rencontrer un
employeur éventuel. Il apprend que la place est pége, qu'il
s'agit d'un travail rémunéré a la commission, g@ite sur la
vente de colifichets dont personne ne veut, queopee
n'‘achete si ce n'est par pitié.

Il se retrouve dans la rue, sans but. Il march&tationne
devant les vitrines ou s'étalent des objets de dux@&e sont
plus pour lui. Lorsque des passants s'arrétentderdd, il se
sent en état d'infériorité et s'écarte.

Pour se reposer, il va jusqu'a la gare ou dans une
bibliothéque ou il s'assied et se réchauffe. Maig'est pas
ainsi qu'il trouvera du travail. Brusquement, 8sert et se
remet en quéte, sans but précis. Il ne le saitr@as ce n'est
pas ainsi qu'il trouvera ce qu'il cherche. Il ashthabillé pour
avoir conserveé en bon état ses vétements d'un teraitisur
mais il ne peut déguiser sa lassitude.

Il voit des milliers d'employés, de librairies, de
pharmaciens, tous occupés par leurs activitésparmtiants et
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respectables, et il les envie. Il n‘arrive pas pessuader qu'il
est lui aussi un brave homme. Alors, il s'interragésonne et
finalement aprés des heures de réflexion, il adiveae
conclusion réconfortante : c'est “juste I'argentl fait la
différence. Avec juste un peu d'argent il retroavea dignité.

Comment I'homme en est-il arrivé a craindre les
CRITIQUES ? Personne n'a jamais pu le découvriut Te
gue l'on sait, c'est que cette crainte est fortemméveloppée en
lui.

J'incline a voir dans cette peur fondamentaleitdnge
héréditaire qui pousse I'homme non seulement parndes
biens d'autrui mais, pour se justifier, a critiqaes semblables.
Il est bien connu qu'un voleur chargera celui giépouille,
gue les politiciens cherchent a s'imposer non pagenontrant
leurs propres qualités, mais en attaquant la pesadivé de
leurs rivaux.

Les astucieux fabricants de vétements n'ont pas mis
longtemps a exploiter cette crainte de la critiguehaque
saison, ils changent la mode de nombreux artiQesen
décide ? Certainement pas les acheteurs, maisebiahricant.
Et pourquoi change-t-il de mode si souvent ? Lamép coule
de source : pour vendre davantage a ceux qui redod€tre
critigués parce que démodés.

C'est pour la méme raison que les fabriques d'anlides
modifient chaque année leurs modeles.

Nous avons vu comment les gens se conduisent par
crainte d'étre critiqués dans les petites chosds de.
Observons maintenant leur conduite dans les évéarteme
importants qui régissent les relations humainesnéirs, par
exemple, un individu qui a atteint I'dge de la mtunmentale
(entre 35 et 40 ans en moyenne). Si vous pouviesdis
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pensées les plus secretes, vous sauriez qu'ierefuges les
fables qu'on lui a fait admettre dans sa jeunesse.

Pourguoi donc la plupart des gens, méme a notrgu&po
de liberté, n'osent-ils pas avouer qu'ils ne citgius aux
fables ? Uniquement parce qu'ils ont peur d'éitiejaés.
Hommes et femmes ont été brdlés vifs pour avoimiese
I'existence des fantémes. Il n'est pas étonnanhqus ayons
hérité de cette peur de critiques.

Elle enleve a 'homme toute initiative, détruit son
imagination, limite son individualité, lui Ote t@iconfiance en
soi et le diminue de 100 autres facons. Les pafents
souvent un mal irréparable a leurs enfants quandsl
critiquent sans raison. La mere d'un de mes caresrad
d'enfance avait I'habitude de le punir en le frayppaec une
badine, lui répétant : “Tu féteras tes 20 ans auitgécier !” A
17 ans, il fut envoyé dans une maison de correction

La critique est une forme de service que l'on ddane a
trop dispenser. Les plus proches parents sont@ent la
langue la plus pointue. Faire naitre chez un enfardomplexe
d'infériorité en le critiquant sans raison valatéderait étre
reconnu comme un crime (en réalité cela en est daspires).

Les employeurs qui comprennent la nature humaine
obtiennent le meilleur de leurs employés, non srtigiquant,
mais en leur faisant des suggestions constructivessparents
doivent suivre le méme exemple avec leurs enfaatsritique
fera naitre la peur ou le ressentiment. Jamaiselleemera
I'amour ou I'affection.

Cette peur est presque aussi universelle que ladecia
pauvreté et ses effets sont tout aussi contrail@s&ussite,
parce qu'elle détruit l'initiative et découragdilisation de
I'imagination.
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Ses indices les plus importants sont :

1. LE MANQUE D'ASSURANCE. La nervosité, la
timidité dans la conversation et dans les rap@s des
étrangers, par des mouvements gauches des males et
jambes.

2. LE MANQUE D'EQUILIBRE. Inaptitude a
contrdler sa voix, la nervosité en présence ds,tigr
relachement des attitudes corporelles, une mérdéfallante.

3. LE MANQUE DE PERSONNALITE. Incapacité
de prendre des décisions fermes, manque de chamsenmel
et d'habileté a exprimer des opinions définitivesntourner
les difficultés au lieu de les affronter. Etre tmujs d'accord
avec les autres sans se donner la peine d'établprepres
opinions.

4, LE COMPLEXE D'INFERIORITE. L'habitude de
se féliciter de ses paroles et de ses actes poleicaon
sentiment profond d'infériorité. Utiliser de “granchots” pour
impressionner les autres (le plus souvent sansmmadtre la
signification) ; imiter les autres dans leur fagtans'habiller, de
s'exprimer, de se tenir. Se vanter de succes iraag#, ce qui
ressemble parfois a un complexe de supériorite.

5. L'EXTRAVAGANCE. L'habitude de vouloir
“mener le train de vie des Dupont” qui oblige aeléger bien
plus que son revenu.

6. LE MANQUE D'INITIATIVE. L'incapacité de
saisir les opportunités qui se présentent, la gexprimer ses
opinions, le manque de confiance en ses propres,itks
réponses évasives aux questions posées par seesipde
manque d'assurance dans son comportement et sésspéas
tromperies en paroles et en actes.

7. LE MANQUE D'AMBITION. La paresse mentale
et physique, la tiédeur, la lenteur a prendre é&ssibns, étre
trop facilement influencgable, I'habitude de crieqles autres
derriere leur dos et de les flatter en face. Ltualei d'accepter
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la défaite sans protester ou d'abandonner unepeisajue les
autres condamnent. Suspecter les autres sans;dausanque
de tact en paroles et en maniéeres ; refuser deamatoe ses
erreurs.

Cette peur peut étre d'origine héréditaire ou ceilieL
Elle est intimement associée a la peur de viatlde mourir
parce gu'elle rapproche I'nomme “des terribles raehdont il
ne sait rien mais qui font I'objet d'histoires g&ea. L'opinion
est assez répandue que certaines personnes imsitwehelent
la santé” en laissant bien vivace la peur de ladial

En général, I'hnomme craint la maladie parce quioa |
dépeint de fagon terrifiante ce qui lui arriveiand il
mourrait. Il la craint également parce qu'elle uisgle lui
occasionner de grosses dépenses.

Un médecin réputé estimait que 75% de la cliertete
praticiens souffrent d'hypocondrie (maladie imaga)all a
été également démontré que la peur de la maladdipr
souvent les symptomes physiques que I'on redoute.

Pouvoir de I'esprit humain ! Il construit ou il dét !

Tablant sur une faiblesse tres répandue, soitdagela
maladie, des dispensateurs de médicaments offaine.
Cette forme d'imposture devint si importante il queelques
années qu'une revue populaire mena une campagtre con
guelgues-uns de ses plus coupables supporters.

Par une série d'expériences effectuées il y a gaslq
années, il fut prouveé que les gens peuvent tomladéadas par
suggestion. On envoyait chez la “victime” a intdies
réguliers 3 de ses connaissances avec missionsge po
exactement la méme question : “Qu'est-ce que wes 20n
dirait que vous étes malade ?”
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Le premier questionneur s'attirait généralemengpanse
suivante, prononcée distraitement : “Non, non ges wes
bien " ; le second : “Je ne sais pas exactemerd jpae me
sens pas bien du tout !". Au troisieme questionplawictime
avouait franchement qu'elle était tres malade !

Si vous ne croyez pas a cette expérience, essayed-|
une de vos connaissances, mais ne la pousseopdsitr.

Il a été prouvé que souvent la maladie commence sou
forme de pensées négatives créées par l'indivienéme ou
gui proviennent, par suggestion, des autres.

Un sage a dit un jour : “Lorsque quelqu'un me dedean
comment je me porte, j'ai toujours envie de lubrégre en lui
langant mon poing dans la figure !”

Les médecins conseillent souvent a leurs patients |
changement d'air parce qu'un changement “d'attiueigale”
leur est nécessaire. La peur de la maladie est eonma graine
gue les soucis, la peur, le découragement, la tiéoep
amoureuse ou professionnelle font germer et fiectif

Les déceptions en affaires et en amour prépargrua
de la maladie. Apres une déception amoureuse ume je
homme dut étre conduit a I'hopital. Pendant des nilsi
oscilla entre la vie et la mort. On consulta uncggdiste de la
psychothérapie. Aussitot, il placa au chevet duad@lune
ravissante jeune femme qui, des le premier jousyetant les
ordres du médecin), se montra trées empressée erranse de
son patient. En I'espace de 3 semaines, il étaii gtisortait de
I'nopital, bien que souffrant d'une toute autreadsd : IL
ETAIT AMOUREUX A NOUVEAU et quelques mois plus
tard épousait sa ravissante infirmiere...

Les symptomes de cette peur universelle sont :
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1. L'AUTOSUGGESTION. L'habitude d'utiliser
I'autosuggestion de facon négative pour cherchespsédrer
trouver les symptomes de toutes sortes de mald@iesndre
du plaisir” en pensant a une maladie imaginaiengparler
comme si elle existait vraiment. Essayer tous tegs” et tous
les remédes “de bonne femme” recommandés par fiessau
Raconter en détail des opérations, des accidetustes
formes de maladie. Suivre un régime, faire de lamgstique,
des cures d'amaigrissement sans controle médssalyer des
médicaments et des remedes de charlatan.

2. L'HYPOCONDRIE. L'habitude de parler maladie,
d'y concentrer son esprit, d'attendre qu'elle safeste jusqu'a
ce que survienne une dépression nerveuse. Aucuicanéeht
en flacon ne peut guérir I'hypocondrie. Elle egtdt de
pensées negatives et seules des pensées posiivesn y
remédier. L'hypocondrie ou maladie imaginaire &st péfaste
gue la maladie redoutée. La plupart des cas desigtv
excessive relevent d'une maladie imaginaire.

3. L'INDOLENCE. La peur de la maladie empéche
la pratique des exercices physiques de plein aie étaduit par
un accroissement du poids.

4. LA SUSCEPTIBILITE. La peur de la maladie
brise la résistance naturelle du corps et créemain
favorable a toutes sortes de maux. Elle est liéegpaur de la
pauvreté. C'est le cas de I'hypocondriaque quntlaifacture
d'hopital ou les honoraires médicaux. Les genstte sorte
gaspillent beaucoup de temps a parler de la mrevoir des
economies pour payer le cimetiere, les frais dfegrieent, etc.

5. LA MANIE DE SE DORLOTER. L'habitude de
vouloir s'attirer la sympathie en utilisant comnppat la
maladie imaginaire (les gens ont souvent recoges a
stratagéme pour ne pas aller travailler). L'halatdd simuler
la maladie pour masquer la paresse ou le mangonditian.
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6. L'INTEMPERANCE. L'habitude d'user de I'alcool
ou des narcotiques pour noyer des souffrances iglle maux
de téte, névralgies, etc., au lieu d'en éliminealase.

7. LE SOUCI. L'habitude de lire tout ce qui concerne
la maladie, la crainte de la contracter, la lectlee annonces
publicitaires vantant telle spécialité pharmaceuiq

LA PEUR DE PERDRE SON AMOUR

Cette peur innée résulte d'une tendance masculane a
polygamie. L'homme volera sans scrupules la compadgrson
meilleur ami ou s'il en a l'occasion, se permeataa
familiarités a son égard. La jalousie et autrembs
semblables de névrose proviennent de la peur fendi&
perdre I'étre aimé. C'est la peur la plus doulasggaelle qui
probablement fait le plus de ravages dans le coang®sprit.

Elle tire sans doute son origine de I'age de piguend
I'hnomme s'emparait brutalement de la femme coneofiéles
fins sont les mémes, la technique a changé. |Lpeles
charme, promet des toilettes, une belle voituaestavantages
autrement efficaces que la brutalité. Depuis I'aldbéa
civilisation, les habitudes humaines sont les méiBkss
s'expriment différemment voila tout.

Une étude minutieuse a révélé que les femmesgplels
les hommes, craignent de perdre 'objet de leuanoe qui
s'explique facilement. Elles ont appris, souveleiuas dépens,
gue la nature de 'hnomme est polygame.

Symptémes qui révelent la peur de perdre I'étre aim €

1. LA JALOUSIE. L'habitude de suspecter sans
raison ses amis et ceux que I'on aime. L'habitsales motif,
d'accuser sa femme ou son mari d'infidélité ; sonper tout le
monde et n'avoir confiance en personne.
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2. LA CRITIQUE. Critiquer ses amis sans raison, ses
parents, ses associés en affaires et ceux quaiiian

3. LE JEU. Jouer, voler, tricher pour donner de
I'argent a ceux gqu'on aime en croyant que I'amachste.
Dépenser au-dela de ses moyens ou s'endettergiaidés
cadeaux a ceux qu'on aime afin de se montrer sojmiu
favorable. L'insomnie, la nervosité, le manque ees@vérance,
la faiblesse de la volonté, le manque de maitrssail de
confiance en soi, le mauvais caractere.

LA PEUR DE VIEILLIR

La peur de vieillir donne a I'homme 2 bons motifs
d'appréhender le futur : comment se fier a un m@iochui le
dépouillera et comment ne pas se laisser hantdhparble
evocation de l'au-dela ?

Cette forme de peur est intensifiée par les risgees
maladie et d'invalidité. L'érotisme y tient sa j@lapersonne ne
chérissant la pensée d'un pouvoir sexuel diminué.

Ala peur de la vieillesse s'associe la CRAINTE ID¥E
PAUVRETE, celle de perdre l'indépendance, la lbert
physique et économique.

Les symptomes de la peur de vieillir

Les symptomes les plus courants sont :

1. La tendance a mettre son corps et son esprit “en
veilleuse” des I'age de 40 ans (I'age de la matdetl'esprit) et
a développer un complexe d'infériorité en se crgyaatort, fini
a cause de l'age.

2. L'habitude de parler de son age ; s'excuser de ses
40 ou 50 ans, au lieu d'exprimer sa gratitude d'atteint
I'age de la sagesse et de la compréhension.
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3. L'habitude de tuer l'initiative, l'imagination et |
confiance en soi en croyant a tort d'étre tropxigaur les
exercer.

4, L'habitude de se déguiser en jeune, a 40 ans, en
copiant les vétements et les manieres de ses cé&dasn'a
pour résultat que de se rendre ridicule aux yesxatéres et
des amis.

Pour certains, cette peur fondamentale est lagoledle
de toutes. Les terribles angoisses que donne kEepate la
mort sont, dans la plupart des cas, chargées dédare
religieux. Ceux que nous appelons les “paiens’harins peur
de la mort que nous autres “civilisés”. Pendantrdiigers
d'années, les hommes se sont posés des questiouebes ils
n'‘ont pas encore répondu : “D'ou venons-nous 2 Ellons-
nous ?”

Il fut une époque ou des individus astucieux prapsod
d'y répondre moyennant monnaie.

“Viens sous ma tente, embrasse ma foi, accepte mes
dogmes et je te ferai présent d'un billet qui toave paradis
immédiatement apres ta mort”, disait un adepte.

“Si tu ne viens pas, criait-il encore, le diablpéadra et
te brdlera durant toute I'éternité.”

La pensée de I'éternel chatiment 6te tout intél&ivée et
rend tout bonheur impossible.

A l'aide de la biologie, de I'astronomie, de lalggie et
d'autres sciences, les peurs ancestrales se dissipe

Le monde se compose de 2 éléments : L'ENERGIE et LA
MATIERE. En physique élémentaire, nous apprenomsriju
I'une ni l'autre ne peut étre créée ou détruitné.'comme
I'autre peut étre transformée. La vie est une émebgpnc elle
ne peut étre détruite. Comme les autres formesidjin elle
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connaitra plusieurs phases de transition, de cina@gte mais
elle ne pourra étre détruite. La mort n'est doriarou
transition.

Dans ce cas, apres la mort ne peut venir qu'un lomg
éternel, un paisible repos et il n'y a aucune rag®craindre le
repos. Vous pouvez donc définitivement balayeratesvesprit
la hantise de la mort.

Celui qui a peur de la mort a pour HABITUDE DE
PENSER A LA MORT au lieu de profiter pleinementldevie.
Cette habitude tient souvent a une absence deulbaut o
I'incapacité de trouver une occupation adéquattte @abitude
est plus répandue chez les personnes agees mgsnes
aussi en sont souvent victimes. Le meilleur rengdepeur de
la mort est UN DESIR ARDENT D'AGIR et d'aider lagras.
Celui qui est occupé n'a pas le temps de pensemailt.

Cette peur est souvent associée a la peur de \agtéu
Craindre la pauvreté pour soi-méme ou pour cewncaime
alors qu'on ne sera plus la pour subvenir a leessibs.

Dans d'autres cas, la peur de la mort est assaciae
maladie ou a un déseéquilibre. La maladie physicug mener
a la dépression mentale. La déception en amopgusrete, le
fanatisme religieux, le manque d'occupation, leefpeuvent
déterminer la crainte de la mort.

Se faire du souci est un état d'esprit qui releviadgeur.
Il travaille lentement mais sdrement. |l est insidi et subtil..
Peu a peu, il “mine” jusqu'a paralyser le raisoneetndétruire
la confiance en soi et toute initiative. Le sowti @ne forme de
peur permanente motivée par l'indécision : c'estdm état
d'esprit qui peut étre contrélé.
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Un esprit indécis n'est d'aucun secours. La plupest
gens manquent de volonté pour prendre des décisapides
et s'y tenir. Pourtant, c'est ainsi que les sasleisvolent.

J'ai interviewé un homme 2 heures avant qu'il a&ssye
sur la chaise électrique. Il était plus calme desr&lamnés de
la cellule, ce qui me poussa a lui demander comaese sent
lorsqu'on sait qu'on va mourir dans tres peu d@sefivec un
sourire confiant, il me répondit : “On se sent big@ensez-y,
mes ennuis vont se terminer. Je n'ai eu que caldams J'ai
toujours eu tellement de peine a me procurer dermgaager et
m'habiller. Je n'ai plus & m'en préoccuper maimatvous
voudriez que je ne me sente pas bien ? Depuisegssag que
je vais mourir, je fais bonne figure & mon destin.”

Délivrez-vous a jamais de la peur de la mort. Préae
décision d'accepter celle-ci comme un événemenitaide.
Délivrez-vous de la peur de la pauvreté, en déetidawvous
procurer la richesse ; de la peur de la critignejécidant de
ne pas vous soucier de ce que les gens pourrosepelire ou
faire ; de la peur de vieillir, en décidant d'adeefn vieillesse
comme une grande bénédiction porteuse de la sagieske
malitrise de soi et de la compréhension qui forawtéd la
jeunesse ; de la peur de la maladie, en décidamblcér ses
symptomes ; de la peur de perdre votre amour, edalé de
vivre sans amour, si cela est nécessaire.

Abandonnez I'habitude de vous faire du souci agsale
tout et de rien ; décidez une fois pour toutesrgrede ce que
peut apporter la vie ne vaut le tourment qu'onrée.c

Cette décision vous assurera equilibre, tranggiidliesprit
et indirectement le bonheur.

Un homme qui a peur ne détruit pas seulement sgsqy
chances d'agir inteligemment, mais transmet cde®n
destructrices aux cerveaux de tous ceux qui endreobntact
avec lui et détruit ainsi leurs chances.
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Un chien ou un cheval sent quand son maitre esiliss®y
Il recueille les ondes de peur émises par ce deghiggit en
conséquence.

Les ondes de peur passent d'un esprit a l'autsg aus
rapidement et sirement que le son de la voix huemaasse de
la station émettrice au poste récepteur de vothe.ra

Celui qui exprime par la parole ses pensées négabiv
destructives peut étre sar de voir celles-ci falrec en retour.
Sans méme l'aide des mots, les pensées suffisdiies les
mauvais coups du sort.

Premiérement et c'est trés important, celui qé@rkdes
pensées destructives souffrira surtout dans sogiiragon
créatrice qui sera brisée. Deuxiemement : dargitela
présence de toute émotion destructive développe une
personnalité négative qui, loin d'attirer les étles repousse et
souvent les rend hostiles. Troisiemement, ces psnsé
négatives s'incrustent dans le subconscient sséni par faire
partie de son caractere.

Sans doute, le but de votre vie est-il de reuBsiur cela,
vous devez trouver la paix de l'esprit, répondrel@soins
matériels indispensables et surtout parvenir alné&an Toutes
ces preuves de succes naissent sous forme de pensée

Vous pouvez contrbler votre propre pensée, la noies
idées que vous aurez choisies. Vous avez le pywimeais
aussi la responsabilité de I'utiliser dans un batstructif. Vous
étes le maitre de votre destinée terrestre aussinsint que
vous possédez le pouvoir de contrler vos pensérs
pouvez directement ou indirectement influencerevotr
environnement, faire de votre vie ce que vous wgléelle
soit. Vous pouvez négliger d'exercer ce privileg®éir a votre
vie et vous jeter ainsi dans la vaste mer desdostances” ou
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vous serez ballotté de-ci de-la comme un copealeswagues
de l'océan.

Outre cette peur fondamentale qui s'exprime de 6
manieres différentes, il est un mal dont tout lendesouffre.
Il constitue un sol fertile ou les graines de l&zlgerment en
abondance. Il est si subtil que souvent il n'estqedecté. Il est
plus profondément ancré et plus souvent fatal gsié lautres.
En attendant de lui trouver un meilleur nom, appeile
“susceptibilité aux influences négatives”.

Les hommes qui ont fait fortune se sont toujoucdgmeés
contre ce mal. Les pauvres n'y sont jamais parvebeisx qui
reussissent tout ce qu'ils entreprennent ont dieappe a leur
esprit a résister au mal. Si vous étudiez cetti®gpdphie dans
le but de faire fortune, examinez-vous tres attentient afin
de déterminer si vous étes ou non susceptiblerdluences
négatives. Si vous négligez cette autoanalyse, Natieindrez
pas |'objet de votre désir.

Apres avoir lu les questions préparées a cet effet,
répondez-y brievement et sincerement. Faites-Isi aus
attentivement que si vous cherchiez a démasquen@mi
gui vous a tendu un piege, et traitez vos errenesn@emis
tangibles.

Vous pouvez aisément vous protéger des voleursaatel g
chemin : la loi vous y aide, mais ce “septieme mal
fondamental” est plus difficile & maitriser parcgildrappe,
gue I'on soit endormi ou éveillé, sans que I'omepéré sa
présence. De plus, son arme est intangible : weétat d'ame.
Il est dangereux parce qu'il frappe sous des fotnesgliverses
et pour chacun I'expérience est différente. Quétgsial entre
en nous par les paroles bien intentionnées d'uempad'autres
fois, il vient de l'intérieur, a travers une attitumentale qui
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nous est propre. C'est toujours un poison morieh Qu'il
n'‘entraine pas une mort rapide.

Pour vous protéger des influences négatives cpages
vous-méme ou résultant des activités négativeotie v
entourage, n'‘oubliez pas que LE POUVOIR DE VOTRE
VOLONTE est a votre disposition. Faites-le trawijusqu'a
ce qu'il éléve autour de vous un mur de protectantre les
mauvaises influences de votre propre esprit.

Reconnaissez que tous les étres humains sont fo@e na
paresseux, indifférents et susceptibles a toutesuggestions
qui flattent leurs faiblesses ; que vous étes paure
susceptible aux 6 formes fondamentales de la gayrievous
faut batir des habitudes qui contrecarreront tocésspeurs ;
gue les influences négatives, bien qu'elles sdidfitiles a
détecter, agissent souvent sur vous par l'interairédie votre
subconscient. N'ouvrez pas votre esprit aux gengagis
dépriment ou qui vous déecouragent d'une fagconumediutre.

Mettez de l'ordre dans votre armoire a pharmaetez]
tubes et flacons et cessez d'étre le ministre csgit de vos
rhumes, maux de téte, douleurs et maladies imagmai

Recherchez délibérément la compagnie des gengsi v
poussent A REFLECHIR et A AGIR PAR VOUS-MEME.

Si vous attendez a des ennuis, vous en aurez.

Sans aucun doute, la faiblesse la plus courantelétes
humain est I'habitude qu'il a de laisser son esprert a
I'influence négative des autres. Cette faiblesiséefalus de
mal, parce que la plupart des gens ne savent filssegusont
la victime, et beaucoup de ceux qui le savent gégtiou
refusent de la corriger. Elle devient finalementipantégrante
de leurs habitudes quotidiennes.
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Pour aider ceux qui désirent se voir tels qu'itgt so
réellement, nous avons préparé une liste de qusstlitsez-la
et repondez-y tout haut de facon a entendre votere voix.
Cela vous aidera a étre sincere envers vous-méme.

Vous plaignez-vous souvent de “vous sentir malf 8ug
guelle en est la cause ?

Critiguez-vous les autres a la moindre provoca#ion

Faites-vous frequemment des erreurs dans votrailtfav
Si oui, pourquoi ?

Etes-vous sarcastique et agressif dans votre cestien ?

Evitez-vous délibérément I'association avec unsquare
guelconque ? Si oui, pourquoi ?

Souffrez-vous d'indigestion ? Si oui, quelle enlast
cause ?

La vie vous semble-t-elle futile et votre aveniuso
parait-il sans espoir ? Si oui, pourquoi ?

Aimez-vous votre travail ? Si non, pourquoi ?

Vous apitoyez-vous souvent sur vous-méme ? Si oui,
pourquoi ?

Enviez-vous ceux qui réussissent mieux que vous ?
A quoi pensez-vous le plus : au SUCCES ou a I'ECHEC

En vieillissant, augmentez-vous votre confiance@s
ou la perdez-vous ?

Avez-vous tiré une legon valable de vos erreurs ?

Laissez-vous un parent ou une connaissance vous
tourmenter ? Si oui, pourquoi ?

Etes-vous parfois “au comble de I'exaltation” efautres
moments dans l'abattement le plus profond ?
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Qui a le plus d'influence sur vous ? Quelle erlaest
cause ?

Tolérez-vous les influences négatives ou décourdgsa
gue vous pourriez éviter ?

Négligez-vous votre apparence physique ? Si oandu
et pourquoi ?

Avez-vous appris a “noyer vos ennuis” dans un ftaya
vous absorbe trop pour vous laisser le temps digeye?

Estimeriez-vous que vous étes un “faible” si vaisdiez
les autres penser a votre place ?

Négligez-vous le bain interne jusqu'a ce que lauto
intoxication vous rende de mauvais caractere iglte ?

Combien avez-vous de sources d'ennui que vouszguuie
@viter et pourquoi les tolérez-vous ?

Avez-vous recours a l'alcool, aux narcotiques otabac
pour “calmer vos nerfs” ? Si oui, pourquoi n'esgayeus pas
le pouvoir de la volonté ?

Quelqu'un vous harceéle-t-il ? Si oui, pour quedlson ?

Avez-vous un but bien précis ? Si oui, quel est-tjuel
est le plan que vous avez élaboré pour 'atteiddre

Souffrez-vous d'une des 6 formes fondamentalea de |
peur ? Si oui, de laquelle ou desquelles ?

Avez-vous une méthode pour vous protéger des
influences négatives des autres ?

Avez-vous délibérement recours a l'autosuggestam p
rendre votre esprit positif ?

Qu'est-ce qui a pour vous le plus de prix : vospssions
materielles ou le pouvoir de contrdler vos pen&ees

Etes-vous facilement influencé par les autres &inaent
de votre propre jugement ?
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La journée d'aujourd’'hui a-t-elle ajouté quelquesehde
valable a vos connaissances ou a votre état d'@spri

Affrontez-vous en face les circonstances qui vensient
malheureux ou en fuyez-vous la responsabilité ?

Analysez-vous vos erreurs, les échecs que voussanez
et essayez-vous d'en tirer une legon profitablpemsez-vous
gue cela ne sert arien ?

Pouvez-vous nommer 3 des faiblesses qui vousdont |
plus de tort ? Que faites-vous pour les surmonter ?

Encouragez-vous les autres a vous raconter lentsef

Choisissez-vous dans votre expérience quotidiezse |
lecons ou les influences qui aideraient a votreesment
personnel ?

Votre présence a-t-elle une influence négativdesur
autres ?

Quelles sont les habitudes qui vous dérangentukegiez
les autres ?

Elaborez-vous vos opinions ou laissez-vous lesautr
vous influencer ?

Avez-vous appris comment créer un état d'esprivqus
protege contre les influences déprimantes ?

Votre occupation vous inspire-t-elle foi et esgdir

Etes-vous conscient de posséder des forces spegue
dont le pouvoir suffit a garder votre esprit detéoiorme de
PEUR ?

Votre religion vous aide-t-elle a conserver un dtasprit
positif ?

Pensez-vous qu'il soit de votre devoir de partéger
soucis des autres ? Si oui, pourquoi ?

Si vous croyez que “qui se ressemble s'assemble”,
gu'avez-vous appris sur vous-méme en étudiannies gue
vous avez choisis ?
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Voyez-vous une relation, et quelle est-elle, el@segens
avec qui vous étes le plus lié et un malheur qurejae qui
vous est arrivé ?

Croyez-vous possible qu'une personne que vous
considérez comme votre amie soit en réalité vateegnnemie
par l'influence négative qu'elle a sur votre esprit

Selon quel critére jugez-vous ce qui vous est atilee
qui ne l'est pas ?

Vos associes sont-ils intellectuellement supérieurs
inférieurs a vous ?

En 24 heures, quelle est la part de temps que vous
consacrez a :

a. votre occupation

b. votre sommeil

c. vos loisirs et moments de détente
d. I'étude de connaissances utiles
e. ne rien faire du tout

Qui, parmi vos connaissances
a. vous encourage le plus
b. vous engage le plus a la prudence
c. vous décourage le plus

Quelle est votre plus grande préoccupation ? Paurqu
I'acceptez-vous ?

Quand on vous donne un avis désintéressé et nimitéol
I'acceptez-vous sans poser de questions, sanhehdzs
motifs qui I'ont suscité ?

Qu'est-ce que vous désirez le plus au monde ? »aez-
I'intention de I'acquérir ?
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Etes-vous décidé a subordonner tous vos autres @ési
celui-la ? Combien de temps par jour consacrez-acam
acquisition ?

Changez-vous d'avis souvent ? Si oui, pourguoi ?

D'habitude, finissez-vous tout ce que vous avez
commenceé ?

Vous laissez-vous facilement impressionner patities,
par le rang professionnel, par les dipldmes ouitdesses des
autres ?

Etes-vous facilement influencé par ce que les autre
pensent et disent de vous ?

Vous intéressez-vous aux gens en raison de leitrqros
sociale ou financiere ?

Quel est a votre avis le plus grand personnagawil@
notre époque ? Dans quel sens cette personndeest-el
supérieure a vous ?

Combien de temps avez-vous mis pour étudier ces
guestions et y répondre ? (Il vous faut au moinpunpour
analyser et répondre a toutes ces questions)

Si vous y avez répondu sincerement, vous vous
connaissez mieux que la plupart des gens ne saissent.
Etudiez soigneusement vos réponses, pendant pisisieis,
revoyez-les une fois par semaine et vous seregfstitipes
connaissances précieuses acquises par cette smafilede. Si
vous hésitez sur quelques réponses a donner, demeadseil
a ceux gui vous connaissent bien, spécialemeniaaqa n'ont
pas de raison de vous flatter, et voyez-vous &tsaeurs
yeux. L'expérience est stupéfiante.

La différence que I'on peut constater avec le contr  Ole
de l'esprit

Vous n'avez de controle absolu que sur vos penGées.
aspect de I'nomme reflete sa nature divine. Ceégative
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est votre seul moyen de contrdle sur la destinéeous
n‘arrivez pas a malitriser votre propre esprit, \usvez étre
sUr que vous n'arriverez jamais a maitriser quei@soit. Si
vous devez négliger ce qui vous appartient, il vawux que
ce soient les biens matériels. Votre esprit esevoen
spirituel ! Protégez-le et utilisez-le avec tousten que
requiert son origine divine et vous aurez une viélquuissante.

Malheureusement, il n'existe pas de protectionlééga
contre ceux qui, intentionnellement ou par ignoeanc
empoisonnent I'esprit des autres par des suggssi@matives.
Cette forme de destruction devrait étre punissdél®urdes
sanctions pénales, parce qu'elle peut ruiner,atest elle le
fait, les chances qu'a tout homme d'acquérir dassbi
matériels.

Des gens d'esprit négatif essayerent de persuhdends
A. Edison qu'il était impossible de fabriquer unacmne
propre a enregistrer la voix humaine et a la reqred“parce
gue personne n'y a encore jamais pense”, disdseridison
ne les crut pas. Il savait que son esprit poueragendrer
n'importe quel objet congu par lui et auquel iliai. Cette
connaissance lui permit de s'élever au-dessusmmon des
mortels.

Des gens a I'esprit négatif prédirent a F. W. Waoollv
gu'il irait a la ruine s'il ouvrait un magasin dieles “bon
marché”. Il ne les crut pas. Comme il en avaitrtatdil ferma
son esprit aux suggestions négatives et amasdarnimee de
plus de 100 millions de dollars.

Des sceptiques ricanerent lorsque Henry Ford estaya
les rues de Detroit la premiére automobile, assez
sommairement construite. Certains dirent que cétbse ne
devenait jamais pratique, d'autres, que cette tirorene valait
pas un sou. Mais Ford dit : “JINONDERAI LA TERRE
D'AUTOMOBILES” et il tint parole. His decision taust his
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own judgment has already piled up a fortune faatgnethan
the next five generations of his descendents caarster.

A ceux qui désirent faire fortune, je rappelleeai |
différence a retenir entre Ford et la plupart dessgui
travaillaient pour lui : FORD AVAIT UN CERVEAU ETE
CONTROLAIT, LES AUTRES AVAIENT UN CERVEAU
MAIS N'ESSAYAIENT PAS DE LE CONTROLER.

Le contrble de I'esprit est le résultat de I'aigoiline et
de I'habitude. Ou vous contrblez votre esprit estorotre
esprit qui vous contrdle. Il n'y a pas de moyemeerPrenez
I'habitude de I'occuper dans un but précis, setoplan défini.
Etudiez la vie d'un homme qui a obtenu de grandsésu Vous
verrez qu'il ne procéde pas autrement. Sans cebtyie
succes est impossible.

Les gens qui ne réussissent pas ont un trait comnitgin
connaissent les raisons de leurs échecs, y creides
expliguent en les excusant irréfutablement.

Certaines de ces excuses sont intelligentes, mdipdu
sont justifiées par les circonstances. Les excoses jamais
fabriqué l'argent et le monde ne s'intéresse gaHDCES.

Voici une liste des excuses le plus couramment
employées. Faites votre examen personnel et détermoelles
gue vous avez coutume d'utiliser. Rappelez-voudajue
philosophie que développe ce livre les infirme ¢sut

Si je n‘avais pas de femme et des enfants...
Si j'avais plus de courage...

Si J'avais de l'argent...

Si j'avais une bonne instruction...

Si je pouvais trouver du travail...

Si j'avais la santé...
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Si seulement j'avais le temps...

Si les temps étaient meilleurs...

Si les autres me comprenaient...

Si les circonstances étaient différentes...

Si je pouvais revivre ma vie...

Si je n‘avais pas peur du “qu'en dira-t-on”...

Si on m'avait donné ma chance...

Si j'avais la chance...

Si les autres n'avaient pas une “dent contre moi”..
Si rien ne m'avait arréte...

Si j'étais plus jeune...

Si je pouvais faire ce que je veux...

Si j'étais né riche...

Si je pouvais rencontrer “les personnes qu'il nilaifa..
Si j'avais le talent que certains ont...

Si j'osais me mettre en avant...

Si seulement j'avais su profiter des occasionséeass
Si les gens ne m'énervaient pas autant...

Si je ne devais pas garder la maison et m'occugser d
enfants...

Si je pouvais mettre de l'argent de cote...

Si mon patron pouvait seulement m'apprécier...
Si au moins j'avais quelqu'un pour m'aider...

Si ma famille me comprenait...

Si je vivais dans une grande ville...

Si on pouvait m'aider a commencer...

Si seulement j'étais libre...

Si j'avais la personnalité d'un tel...
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Si je n'étais pas si gros...

Si mon talent était reconnu...

Si je pouvais avoir un moment de repos...

Si je pouvais régler mes dettes...

Si je n‘avais pas échoué...

Si seulement j'avais su comment...

Si tout le monde n'était pas contre moi...

Si je n‘avais pas tant de soucis...

Si j'avais pu épouser la personne qu'il me fallait.
Si les gens n'étaient pas si bétes...

Si ma famille n'était pas si extravagante...

Si j'étais sar de moi...

Si la chance n'avait pas été contre moi...

Si je n'étais pas né sous une mauvaise étoile...
Si ce n'était pas vrai que “ce qui doit étre sera”.
Si je n'avais pas a travailler si dur...

Si je n‘avais pas perdu tout mon argent...

Si je vivais dans un autre milieu...

Si je n‘avais pas de “passé”...

Si seulement j'avais une affaire a moi...

Si les autres voulaient seulement m'écouter...
Sl... et c'est le plus grand de tous, si j'avaml&rage de

me voir tel que je suis réellement, je trouveraigjai cloche en
moi et j'y remédierais. J'aurais alors une chaecsadoir
profiter de mes erreurs et de tirer un enseigneaiest
expériences d'autrui. Je voudrais maintenant &r&U
J'AURAIS ETE Sl j'avais passé plus de temps a aralynes
faiblesses et moins de temps a leur chercher deses.
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Justifier un échec par des excuses est un pasgs-tem
national. Cette habitude, aussi ancienne que &hamaine,
est FATALE AU SUCCES. Pourquoi les gens se crampotin
ils a leurs excuses ? Parce qu'ils les ont cré&suse d'un
homme est I'enfant de son imagination. Défendre sa
progéniture est humain.

Imaginer des excuses est une habitude fortement
enracinée. Les habitudes sont difficiles a romgpécialement
guand elles veulent justifier des actes. Platoanspit lorsqu'il
disait : “La premiere et la plus belle victoire lf®mmme est la
conquéte de soi-méme. Etre conquis par son étta esbse la
plus honteuse et répugnante qui soit.”

Un autre philosophe déclarait : “Je fus trés sarlmrisque
je découvris que la plupart des laideurs que jaigoghez les
autres n'étaient qu'un reflet de ma propre nature.”

“Certaines personnes restent pour moi des énigrdds”,
Elbert Hubbard, “ce sont celles qui se trompent@rsacrant
beaucoup de temps a la mise au point de leurs exchfies
consacreraient ce temps a vaincre leurs faiblegselies
n‘auraient plus besoin d'excuses.”

Avant de terminer, je voudrais vous rappeler qua gie
est un échiquier, le joueur qui vous fait facelesemps. Si
vous hésitez avant d'agir ou si vous negligez d'agi
promptement, vos pieces seront balayées par lestévious
jouez contre un adversaire qui ne tolére aucunécismbn.
Jusqu'a présent, vous aviez, peut-étre, une bommuse de ne
pas contraindre la vie a vous donner ce que voukelandez,
mais votre excuse ne vaut plus rien car vous pegséd
dorénavant le sésame de la richesse.

Ce sésame est intangible mais tout-puissant. I8'est
pouvoir d'engendrer en votre esprit, stimulé paARDENT
DESIR, une forme définie de richesse. Si voussatiicette
clé, aucune sanction ne sera prise contre voususine
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I'utilisez pas, vous risquez d'avoir a le payendis vous en
servez, une belle recompense vous attend : c'eatitdaction
gue ressentent tous ceux qui se maitrisent eobgeeiit la vie a
leur donner ce gu'ils lui demandent.

La récompense vaut bien un effort de votre pamidz
le. Vous en serez plus vite convaincu.

“Si nous avons des points communs, a dit I'immortel
Emerson, nous nous rencontrerons.”

Puis-je lui emprunter cette pensée et dire : “Sisnavons
des points en commun, NOUS NOUS SOMMES rencortiiE@gess
ces pages.”

FIN

Ce livre vous est offert pahitp://www.lois-du-succes.net
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